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บทน า 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 

 
1.1 หลักการและเหตุผล 

 
การค้าการลงทุนระหว่างประเทศ เป็นหนึ่งในปัจจัยหลักที่ช่วยขับเคลื่อนการเจริญเติบโตทาง

เศรษฐกิจของไทย และเมื่อประเทศที่เคยเป็นคู่ค้าและเป็นตลาดที่ส าคัญส าหรับการส่งออกของไทย ซึ่ง
ได้แก่ประเทศในทวีปอเมริกาเหนือ และสหภาพยุโรป ต้องประสบกับวิกฤตการณ์ทางเศรษฐกิจมา
ยาวนานและต่อเนื่องนับตั้งแต่ปีพ.ศ. 2550 เป็นต้นมา วิกฤตเศรษฐกิจดังกล่าวส่งผลให้อุปสงค์และ
ความสามารถในการน าเข้าสินค้าจากประเทศเหล่านี้ลดลงอย่างเห็นได้ชัด ซึ่งสวนทางกับความสามารถใน
การน าเข้าของกลุ่มประเทศที่เป็นตลาดใหม่ (Emerging Markets) โดยจะเห็นได้จากสัดส่วนการน าเข้า
ของประเทศต่าง ๆ ทั่วโลก ในปี พ.ศ. 2545 กลุ่มประเทศในอเมริกาเหนือและสหภาพยุโรปเคยน าเข้าสูง
ถึงร้อยละ 63 ของโลก แต่ในปี พ.ศ. 2556 สัดส่วนดังกล่าวกลับลดลงเหลือร้อยละ 47 ในขณะที่กลุ่ม
ประเทศท่ีเป็นตลาดใหม่ (Emerging Markets) เช่น กลุ่มประเทศ BRICS  กลับมีสัดส่วนเพ่ิมมากขึ้นจาก
ร้อยละ 32 เป็นร้อยละ 47 ในช่วงเวลาเดียวกัน ดังนั้นในระยะยาว ประเทศไทยจึงควรที่จะต้องมีการ
เตรียมความพร้อม ทั้งในเชิงนโยบายและความสามารถของภาครัฐเพ่ือการสนับสนุนผู้ประกอบการ
ภาคเอกชนไทยที่มีความต้องการเข้าไปประกอบธุรกิจการค้าและการลงทุนในกลุ่มประเทศตลาดใหม่
เหล่านี้ โดยเฉพาะอย่างยิ่งในประเทศที่มีศักยภาพในการเจริญเติบโตและสามารถเป็นตลาดที่ส าคัญใน
การรองรับการส่งออกสินค้าและบริการจากประเทศไทยได้ในอนาคต 
  

ธนาคารโลกได้จัดให้ประเทศในตลาดใหม่อยู่ในกลุ่มประเทศที่ก าลังพัฒนาและก าลังเข้าสู่กลุ่ม
ประเทศที่พัฒนาแล้ว โดยกลุ่มประเทศเหล่านี้มีศักยภาพในการเจริญเติบโตสูง มีรายได้เฉลี่ยต่อหัว
ประชากรอยู่ในระดับต่ า ปานกลาง ถึงสูง โดยอาจเป็นประเทศที่พัฒนาแล้วแต่มีสภาพการเมืองไม่มั่นคงก็
จัดได้ว่าเป็นประเทศในตลาดใหม่ นอกจากนี้แล้วการลงทุนด้านโครงสร้างพ้ืนฐานมีการพัฒนาอยู่
พอสมควร อีกทั้งประเทศในตลาดใหม่จะมีอัตราการเจริญเติบโตสูงกว่าประเทศที่พัฒนาแล้ว และอัตรา
การเจริญเติบโตของประชากรสูง ท าให้ประเทศเหล่านี้มีความน่าดึงดูดในการลงทุน 
 

1 
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จากการพิจารณาเบื้องต้น ในบรรดากลุ่มประเทศตลาดใหม่ สาธารณรัฐเปรูเป็นหนึ่งในประเทศที่
มีศักยภาพในการเป็นตลาดรองรับสินค้าจากประเทศไทยได้ในอนาคต นอกเหนือไปจากกลุ่มประเทศที่
เคยได้มีการศึกษาไปแล้ว โดยจะเห็นได้จากแนวโน้มการน าเข้าสินค้าของไทยจากประเทศดังกล่าวมีอัตรา
การเติบโตขึ้นอย่างต่อเนื่องในช่วงปีที่ผ่านมา (ตารางท่ี 1.1) ซึ่งจะเป็นประโยชน์อย่างยิ่ง หากประเทศไทย
สามารถต่อยอดการพัฒนาความสัมพันธ์ทางการค้าและการลงทุนกับสาธารณรัฐเปรูได้ในอนาคต 

 
ตารางท่ี 1.1: มูลค่าการส่งออกของสินค้าไทยจ าแนกรายประเทศ ปี พ.ศ. 2553-2557 

 
หน่วย :ล้านบาท 

รายการ 
2553 2554 2555 2556 2557(ม.ค.-เม.ย.) 

อันดับ มูลค่า อันดับ มูลค่า อันดับ มูลค่า อันดับ มูลค่า มูลค่า 

สาธารณรัฐเปร ู 55 9,783.09 56 9,198.71 54 11,636.20 47 14,818.05 4,916.87 

ที่มา: ส านักงานปลัดกระทรวงพาณิชย์ (ข้อมูลสิ้นสุด ณ เดือนพฤษภาคม 2557) 
 

ตารางท่ี 1.2: รายการสินค้าส่งออกและน าเข้าหลักระหว่างไทย และสาธารณรัฐเปรู 
 สินค้าส่งออกหลักของไทย สินค้าน าเข้าหลกัจากไทย 

สาธารณรัฐเปร ู รถยนต์ อุปกรณ์และส่วนประกอบ เม็ดพลาสติก ดา้ย
และเส้นใยประดิษฐ์ ตู้เย็น ตู้แช่แข็ง ผลิตภณัฑ์ยาง 
เครื่องซักผ้าและเครื่องซักแห้ง พลาสติก ไมโครเวฟ  

สินแร่โลหะ สัตว์และผลิตภัณฑ์จาก
สัตว์รวมทั้งปลาป่น สตัว์น้ าสด แช่
เย็น แช่แข็ง แปรรูป สินค้าอุปโภค
บริโภค พลาสติก เคมภีัณฑ์ ผ้าผืน 
ผักและผลไม ้

ที่มา: กรมศุลกากร (ข้อมูลสิ้นสุด ณ เดือนกันยายน 2557) 
 

เมื่อพิจารณาอัตราการเจริญเติบโตทางเศรษฐกิจ พบว่า สาธารณรัฐเปรู มีอัตราการเจริญเติบโต
ทางเศรษฐกิจในระดับสูง โดยในปี 2556 มีอัตราการเจริญเติบโตเท่ากับ 5.0% เมื่อเทียบกับปีก่อนหน้า 
และคาดว่าแนวโน้มในระยะกลาง (2557-2560) เศรษฐกิจของประเทศดังกล่าวก็ยังคงมีแนวโน้มเติบโตได้
ในระดับทรงตัว คือ อยู่ที่ประมาณร้อยละ 5.18 ต่อปี 

 
ตารางท่ี 1.3: อัตราการเจริญเติบโตทางเศรษฐกิจของสาธารณรัฐเปรู 

(%YoY) 
ประเทศ 2552 2553 2554 2555 2556 2557f 2558f 2559f 2560f 
สาธารณรัฐเปรู 0.9 8.8 6.9 6.3 5.0 5.2 4.9 5.2 5.4 
 ที่มา : รายงานประจ าปีธนาคารกลางสาธารณรัฐเปรู ปี 2012 
  f : คาดการณ์โดย BMI 
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ทั้งนี้ สาธารณรัฐเปรูเป็นประเทศที่มีเขตแดนติดต่อกับประเทศเพ่ือนบ้านถึง 5 ประเทศ จึงเป็น
ประเทศที่เหมาะสมในการเป็นช่องทางการกระจายสินค้าไทยไปยังประเทศต่าง ๆ ในภูมิภาคอเมริกาใต้ 
นอกจากนี ้การบริโภคภาคเอกชนยังขยายตัวในอัตราเฉลี่ยร้อยละ 7.9 ต่อปี (ปี 2552-2556) (แผนภาพที่ 
1.1) อันเป็นผลสืบเนื่องมาจากการเพ่ิมขึ้นของรายได้สุทธิของประชากร การจ้างงาน ตลอดจนการ
ขยายตัวของปริมาณสินเชื่อเพ่ือการบริโภค นอกจากนี้ ประเทศเปรูมีความอุดมสมบูรณ์ในทรัพยากร
ทองค า เหมืองแร่ และปิโตรเลียม อีกทั้งรัฐบาลยังได้สนับสนุนการลงทุนจากต่างประเทศในสาขาประมง 
ส าหรับด้านเสถียรภาพทางเศรษฐกิจ พบว่า สาธารณรัฐเปรูค่อนข้างมีเสถียรภาพทางเศรษฐกิจ ส่วนหนึ่ง
เนื่องจากนโยบายควบคุมอัตราเงินเฟ้อในอัตราที่ต่ ากว่าร้อยละ 5 

 
นอกจากนี้ จากการที่เปรูได้ด าเนินการท าข้อตกลงการเปิดเสรีทางการค้า (FTA) กับหลาย

ประเทศ ดังนั้น เปรูจึงมีความน่าสนใจในแง่ที่ไทยสามารถใช้เปรูเป็นช่องทางในการขยายตลาดสงออกของ
ไทยไปสูตลาดละตินอเมริกาและทวีปอเมริกาเหนือ โดยใชเปรูเปนฐานการผลิตหรือรวมท าธุรกิจกับเปรู 
(Joint Venture) เพ่ือสงออกสินค้าไปยังตลาดที่ไดท าความตกลง FTA กับเปรู อาทิ สหรัฐฯ แคนาดา 
เม็กซิโก จีน สิงคโปร ญี่ปุน ออสเตรเลีย และเกาหลีใต เป็นต้น นอกจากนี้ ยังสามารถสงออกไปยังกลุมป
ระเทศ Andean (โบลิเวีย โคลัมเบีย เปรู และเอกวาดอร) และ MERCOSUR (บราซิล อารเจนตินา 
ปารากวัย และอุรุกวัย) ได้อีกด้วย 

 
ในด้านกฎระเบียบด้านลงทุน พบว่า สาธารณรัฐเปรูต้องการให้ไทยเข้าไปลงทุนในประเทศตน 

และได้ยื่นขอเสนอสิทธิพิเศษทางด้านการลงทุนในประเทศหลายอย่าง เช่น การให้สัมปทานป่าไม้นานกว่า 
40 ปี และเปิดกว้างในการลงทุนแก่ไทยในหลายสาขา เช่น อุตสาหกรรมการท่องเที่ยว กิจการร้านอาหาร 
ธุรกิจบริการ ระบบสาธารณูปโภค การก่อสร้างถนน การลงทุนในภาคเกษตรกรรม เช่น การท าไร่
สับปะรด การปลูกพืชตระกูลถั่ว มันส าปะหลัง การประมง อุตสาหกรรมปลาป่น การเพาะเลี้ยงสัตวน้ า 
กิจการเหมืองแร่ และอุตสาหกรรมการผลิตสินค้าแฟชั่น อัญมณีและเครื่องประดับ อย่างไรก็ตาม ปัจจุบัน 
การลงทุนของไทยในสาธารณรัฐเปรูยังคงอยู่ในระดับต่ า เนื่องจากข้อจ ากัดด้านระยะทางที่ไกลและปัญหา
ด้านภาษา สินค้าไทยยังไม่เป็นที่รู้จักแพร่หลายในสาธารณรัฐเปรูมากนัก และประชากรในเปรูยังมีอ านาจ
ซ้ือไม่สูง 

 
ส าหรับด้านการส่งออก พบว่า สินค้าที่เปรูต้องการน าเข้าจากไทย คือ สินค้าที่เป็นวัสดุหรือ

ชิ้นส่วนประกอบในการผลิตทางอุตสาหกรรม ซึ่งเป็นสาขาที่ไทยมีความเชี่ยวชาญอยู่แล้ว เช่น ด้ายและ
เส้นใยประดิษฐ์ เม็ดพลาสติก ยางและผลิตภัณฑ์ ชิ้นส่วนคอมพิวเตอร์ และตาข่ายจับปลา รวมถึง
ส่วนประกอบยานยนต์ นอกจากนี้ยังรวมถึงสินค้าส าเร็จรูปและเครื่องอุปโภคบริโภค ซึ่งเปรูไม่สามารถ
ผลิตเองได้แต่ยังไม่มีคุณภาพที่ดีพอ เช่น คอมพิวเตอร์และอุปกรณ์ เครื่องซักผ้า ตู้ แช่แข็ง ตู้เย็น วิทยุ 
โทรทัศน์ โทรสาร ของใช้บนโต๊ะอาหารและในครัวเรือน ของเล่น อย่างไรก็ตาม เนื่องจากประเทศเปรูมี
ผลผลิตทางการเกษตรคล้ายคลึงกับไทย จึงอาจเป็นข้อจ ากัดส าหรับสินค้าเกษตรของไทย โดยเฉพาะ
อย่างยิ่งในสินค้าที่ถูกจดอยู่ในประเภทสินค้าอ่อนไหว อาทิ ข้าว ไก่ และน้ าตาล ซึ่งเปรูได้วางมาตรการ
ปกป้องการน าเข้าสินค้าเหล่านี้ เช่น มาตรฐานสุขอนามัย และระบบ Price Band เป็นต้น  
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แผนภาพที่ 1.1: มูลค่าการใช้จ่ายเพื่อการบริโภคของภาคครัวเรือน  
(Gross Private Consumption Expenditure) ในสาธารณรัฐเปรู 

 
(ล้านเหรยีญดอลลารส์หรัฐฯ) 

 
          ที่มา : The National Institute of Statistics and Informatics, 2013 

 
จากความส าคัญของเปรูในแง่การเป็นประตูการค้า (Gateway) ให้นักธุรกิจไทยเข้าสู่ตลาด

อเมริกาใต้ด้งกล่าว ส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน (BOI) ในฐานะหน่วยงานภาครัฐที่มี
บทบาทส าคัญในการก าหนดแนวทางการส่งเสริมการลงทุนของไทย จึงให้ความส าคัญกับการบุกเบิกการ
ท าการค้าและการลงทุนในกลุ่มประเทศตลาดใหม่ ซึ่งรวมถึงสาธารณรัฐเปรู โดยได้ร่วมมือกับมูลนิธิ
สถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง (สวค.) ด าเนินการศึกษาขั้นตอนการลงทุน รวบรวมและวิเคราะห์
ข้อมูลที่เป็นประโยชน์ด้านสังคม เศรษฐกิจ และการเมือง กฎหมายและกฎระเบียบ และสถานการณ์การ
ลงทุน ตลอดจนด าเนินการจัดประชุมกลุ่มย่อย (Focus Group) และจัดสัมมนาเชิงวิชาการ เพ่ืออภิปราย
แลกเปลี่ยนความคิดเห็น และประสบการณ์ของภาคส่วนต่าง ๆ ทั้งภาครัฐ และเอกชน ในด้านการลงทุน
และท าธุรกิจในประเทศดังกล่าว และการเดินทางส ารวจภาคสนาม ในหน่วยงานทั้งภาครัฐและเอกชน ใน
ประเทศดังกล่าว เพ่ือเป็นเครื่องมือในการสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์ระหว่าง BOI และนักลงทุน และ
เพ่ือจัดท าข้อเสนอแนะเอกชน และหน่วยงานรัฐอ่ืนในการท างานส่งเสริมการลงทุนในต่างประเทศ ซึ่ง
รวมถึงสาธารณรัฐเปรู ตลอดจนเพ่ือใช้เป็นกิจกรรมประชาสัมพันธ์การด าเนินงานส่งเสริมการลงทุนใน
ประเทศตลาดใหม่ให้กับส านักงานส่งเสริมการลงทุน 
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1.2 วัตถุประสงค์ 
 

1.2.1 เพ่ือศึกษา รวบรวม และวิเคราะห์ข้อมูลทุติยภูมิ และข้อมูลที่ได้จากหารือกับผู้ประกอบการไทย 
และส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน (ก่อนการส ารวจภาคสนาม) ที่เป็นประโยชน์ด้าน
สังคม เศรษฐกิจ และการเมืองในสาธารณรัฐเปรู 

1.2.2 เพ่ือจัดท าฐานข้อมูลทุติยภูมิ และข้อมูลที่ได้จากการหารือกับผู้ประกอบการไทย และส านักงาน
คณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน (ก่อนการส ารวจภาคสนาม) ที่เป็นประโยชน์ต่อนักลงทุนไทย 
และส านักงานคณะกรรมการในการให้ค าปรึกษาแก่นักลงทุนที่ประสงค์ไปลงทุนในสาธารณรัฐ
เปรู รวมถึงเพ่ือสนับสนุนนโยบายของรัฐบาลในการลงทุนในกลุ่มประเทศตลาดใหม่ 

1.2.3 เพ่ือเป็นเครื่องมือในการสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์ระหว่างส านักงานคณะกรรมการส่งเสริม
การลงทุนกับหน่วยงาน/องค์กร นักลงทุนทั้งภาครัฐและเอกชนในสาธารณรัฐเปรู  

1.2.4 เพ่ือใช้เป็นกิจกรรมประชาสัมพันธ์การด าเนินงานส่งเสริมการลงทุนในประเทศตลาดใหม่ให้กับ   
ส านักงานส่งเสริมการลงทุน 

1.2.5 เพ่ือจัดท าข้อเสนอแนะให้ส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน เอกชน และหน่วยงานรัฐ
อ่ืนในการท างานส่งเสริมการลงทุนในต่างประเทศ ซึ่งรวมถึงสาธารณรัฐเปรู 

 
 

1.3 ขอบเขตการศึกษา 
 
1.3.1 ศึกษาวิเคราะห์และจัดท าฐานข้อมูลเกี่ยวกับโอกาสและลู่ทางการลงทุนในสาธารณรัฐเปรู อัน

ประกอบด้วย 
 รวบรวมข้อมูลพ้ืนฐานในการท าธุรกิจทั่วไปและในสาขาที่น่าสนใจสาหรับนักธุรกิจไทย ทั้ง

ทางด้านสังคม เศรษฐกิจ การเมือง ขั้นตอนการลงทุน กฎหมายและกฎระเบียบที่เกี่ยวข้อง 
รวมถึงสถานการณ์การลงทุนในแต่ละประเทศ 

 วิเคราะห์ โอกาสและลู่ทางการลงทุนไทยในสาธารณรัฐเปรู 
1.3.2 จัดท ารายงานผลการด าเนินกิจกรรม อาทิ การศึกษาลู่ทางการลงทุนในต่างประเทศ รวมทั้ง

วิเคราะห์เชิงวิชาการเกี่ยวกับโอกาสการลงทุนของนักธุรกิจไทยในประเทศ ซึ่งประกอบด้วย
เนื้อหาด้านสังคม เศรษฐกิจ การเมือง ขั้นตอนการลงทุน กฎหมายและกฎระเบียบวิธีการลงทุน 
และสถานการณ์การลงทุนในแต่ละประเทศ 

1.3.3 เผยแพร่ผลงานการศึกษาสู่สาธารณชน โดยการจัดสัมมนาในพ้ืนที่กรุงเทพฯ หรือปริมณฑล 
จ านวน 1 ครั้ง (จ านวนผู้เข้าร่วมสัมมนาไม่เกิน 100 คน) 

1.3.4 จัดท าผลสรุปการด าเนินงานโครงการ และข้อเสนอแนะต่อส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการ
ลงทุน ทั้งในรูปแบบสิ่งพิมพ์จ านวนอย่างน้อย 20 ชุดและรูปแบบข้อมูลอิเล็กทรอนิกส์ 
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1.4 วิธีการศึกษา 
 
ในการศึกษานี้ สามารถแบ่งได้เป็น 2 ส่วน คือ 
 การศึกษาข้อมูลทุติยภูมิ เพ่ือท าความเข้าใจ และเตรียมตัวก่อนการเดินทางไปส ารวจ

ภาคสนามยังสาธารณรัฐเปรู 
 น าความรู้ที่ได้จากการศึกษาข้อมูลทุติยภูมิและปฐมภูมิ มาวิเคราะห์ และสังเคราะห์ เป็น

ข้อเสนอแนะในการสนับสนุนการลงทุนในประเทศเป้าหมายที่ท าการศึกษา ก่อนเผยแพร่ผล
การศึกษา ผ่านการจัดสัมมนาและจัดท ารายงานสรุปผลการด าเนินงานและข้อเสนอแนะต่อไป 

 
การศึกษาทั้ง 2 ขั้นตอนมีรายละเอียด ดังนี้ 

 
 ขั้นตอนที่ 1 การศึกษาข้อมูลทุติยภูมิ 
ในการศึกษาข้อมูลทุติยภูมิ สามารถแบ่งได้เป็น 2 ส่วน คือ 
ก. ศึกษารวบรวมข้อมูลพื้นฐานด้านสังคม เศรษฐกิจ การเมือง 
เพ่ือให้ครอบคลุมขอบเขตการศึกษา และสัมฤทธิ์ผลตามวัตถุประสงค์ ในการศึกษานี้ จะใช้ข้อมูล

จากดัชนีชี้วัดเชิงมหภาคต่าง ๆ ที่ส าคัญ เช่น ผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศ รายได้ต่อหัว อัตราเงินเฟ้อ 
อัตราแลกเปลี่ยน อัตราดอกเบี้ย ระบบการเมืองการปกครอง รวมถึงข้อมูลพ้ืนฐาน เช่น ภาษา เชื้อชาติ 
ศาสนา ประชากร การศึกษา วัฒนธรรม ฯลฯ 

 
ข. ศึกษารวบรวม ขั้นตอนการลงทุน กฎหมาย ระเบียบวิธีการลงทุน และสถานการณ์การ

ลงทุนโดยจะเน้นท าการศึกษาและสรุปในประเด็น 
- ภาพรวมสถานการณ์การลงทุนและความสะดวกในการท าธุรกิจ 
- กฎระเบียบ และขั้นตอนการจัดตั้งธุรกิจ การน าเข้าสินค้า การลงทุน การควบรวมกิจการ 

และการปิดกิจการ 
- ระบบภาษี ประเภทภาษี ขั้นตอน/ระบบจัดเก็บ และอัตราการจัดเก็บ 
- กฎระเบียบ/ภาวะด้านแรงงาน เช่น อัตราค่าจ้างขั้นต่ า สิทธิของลูกจ้าง อาทิ วันลา และ

วันท างาน และการท างานของคนต่างด้าว 
- นโยบายส่งเสริมการลงทุน จ านวนขั้นตอน การอ านวยความสะดวก การลดภาระทาง

ภาษี หรือมีมาตรการอ่ืนใดในการจูงใจและส่งเสริมนักลงทุนต่างชาติมากน้อยเพียงใด 
- ความตกลงระหว่างประเทศที่เกี่ยวข้องและส าคัญ 

 
ค. วิเคราะห์ โอกาส/ ลู่ทาง สาขาการลงทุนที่น่าสนใจ 
ในการวิเคราะห์ โอกาส/ลู่ทางสาขาการลงทุนที่น่าสนใจนั้น จ าเป็นต้องแบ่งการวิเคราะห์

ออกเป็น 2 ส่วน คือ การวิเคราะห์ว่า (1) อุตสาหกรรมใดที่เป็นอุตสาหกรรมที่มีความน่าสนใจเข้าไปลงทุน 
และ (2) ในอุตสาหกรรมนั้น ๆ มีสาขา/ผลิตภัณฑ์ใด ที่น่าสนใจ และในอุตสาหกรรมนั้น ๆ มีลู่ทางในการ
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ลงทุนอย่างไร โดยจะใช้ข้อมูลดัชนีทางเศรษฐกิจในการวิเคราะห์ เช่น ดัชนีชี้วัดศักยภาพในการแข่งขัน 
ดัชนีผลผลิตอุตสาหกรรม เป็นเครื่องชี้วัดระดับการผลิตและทิศทางของภาคอุตสาหกรรม 

 
เมื่อได้อุตสาหกรรมเป้าหมายแล้ว ขั้นตอนต่อไปจะเป็นการวิเคราะห์ว่า อุตสาหกรรมนั้น ๆ มี

สาขา/ผลิตภัณฑ์ใดที่น่าสนใจ มีลู่ทางในการลงทุนอย่างไร และมีกฎระเบียบ หรือธรรมเนียมวิธีปฏิบัติ 
คู่แขง่ และนโยบายของรัฐบาลต่ออุตสาหกรรมนั้น ๆ เป็นอย่างไร ซึ่งรวมถึง การวิเคราะห์จุดแข็ง จุดอ่อน 
โอกาส และอุปสรรค (SWOT analysis) ของไทยในอุตสาหกรรมนั้นๆ ของแต่ละประเทศ ซึ่งจะใช้ในการ
ก าหนดข้อเสนอแนะของแต่ละอุตสาหกรรมต่อไปได้ 

 
แผนภาพที่ 1.2: วิธีการศึกษาวิจัย (Research Method) 

 

 
 
ที่มา: สถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 
 

จดัประชมุกลุ่มยอ่ยในไทย 

- ระบุขอ้สงสัยเพื่อการอภปิรายและเก็บข้อมูลจากการจัด

ประชุม (การคาดการณต์่างๆข้อมูลทีต่้องการทราบ

จัดล าดับความส าคัญข้อสงสยัต่างๆ) 

- ก าหนดการวิเคราะห์เชิงปรมิาณซึ่งขึ้นอยูก่ับความ

น่าสนใจของแต่ละข้อสงสัย 

 

รว่มประชมุกบั 

- อภิปรายเกี่ยวกับข้อสงสยัเพือ่เก็บข้อมูลเชิงลึกของ

อุตสาหกรรม 

- ท าการวิจยัเพื่อให้ได้ผลลัพธ์ที่มีศักยภาพเพือ่ให้เขา้

อุตสาหกรรมและโอกาสทางธุรกิจ 

 
จากบนลงลา่ง+จากลา่งขึน้บน 

(Top-down + Bottom-up) 

 
การวเิคราะหเ์ศรษฐกิจ 

 

การวเิคราะห์อตุสาหกรรม 

 

การวเิคราะห์โอกาสใน

การลงทุน 

 

การวเิคราะหธ์ุรกิจ 
การวเิคราะห ์

คู่แข่งในตลาด 

ปัจจัยที่ส่งผล 

ต่อการประสบ

ความส าเร็จ 

ระยะที่ 1: การวิจัยจากข้อมูลและ

การศึกษาเชิงประจักษ์ (Desktop 

research) 

 - หาข้อมูล 

 - รวบรวมข้อมูล 

 

ระยะที่  2: การวิจัยจากลงส ารวจ

ภาคสนาม (Field research) 

 - จัดประชุมกลุ่มย่อยในไทย 

 - จัดประชุมกลุ่มย่อยในประเทศ 

   เปา้หมาย 

 - รวบรวมและสรุปประเดน็ 
 

 

ระยะที ่ 3: คน้ควา้ (Findings) 

- Benchmark Analysis 
- SWOT Analysis 

-   สรปุและรายงานผล 
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แผนภาพที่ 1.3: กรอบแนวทางในการคัดเลือกอุตสาหกรรมที่มีศักยภาพในสาธารณรัฐเปร ู
 

 
 
ที่มา: สถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 
 

 ขั้นตอนที่ 2 การเตรียมการส ารวจเชิงลึกภาคสนาม และการร่วมจัดท ารายงานผลการ
ส ารวจภาคสนาม 

 
ก. เตรียมการส ารวจเชิงลึกภาคสนาม 

- สรุปรายละเอียดที่ส าคัญจากขั้นตอนที่ 1 ที่จะน าไปสู่การเสริม เพ่ิมเติม หรือตรวจสอบ
ความถูกต้อง เช่น หน่วยงานส่งเสริมการลงทุนที่ส าคัญ ระบบสาธารณูปโภคที่น่าสนใจ 
อุตสาหกรรมที่ส าคัญ หรือข้อมูลที่ยังไม่สามารถหาได้จากวิธีการทางทุติยภูมิในประเทศ 

- หารือกับภาคเอกชนที่มีประสบการณ์การลงทุน หรือสนใจลงทุน เพ่ือเพ่ิมเติมข้อมูล 
ตรวจสอบความถูกต้อง และส ารวจความคิดเห็นของภาคเอกชนในการเข้าไปลงทุน เช่น 
ประเด็นที่ให้ความสนใจเป็นพิเศษในสาธารณรัฐเปรู 

- ติดต่อนัดหมายหน่วยงานทั้งภาครัฐและภาคเอกชนด้วย 3 วิธีหลัก คือ 1) ติดต่อ
หน่วยงานนั้น ๆ โดยตรง 2) ประสานงานกับกระทรวงการต่างประเทศของไทยและ
สถานเอกอัครราชฑูตหรือสถานกงสุลกิติมศักดิ์ที่รับผิดชอบดูแลประเทศนั้น ๆ และ  
3) ประสานกับสถานเอกอัครราชฑูตหรือสถานกงสุลกิตติมศักดิ์ของประเทศนั้น ๆ ในไทย 
เพ่ือขอความช่วยเหลือในการอ านวยความสะดวก รวมทั้งให้ข้อมูลข่าวสารต่าง ๆ ที่เป็น
ประโยชน์ต่อการด าเนินการด้านวิชาการ 

ความสามารถในการ
แข่งขัน 

(Economics 
Competitiveness) 

วิเคราะหร์ะดับการพัฒนา
เศรษฐกิจ 
- โครงสร้างพื้นฐาน 
- แรงงาน 
- มาตรฐานการครองชีพ 
- การจัดการห่วงโซ่อุปทาน 
(Supply Chain 
Availability) 
- สภาพแวดล้อมทางธุรกิจ 
(การเมืองการเงินกฎ
ข้อบังคับและเสถยีรภาพ
ทางเศรษฐกิจ) 

วิเคราะห์ระดับการ
แข่งขันภายใน
อุตสาหกรรมและ
ความสามารถดึงดูดการ
ลงทุน 
- ขนาดตลาด (Size of 

a potential market) 
- การวิเคราะห์คู่แข่งใน

ตลาด 
- อุปสรรคในการเข้าสู่

ตลาด  (Barrier to 
Entry) 

- สิทธิพิเศษแก่นักลงทุน 
(Investment 
Incentive) 

วิเคราะห์ระดับ
ความสามารถของธุรกจิที่มี
ศักยภาพของไทย 
- จุดแข็ง (ต้นทุนการผลิต

ต่ าหรือการสรา้งความ
แตกต่างแก่ผลิตภณัฑ์
(Product 
differentiation)) 

- ผู้บริโภค 
- ความพร้อมของ

เทคโนโลย ี

วิเคราะห์โอกาสทางธุรกิจ 
- วิเคราะหค์วามสามารถ

ในการแข่งขันของธุรกิจ
ของไทยกับธุรกิจใน
ประเทศเป้าหมาย 

- Benchmark Analysis 
- SWOT Analysis 

การวิเคราะห์
อุตสาหกรรม 

(Industry Analysis) 

การวิเคราะห์ธุรกิจ 
(Business 
Analysis) 

โอกาสทางธุรกิจ 
(Opportunity) 
Attractiveness) 
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ข. การร่วมจัดท ารายงานผลการส ารวจข้อมูลภาคสนามกับมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบาย
เศรษฐกิจการคลัง 

กิจกรรมนี้ จะมีทีมวิจัยของมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง (มูลนิธิ สวค.) ร่วมกับ
คณะของส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุนเข้าร่วมประชุม พบปะหารือ และระดมความคิดเห็น
กับผู้บริหาร และ/หรือเจ้าหน้าที่ที่เกี่ยวข้องของหน่วยงานทั้งภาครัฐและเอกชนที่เกี่ยวข้องในประเทศ
นั้นๆ เพ่ือรวบรวมและประมวลความคิดเห็นประกอบการจัดท ารายงานการส ารวจภาคสนาม 

 
ทั้งนี้ เมื่อทีมวิจัยของมูลนิธิ สวค. ร่วมกับคณะของส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุนได้

ด าเนินการส ารวจข้อมูลภาคสนามในสาธารณรัฐเปรู เสร็จสิ้นแล้ว คณะที่ปรึกษาจะด าเนินการจัดท า
รายงานผลการส ารวจข้อมูลภาคสนามร่วมกับมูลนิธิ สวค. ต่อไป 

 
 ขั้นตอนที่ 3 สรุปขอเสนอแนะนโยบาย และเผยแพร่การศึกษา 

 
เพ่ือให้ข้อเสนอแนะและนโยบายการลงทุนในสาธารณรัฐเปรู มีความสมบูรณ์มากที่สุด  

ในการศึกษานี้จะจัดท าร่างข้อเสนอแนะจากการวิเคราะห์ผลการศึกษาในขั้นตอนที่ 1 และขั้นตอนที่ 2 
ประกอบกัน เพื่อน าเสนอในการจัดสัมมนาระดมความคิดเห็นและเผยแพร่ความรู้ ก่อนที่จะน าข้อคิดเห็น
ที่เป็นประโยชน์จากการสัมมนามาปรับใช้ในข้อเสนอแนะต่อไป 

 
หลังจากได้จัดท าข้อเสนอแนะดังกล่าวแล้ว คณะที่ปรึกษาจะส่งมอบผลการศึกษา เป็น 2 ส่วน 

คือ (1) รายงานผลการด าเนินกิจกรรม จ านวนอย่างน้อย 7 ชุด และ (2) รายงานผลการศึกษาฉบับ
สมบูรณ์ ทั้งในรูปแบบสิ่งพิมพ์จ านวนอย่างน้อย 20 ชุด และรูปแบบข้อมูลอิเล็กทรอนิกส์ (แผ่นซีดี) 
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1.5 แผนการด าเนินงาน 
 
โครงการศึกษาวิจัยนี้มีระยะเวลา 4 เดือน (เริ่ม ณ 15 พฤษภาคม 2557 และสิ้นสุด ณ  

15 กันยายน 2557) โดยมีแผนการด าเนินงาน ดังนี้ 
 

ตารางแสดงแผนการด าเนินงาน 

 
หมายเหตุ: มูลนิธิ สวค. จะเดินทางไปส ารวจภาคสนาม เพื่อคณะที่ปรึกษาจะได้น าข้อมูลจากการส ารวจภาคสนามดังกล่าวมาเป็นส่วนหนึ่ง
ในการด าเนินการตามกิจกรรมที่ 8 – 12 ต่อไป 
 
 

1.6 ผลที่คาดว่าจะได้รับ 
 
1.6.1 สร้างความรู้และความเข้า ใจในโอกาสการลงทุนไทยในสาธารณรัฐเปรู  แก่ส านักงาน

คณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน และนักธุรกิจไทยที่สนใจ 
1.6.2 สร้างความสัมพันธ์ระหว่างส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน และหน่วยงานภาครัฐ 

ภาคเอกชนของประเทศเป้าหมาย 
1.6.3 สร้างความสนใจแก่นักธุรกิจไทยในการไปลงทุนในกลุ่มประเทศเป้าหมายในอนาคตตามนโยบาย

ส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน ขยายธุรกิจการลงทุนระหว่างไทยและประเทศ
เป้าหมาย เพ่ือเพ่ิมศักยภาพทางการแข่งขันสร้างความได้เปรียบให้กับภาคอุตสาหกรรมไทย 

 

1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2

1.   ศึกษารวบรวมขอ้มูลพ้ืนฐานทางการเมือง เศรษฐกิจการคา้และการลงทนุ สงัคม และโครงสร้างพ้ืนฐาน

2.   ศึกษารวบรวมขั้นตอนการลงทนุ กฎหมาย ระเบียบวิธีการลงทนุ และสถานการณ์การลงทนุ

ส่งมอบรายงานขั้นต้น  (Inception Report)

3.     วิเคราะห์โอกาส/ลู่ทาง สาขาการลงทนุท่ีน่าสนใจ

4.      ศึกษาแนวทางการขยายตลาดการคา้/การลงทนุไปในภูมิภาค

5.       สรุปผลการศึกษาท่ีส าคญัจากขอ้ 1 ถึงขอ้ 4 และหารือกบัภาคเอกชน

6.       ส่งร่างก าหนดการเดินทางให้ส านกังานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทนุพิจารณา โดยด าเนินการร่วมกบัมูลนิธิ สวค.

7.      ติดต่อนดัหมายหน่วยงานทั้งภาครัฐและเอกชน รวมทั้งประสานการเดินทาง

ส่งรายงานความก้าวหน้า 1 (ผลการวิเคราะห์ข้อมูลทุติยภูม)ิ

8.      จดัท ารายงานผลการด าเนินกิจกรรมส ารวจภาคสนามร่วมกบัมูลนิธิ สวค.

9.      ร่างก าหนดการสมัมนา และการเตรียมการจดัสมัมนา

10.    คดัสรรและจดัหาวิทยากร

ส่งรายงานความก้าวหน้า 2 (ผลการวิเคราะห์ข้อมูลภาคสนาม)

11.    จดัสมัมนา

12.    สรุปผลการสมัมนา

ส่งมอบรายงานการด าเนินกจิกรรม และรายงานฉบับสมบูรณ์ (Final Report)

กจิกรรม ม.ิย. ก.ค. ส.ค. ก.ย.
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1.7 คุณสมบัติของที่ปรึกษา 
 
คณะที่ปรึกษาประกอบด้วยผู้ทรงคุณวุฒิที่เป็นทั้งนักวิชาการและผู้เชี่ยวชาญด้านการลงทุนใน

ต่างประเทศ ซึ่งมีประสบการณ์ในการท างานด้านต่าง ๆ ที่จ าเป็นต่อโครงการนี้อย่างครบถ้วน ดังรายนาม
ที่ปรากฏดังตารางข้างล่างนี้ 

 
รายช่ือคณะที่ปรึกษา 

ชื่อ ต าแหน่ง 
ดร. พิชญ์  นิตย์เสมอ ผู้อ านวยการโครงการ 
ดร. ธีธัช  เชื้อประไพศิลป์ ผู้ช่วยผู้อ านวยการโครงการ 
ดร. มานะ  ลักษมีอรุโณทัย นักวิจัยอาวุโส 
ดร. วัฒนี  ศิริทัตสวัสดิ์ ผู้เชี่ยวชาญด้านการลงทุนในต่างประเทศ 
ดร. นนทร์  วรพาณิชช์ นักวิจัยอาวุโส 
นายอนุสรณ ์ มินพิมาย นักวิจัยอาวุโส 
นางสาวชมเกตุ  งามไกวัล นักวิจัย 
นายกฤษฎิ์  แก้วหิรัญ นักวิจัย 
นายชัยวัฒน์  สุกาญจนกุล นักวิจัย 
นายเตชทัต  คุณากูรหรรษา นักวิจัย 
นายอาทิตย์  ว่องวิกย์การ นักวิจัย 
นายจารุกิตติ์  รัตนนาคะ นักวิจัย 
นางสาวนัทธมน  ทรงศิริสมบัติ นักวิจัย 
นางสาวชลิดา  ภัทรจารึก นักวิจัย 
นางสาวศิริทิพย์  แก้วเรือง นักวิจัย 
นางสาวรุจิดา  ชูสุวรรณ นักวิจัย 
นายโอภาส  หงส์พิทักษ์นภา หัวหน้าทีมสนับสนุนด้านการจัดการส ารวจภาคสนาม 

การจัดสัมมนาและฝึกอบรม 
นางสาวกันทิมา  สังข์ล าใย เลขานุการโครงการ 
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ภาพรวมเศรษฐกิจ สังคม การลงทุน และกฎระเบียบ
การลงทุน 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 

 
2.1 บทน า 

 
 ในบทนี้จะกล่าวถึงภาพรวมเศรษฐกิจ สังคม การลงทุน/การท าธุรกิจ ตลอดจนกฎระเบียบการ
ลงทุนและการท าธุรกิจในสาธารณรัฐเปรู ในประเด็นดังต่อไปนี้ 

 ขั้นตอนการลงทุน กฎหมาย ระเบียบวิธีการลงทุน และสถานการณ์การลงทุน 
 สถานการณ์ และแนวโน้มเศรษฐกิจ สังคม และการเมือง 
 
 

2.2 ภาพรวมเศรษฐกิจ สังคม การลงทุน และกฎระเบียบ
การลงทุนในสาธารณรัฐเปร ู

 
2.2.1 ขั้นตอนการลงทุน กฎหมาย ระเบียบวิธีการลงทุน และสถานการณ์การลงทุนของสาธารณรัฐ

เปรู 
 

2.2.1.1 ภาพรวมระดับการเปิดเสรีในทางธุรกิจ 
ในปี 2557 World Heritage Foundation ได้จัดอันดับคะแนนด้านเสรีภาพทางเศรษฐกิจของ

สาธารณรัฐเปรูอยู่ที่ 67.4 คะแนน ซึ่งลดลงจากปีก่อน 0.8 คะแนน เพราะถึงแม้ว่าการค้าระหว่าง
ประเทศจะเสรีมากขึ้น แต่ความเสรีด้านแรงงานและธุรกิจที่ลดลงมาก ท าให้สาธารณรัฐเปรูอยู่ในล าดับที่ 
7 จาก 29 ประเทศในกลุ่มอเมริกาใต้และกลางหรือประเทศแถบแคริเบียน 
 
 
 

2 
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ตารางท่ี 2.1: คะแนนระดับการเปิดเสรีการค้าของสาธารณรัฐเปรูประจ าปี 2557 
คะแนนระดับการเปิดเสรีการค้าของสาธารณรัฐกานา ประจ าปี 2557 

สาธารณรัฐเปร ู ค่าเฉลี่ยของทั้งโลก ค่าเฉลี่ยในภูมิภาค ประเทศท่ีเปดิเสร ี ประเทศไทย 

67.4 60.3 59.7  74.8 

ที่มา: The Heritage Foundation (2014) 

 
ตารางท่ี 2.2: คะแนนและล าดับการเปิดเสรีด้านต่างๆ ของสาธารณรัฐเปรูประจ าปี 2557 

ประเทศ อันดับโลก คะแนน ค่าเฉลี่ยโลก 

เสรภีาพทางธุรกิจ 74 70.6 64.6 

เสรภีาพทางการค้า 37 87 74.8 

เสรภีาพทางการคลัง 97 79.1 77.6 

การใช้จ่ายของรัฐบาล 17 89.1 62.5 

เสรภีาพด้านเงินตรา (Financial) 41 60 73.9 

เสรภีาพด้านการลงทุน 46 70 54.9 

เสรภีาพด้านการเงิน (Monetary) 9 83.3 48.7 

การคุ้มครองทรัพย์สินทางปัญญา 70 40 42.6 

การปลอดคอร์รัปช่ัน 81 34 39.3 

เสรภีาพด้านแรงงาน 94 61.4 61.7 
 

ที่มา: The Heritage Foundation (2014) 
 

โดยสามารถน ามาแยกพิจารณาใน 4 มิติดังนี้ 
 

 กฎระเบียบ 
การเริ่มด าเนินกิจการในสาธารณรัฐเปรูมีขั้นตอนเพียง 5 ขั้นตอน ซึ่งใช้เวลาน้อยกว่าหนึ่ งเดือน 

อีกทั้งยังไม่ได้ก าหนดจ านวนเงินทุนขั้นต่ าในการลงทุน อย่างไรก็ดี การขอใบอนุญาตยังคงจ าเป็นต้องใช้
เวลามากและมีต้นทุนสูง และได้มีการปรับกฎหมายแรงงานให้มีความเข้มงวดมากขึ้น นอกจากนี้รัฐบาล
ยังคงให้เงินอุดหนุนทางพลังงานและภาคการผลิตรถยนต์และพลังงานในครัวเรือน 

 รัฐบาล 
การจัดเก็บภาษีธุรกิจและภาษีบุคคลธรรมดาสูงสุดอยู่ที่ร้อยละ 30 นอกเหนือจากนี้ยังมีการ

จัดเก็บภาษีมูลค่าเพ่ิมและภาษีธุรกรรมทางการเงินซึ่งคิดเป็นร้อยละ 17 ของ GDP ทั้งนี้ รัฐบาลพยายาม
ปรับนโยบายการใช้จ่ายภาครัฐเพ่ือรักษาความมั่นคงทางการคลัง โดยที่ปัจจุบันสัดส่วนของรายจ่าย
รัฐบาลอยู่ที่ร้อยละ 19 ของ GDP และหนี้สาธารณะลดลงต่ ากว่าร้อยละ 20 ของผลผลิตมวลรวมใน
ประเทศ 
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 การบังคับใช้กฎหมาย 
ความไม่โปร่งใสถือเป็นปัญหาส าคัญของสาธารณรัฐเปรู ถึงแม้ว่าอดีตผู้น าของสาธารณรัฐเปรูจะ

ได้รับการด าเนินคดีคอร์รัปชั่นแล้ว แต่สมาชิกในสภาและผู้พิพากษาต่างก็ยังถูกสอบสวนในประเด็น
ดังกล่าวเช่นเดียวกัน 

 การเปิดตลาด 
สาธารณรัฐเปรูมีอัตราภาษีศุลกากรเฉลี่ยถ่วงน้ าหนักที่ร้อยละ 1.5 โดยในปี 2013 สาธารณรัฐ

เปรู เม็กซิโกและโคลัมเบีย ได้ร่วมมือภายในกรอบเจรจาการค้าเสรี โดยจ ากัดปริมาณการน าเข้าเพียง
เฉพาะสินค้าเครื่องนุ่งห่มและยานยนต์ นอกจากนี้ การลงทนุจากต่างประเทศได้รับการคุ้มครองในสถานะ
เดียวกันกับเอกชนภายในประเทศ การเข้าถึงเงินทุนของภาคเอกชนในเปรูดีขึ้นอย่างต่อเนื่อง ภาคการเงิน
และความแข็งแกร่งของสถาบันการเงินอยู่ในระดับมีเสถียรภาพ และสถานะหนี้ที่ไม่ก่อให้เกิดรายได้อยู่ใน
ระดับต่ า 

 ความเสี่ยงทางธุรกิจ  (Business Environment Risk) 
ในปี 2014  Business Monitoring International (BMI) ได้จัดอันดับให้เปรูอยู่ในอันดับที่ 64 

จาก 172 ประเทศ ในด้านของสภาพแวดล้อมในการท าธุรกิจ และเมื่อเปรียบเทียบกับประเทศในแถบ
อเมริกาใต้ สภาพแวดล้อมในการท าธุรกิจของประเทศเปรูถือว่าดีเป็นล าดับที่ 5 รองจาก ชิลี อุรุกวัย 
เม็กซิโก และบราซิล ตามล าดับ และมีแนวโน้มที่จะได้อันดับที่ดีขึ้น เนื่องจากรัฐบาลได้ให้ค ามั่นสัญญา
และมีการลงทุนในการพัฒนาโครงสร้างพ้ืนฐานอย่างต่อเนื่องเพ่ือรองรับการพัฒนาอุตสาหกรรมของ
ประเทศ โดยเฉพาะด้านการสื่อสาร และการขนส่ง ภายใต้ความร่วมมือกันระหว่างภาครัฐและเอกชน 
(Public-Private Partnership)  

ในด้านสถาบันที่เกี่ยวข้องกับการด าเนินธุรกิจในประเทศเปรูนั้น ได้พิจารณาในประเด็นส าคัญ
ต่างๆ ดังนี้  

 กฏระเบียบ (Legal Framework) 
รัฐบาลได้ปรับปรุงประสิทธิภาพในการท างานของกระบวนการยุติธรรม โดยมีการปรับเปลี่ยน

กฎระเบียบขั้นตอนในศาล นอกจากนี้การจัดตั้งศาลแพ่งช่วยท าให้ระยะเวลาในการด าเนินคดีทางแพ่ง
และการบังคับคดีเฉลี่ยของประเทศลดลงอย่างมาก ถึงแม้จะจ านวนคดีในชั้นศาลจะมีมาก โดยที่ปัญหา
หลักท่ีเป็นอุปสรรคต่อการท างานของศาลคือคอร์รัปชั่น 

 กรรมสิทธิ์ในทรัพย์สิน (Property Rights) 
ปัญหาหลักในการคุ้มครองทรัพย์สินของเปรูคือความล่าช้าของการตัดสินคดีความในชั้นศาลและ

การบังคับคดีเพ่ือปกป้องผลประโยชน์ของธุรกิจอาจท าได้ยาก ทั้งนี้ ปัญหาการครอบครองทรัพย์สินในเปรู
ยังคงเป็นปัญหาใหญ่ โดยจ านวนคดีความในชั้นศาลมีจ านวนมาก และใช้เวลานาน 

 ทรัพย์สินทางปัญญา (Intellectual Property Rights) 
การพัฒนาการคุ้มครองทรัพย์สินทางปัญญาของเปรูมีความคืบหน้าเป็นอย่างมากโดยเฉพาะ การ

ปรับปรุงระเบียบในการจดสิทธิบัตรและตราสินค้า ซึ่งจะเป็นการป้องกันการน าเข้าสินค้าละเมิดลิขสิทธิ์ที่
ยังแพร่หลายในปัจจุบัน 
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ตารางท่ี 2.3: คะแนนประเมินและล าดับของสภาพแวดล้อม 
ในการท าธุรกิจของประเทศในอเมริกาใต้ 

 
สภาพแวดล้อมในการ

ด าเนินธุรกิจ 
อันดับ แนวโน้ม 

ชิลี 64.0 1 = 
อุรุกวัย 59.8 2 = 
เม็กซิโก 53.8 3 = 
บราซิล 53.7 4 = 
เปร ู 53.5 5 = 
โคลัมเบีย 52.6 6 = 
คอสตาริกา้ 52.1 7 = 
ปานามา 51.6 8 = 
อาร์เจนตินา 48.3 9 = 
ปารากวัย 43.2 10 = 
เอลซัลวาดอร ์ 42.0 11 = 
กัวร์เตมาลา 40.9 12 = 
นิการากัว 40.3 13 = 
เอกวาดอร ์ 38.4 14 = 
โบลิเวีย 37.5 15 = 
ฮอนดูรสั 36.3 16 = 
เวเนซูเอลา่ 32.6 17 = 

      ที่มา: BMI (2014) 
 

ตารางท่ี 2.4: การจัดอันดับด้านความเสี่ยงในการด าเนนิธุรกิจและความเสี่ยงเชิงปฏิบัติการ 
(Business and Operation Risk Ratings) 

 

 
หมายเหต:ุ คะแนนสูงสุดเท่ากับ 100 ซึ่งเป็นค่าที่มีความเสีย่งต่ าที่สดุ 
 ที่มา: BMI (2014) 
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 ปัญหาคอร์รัปชั่น 
 การจัดอันดับของ Transparency International (2013) ได้จัดอันดับให้สาธารณรัฐเปรูอยู่ใน
อันดับที่ 83 จาก 176 ประเทศในด้านความโปร่งใสของนโยบาย ซึ่งเป็นผลสืบเนื่องจากการเพ่ิมโทษคดี
การคอร์รัปชั่น นอกจากนี้ เปรูยังอยู่ในกลุ่มประเทศที่ได้รับการสนับสนุนการปราบปรามคอร์รัปชั่นจาก
ประเทศในกลุ่ม G8 จึงท าให้เปรูต้องด าเนินการแก้ไขการคอร์รัปชั่นทั้งในด้าน การจัดซื้อจัดจ้าง การ
จัดท างบประมาณท้ังในส่วนกลางและระดับท้องถิ่น ซึ่งจะช่วยส่งเสริมบรรยากาศในการลงทุนของเอกชน 
 
ตารางท่ี 2.5: การจัดอันดับประเมินด้านกรอบกฎหมาย/กฎระเบียบ (Lagal Framework Rating) 
 

 
 
    หมายเหต:ุ คะแนนสูงสุดเท่ากับ 100  
   ที่มา: BMI (2014) 
 

2.2.1.2 การจัดตั้งธุรกิจ 
กฎหมายของสาธารณรัฐเปรูอนุญาตให้มีการจัดตั้งธุรกิจได้หลากหลายรูปแบบ โดยมี 3 รูปแบบ

หลัก ของธุรกิจที่เก่ียวข้อง ดังต่อไปนี้  
 
1. บริษัท (Company)  
การจดทะเบียนบริษัทในเปรูไม่มีการก าหนดจ านวนทุนขั้นต่ า ส าหรับชื่อบริษัท หากเป็นบริษัทที่

ไม่เปิดขายหุ้นให้บุคคลทั่วไป จะต้องต่อท้ายชื่อกิจการด้วย S.A.C. หากเป็นบริษัทที่ขายหุ้นให้บุคคลทั่วไป 
จะต่อท้ายชื่อด้วย S.A.A. นอกจากนี้ ผู้ถือหุ้นต้องมีอย่างน้อย 2 คนหรือคณะบุคคล อาจเป็นผู้มีสัญชาติ
เปรูหรือไม่ก็ได้ ไม่จ ากัดจ านวนผู้ถือหุ้นยกเว้นกรณี S.A.C. ที่จ ากัดจ านวนผู้ถือหุ้นสูงสุดอยู่ที่ 20 ราย 
ส าหรับประเภทบริษัทจะแบ่งเป็น 2 ประเภท ได้แก่  
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 รูปแบบ Direct Creation ซึ่งหุ้นทั้งหมดจะน าไปฝากไว้ในบัญชีที่เปิดกับสถาบันการเงินของ
เปรู เมื่อฝากแล้ว ผู้ถือหุ้นจะสามารถถอนได้โดยใช้หนังสือรับรองบริษัทที่ได้รับการรับรอง
จากทนายความ  

 รูปแบบ Offer to thirds ซึ่งหุ้นทุนทั้งหมดจะฝากไว้ที่ส านักทะเบียนการค้า  
ส าหรับระยะเวลาการด าเนินการของบริษัททั้งสองแบบนั้นไม่มีข้อจ ากัด คณะผู้บริหารจะได้รับ

การแต่งตั้งจากคณะผู้ถือหุ้น และต้องได้รับการรับรองจากรัฐบาล ผู้ด ารงต าแหน่งกรรมการไม่จ าเป็นต้อง
เป็นผู้ถือหุ้นและไม่มีข้อจ ากัดเรื่องสัญชาติ อย่างไรก็ตาม จ านวนกรรมการมีไม่ต่ ากว่า 3 คน
คณะกรรมการบริหารจะเป็นผู้แต่งตั้งผู้จัดการ ส าหรับการแบ่งเงินปันผล จะแบ่งจากก าไรของบริษัทหรือ
เงินทุนส ารองของบริษัท เงินปันผลจะถูกแบ่งสรรระหว่างผู้ถือหุ้นตามจ านวนหุ้นที่ถือ 

 
2. บริษัทจ ากัด (Limited Liability Company: S.R.L.)  
เป็นการแบ่งหุ้นออกเป็นส่วนๆ ละเท่ากันไม่อยู่ในรูปหลักทรัพย์ซื้อขายทอดตลาด ผู้เป็นหุ้นส่วน

จะมีจ านวนไม่เกิน 20 ราย หุ้นของหุ้นส่วนแต่ละคน จะต้องจดทะเบียนเต็มจ านวนมูลค่าหุ้น มูลค่าหุ้นจะ
ถูกก าหนดในสัญญาหุ้นส่วน ไม่มีการก าหนดมูลค่าหุ้นขั้นต่ า การบริหารบริษัทอาจแต่งตั้งผู้จัดการขึ้นมา
เพ่ือเป็นตัวแทนได้ 

 
3. ส านักงานสาขา (Branch)  
ธุรกิจต่างชาติสามารถตั้งส านักงานสาขาในเปรูได้โดยต้องจดทะเบียนกับส านักทะเบียนการค้า 

ส านักงานสาขามีฐานะเป็นเพียงตัวแทนบริษัทในการจัดการเรื่องต่างๆ โดยมีการแต่งตั้งและมอบอ านาจ
ตัวแทนบริหารจากบริษัทแม่ 

 
 การลงทุนของธุรกิจต่างชาติ 

 การลงทุนของธุรกิจต่างชาติในเปรูมีข้อก าหนดดังนี้  
1. การลงทุนจากต่างชาติไม่ต้องขออนุญาตจากรัฐบาล ยกเว้นในธุรกิจธนาคารและทางทหาร

นักลงทุนต่างชาติต้องจดทะเบียนกับ CONITE ซึ่งก ากับดูแลนโยบายของเปรูด้านการลงทุน
จากต่างชาติ 

2. ไม่มีข้อจ ากัดในการส่งคืนก าไร เงินปันผล ค่าลิขสิทธิ์ และเงินลงทุนกลับประเทศหลักจากถูก
หักภาษีแล้ว 

3. ไม่อนุญาตให้มีการจ้างต่างชาติมากกว่าร้อยละ 20 ของพนักงานทั้งหมดของธุรกิจ และ
รายได้เงนิเดือนรวมของต่างชาติต้องไม่เกินร้อยละ 30 ของรายจ่ายเงินเดือนรวม 

 ขั้นตอนการจัดตั้งธุรกิจ 
ขั้นตอนการจัดตั้งธุรกิจในประเทศเปรูนั้น ประกอบไปด้วย 5 ขั้นตอน ดังตารางต่อไปนี้  
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ตารางท่ี 2.6: ขั้นตอนการจัดตั้งธุรกิจในเปรู 

 
 ที่มา: Doing Business 2014, World Bank Group 

 
 ระบบภาษี 
โดยทั่วไป ในประเทศเปรู การประเมินภาษีจะท าการประเมินรายปี ประจ างวด 1 มกราคม ถึง 

31 ธันวาคม ของทุกปี ประกอบด้วย 
 
1. ภาษีเงินได้นิติบุคคล 
 

ตารางท่ี 2.7: อัตราภาษีเงินได้นิติบุคคล 
ภาษีเงินได้ อัตราภาษี (%) 

ภาษีเงินได้นิติบุคคล 30 
ที่มา:  อ้างอิงจาก EY สืบค้นข้อมลู ณ วันท่ี 1 กันยายน 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 
 

2. ภาษีเงินได้บุคคลธรรมดา  
 

ตารางท่ี 2.8: อัตราภาษีแต่ละล าดับในหน่วยภาษี 
ล าดับในหน่วยภาษ ี อัตราภาษี (%) 

สูงถึง 27 หน่วยภาษี (UITs) (S/. 102,600 หรือ US$ 32,645) 15 
จาก 27 UITs ถึง 54 UITs (S/. 205,200 หรือ US$ 73,285) 21 
ส่วนที่เกินจาก 54 UITs 30 
ที่มา:  อ้างอิงจาก EY สืบค้นข้อมลู ณ วันที่ 1 กันยายน 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 

ขั้นตอน รายละเอยีด ระยะเวลา ค่าใช้จ่าย

1
ตรวจสอบช่ือท่ีจะใช้ส าหรับการจดทะเบียนและจองผา่น

ระบบออนไลน์
น้อยกวา่ 1 วนั 4 PEN ส าหรับการตรวจสอบและ 18 PEN ส าหรับการจอง

2
การเตรียมตราสารจดัตั้งและคดัเลือกทนายความส าหรับการ

ให้ขอ้มลูบริษทัผา่นระบบออนไลน์
น้อยกวา่ 1วนั ไมมี่คา่ธรรมเนียม

3

ผูล้งทุนท าการลงช่ือในตราสารจดัตั้งพร้อมกบัเจา้หน้าท่ี

ทะเบียนการคา้(Public Register of Commerce) ซ่ึงใน

ขั้นตอนน้ีจะไดรั้บใบอนุญาตธุรกิจและเลขประจ าตวัผูเ้สียภาษี

8 วนั

200 USD ส าหรับการตรวจตรารับรองเอกสารและ อีกร้อยละ 

0.3 จากเงินทุนจดทะเบียน นอกจากน้ีจะตอ้งเสีย 

คา่ธรรมเนียมต่อการจดัตั้ง 15 USD และ 8 USD ของการนัด

หมายผูต้รวจสอบหรือ ผูแ้ทน โดยทั้งหมดจะไมเ่กิน 3,700 PEN

4
การลงตราสมดุบญัชี (Accounting Book) และบนัทึก (Minute

 Book)
1 วนั

7 USD ต่อหน้า ไมเ่กิน 100 หน้า ธุรกิจโดยส่วนมากจะอยู่

ระหวา่ง 5-9 หน้า ซ่ึงจะมีคา่ใช้จ่ายราว 35-63 USD

5
ไดรั้บในอนุญาตประกอบกิจการจากทอ้งถ่ิน(Municipal from

 City Council)
15 วนั ข้ึนอยูก่บัท่ีตั้งของบริษทั(ราว 391 ถึง 489 PEN)
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3. ภาษีศุลกากรและภาษีมูลค่าเพิ่ม 
 

ตารางท่ี 2.9: สรุปภาษีศุลกากรและภาษีมูลค่าเพิ่ม 
ประเภทภาษี อัตราภาษี ฐานภาษี 
ภาษีศุลกากร 0%, 6% and 11% CIF Value 

ภาษีมูลค่าเพิ่ม (VAT)  18% CIF + ภาษีศุลกากร 
ที่มา:  อ้างอิงจาก EY สืบค้นข้อมลู ณ วันที่ 1 กันยายน 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 
 

4. ภาษีหัก ณ ที่จ่าย 
 

ตารางท่ี 2.10: อัตราภาษีหัก ณ ที่จ่าย ส าหรับบริษัทที่ไม่ได้มีภูมิล าเนาในเปรู 
ประเภทรายการ อัตราภาษี (%) 

การจ่ายเงินปันผลและรูปแบบอื่น ๆ ของการแบ่งก าไร รวมถึงการส่งก าไรออกจากสาขา 4.10 
การจ่ายดอกเบี้ยให้กับบริษัทท่ีไม่ได้มีภูมิล าเนาในเปรู  4.99 
การจ่ายดอกเบี้ยให้กับบริษัทท่ีเกี่ยวข้องกันที่อยู่ในต่างประเทศ 30.00 
การจ่ายค่าบริการการช่วยเหลือทางด้านเทคนิค (Technical assistance services) ซ่ึงมี
การใช้บริการดังกล่าวในเปรู 

15.00 

การจ่ายค่าบริการเกี่ยวข้องกับระบบดิจิตอลในเปรู 30.00 
ค่าลิขสิทธิ ์ 30.00 
ก าไรจากการขายหลักทรัพย์ (Capital gains) ผ่านตลาดหลักทรัพย์ Lima Stock 
Exchange (BVL) ซ่ึงรวมถึง 

- การขายต่อ ขายคืน หุ้นสามัญหรือหุ้นกู้ หรือหลักทรัพย์อื่นๆที่ถูกตราโดยบริษัทท่ี
จัดต้ังขึ้นในเปรู 

- การขายหลักทรัพย์ทางอ้อม (Indirect disposal of shares) ของหลักทรัพย์ของ
บริษัทสัญชาติเปรู 

5.00 

ก าไรจากการขายหลักทรัพย์ (Capital gains) ที่อยู่นอกตลาดหลกัทรัพย ์Lima Stock 
Exchange (BVL) ซ่ึงรวมถึง 

- การขายต่อ ขายคืน หุ้นสามัญหรือหุ้นกู้ หรือหลักทรัพย์อื่นๆที่ถูกตราโดยบริษัทท่ี
จัดต้ังขึ้นในเปรู 

- การขายหลักทรัพย์ทางอ้อม (Indirect disposal of shares) ของหลักทรัพย์ของ
บริษัทสัญชาติเปรู 

30.00 

รายได้อื่นๆที่ได้จากด าเนินธุรกิจที่อยู่ในขอบข่ายของเปรู 30.00 
ที่มา:  อ้างอิงจาก EY สืบค้นข้อมลู ณ วันที่ 1 กันยายน 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 
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 ตลาดแรงงานในประเทศ 
ค่าแรงขั้นต่ าในประเทศเปรูนั้นถูกก าหนดโดยภาครัฐ โดยมีการพิจารณาปรับเปลี่ยนอยู่

ตลอดเวลา ทั้งนี้ ค่าแรงขั้นต่ าในประเทศเปรูในปัจจุบัน (2014) ก าหนดไว้ที่ประมาณ 268.8 ดอลลาร์ต่อ
เดือน นอกจากนี้ นายจ้างมีภาระต้องสมทบกองทุนประกันสังคมในอัตราร้อยละ 9 ของค่าจ้าง  

 
ถึงแม้ว่าในตลาดแรงงานเปรูจะมีแรงงานมีฝีมือขั้นกลางจ านวนมาก แต่ก็มีปัญหาความขาดแคลน

แรงงานฝีมือขั้นสูง และมีค่าแรงค่อนข้างสูง โดยที่รัฐบาลเปรูได้มีการปรับเปลี่ยนนโยบายค่าจ้างขั้นต่ า
เพ่ิมข้ึนเป็น 750 PENN ต่อเดือนในปี 2012 การจัดตั้งสหภาพแรงงานสามารถท าได้ง่ายโดยเปรียบเทียบ 
แรงงานสามารถจัดตั้งสหภาพได้มากกว่าหนึ่งสหภาพ ทั้งนี้ก่อนการประท้วงของแรงงานต้องได้รับอนุญาต
จากกระทรวงแรงงาน ในกรณีธุรกิจที่ส าคัญต่อสาธารณะจะถูกก าหนดให้ต้องมีพนักงานจ านวนหนึ่งที่ต้อง
ให้บริการแก่สาธารณะได้ตลอดเวลา เพ่ือให้การประท้วงไม่กระทบต่อประชาชนและระบบเศรษฐกิจใน  
วงกว้างการเพ่ิมขึ้นของข้อก าหนดเกี่ยวกับการปลดพนักงาน ท าให้ธุรกิจไม่ต้องการเพ่ิมการจ้างแรงงาน 
และเป็นโอกาสกับธุรกิจที่รับช่วงต่อ (Outsourcing) 

 
เวลาท างานปกติ คือ 8 ชั่วโมงต่อวัน และ 5 วันต่อสัปดาห์ โดยสามารถยืดหยุ่นได้ตามลักษณะงาน

แต่ต้องไม่เกิน 48 ชั่วโมงต่อสัปดาห์และ 6 วันต่อสัปดาห์  ทั้งนี้กฎหมายแรงงานได้ก าหนดสิทธิลาพักร้อน
ได้ปีละ 30 วัน  

 
ตารางท่ี 2.11: คุณภาพของก าลังแรงงานของกลุ่มประเทศอเมริกาใต้ 

 
หมายเหต:ุ ข้อมูลความหนืดในการปรับตัวในตลาดแรงงาน (Labor Market Rigidity) มาจาก Ease of Doing Business, 
World Bank 
ที่มา: BMI และ International Labor Organization, World Bank (2014) 
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2.2.1.3 นโยบายส่งเสริมการลงทุน  
เพ่ือเป็นการดึงดูดการลงทุนจากต่างประเทศ เปรูได้ออกมาตรการที่ให้สิทธิประโยชน์ เช่น การ

ยกเว้นภาษี การใช้นโยบายส่งเสริมการแข่งขัน การคุ้มครองทรัพย์สินทางปัญญา และการจัดตั้งหน่วยงาน
ที่รับผิดชอบดูแลให้ความช่วยเหลือผู้ลงทุน คือ Private Investment Promotion Agency 
(PROINVERSION)  

 
ทั้งนี้ รัฐธรรมนูญของเปรูได้ให้หลักประกันการปฏิบัติที่เท่าเทียมกันระหว่างคนชาติและนักลงทุน

ต่างชาติ ยกเว้นภายในอาณาเขต 50 กิโลเมตรจากพรมแดนของประเทศ รัฐธรรมนูญยังอนุญาตให้รัฐ
สามารถใช้มาตรการตอบโต้ประเทศที่ใช้มาตรการกีดกันที่ส่งผลกระทบต่อผลประโยชน์ของประเทศ 
นอกจากนี้ ยังมีบทบัญญัติที่ไม่อนุญาตให้ต่างชาติให้บริการเกี่ยวกับขนส่งทางทะเล การขนส่งทางอากาศ 
และการแพร่ภาพและกระจายเสียง (Broadcasting) 

 
กฎหมายของเปรูที่เกี่ยวข้องกับการลงทุน ได้แก่ 
1. กฎหมายการลงทุนของต่างชาติ (Foreign Investment Law: Legislative Decree 

No.662)  
ภายใต้รัฐธรรมนูญปี ค.ศ. 2002 ก าหนดหลักการปฏิบัติที่ เท่าเทียมกันระหว่างนักลงทุน 

ในประเทศกับนักลงทุนต่างชาติ รวมทั้งให้หลักประกันให้นักลงทุนต่างชาติสามารถโอนเงินทุนทั้งหมด 
เงินปันผล และก าไรออกนอกประเทศได้โดยเสรี 

2. กฎหมายเพ่ิมการลงทุนของภาคเอกชน (Framework Law for the Growth of Private 
Investment: Legislation Decree No. 757) 

3. กฎหมายส่งเสริมการลงทุนของภาคเอกชนในโครงสร้างพ้ืนฐานสาธารณะ (Law for the 
Promotion of Private Investment in Public Infrastructure Works and Public 
Services: Supreme Decree No. 059-96-PCM) 

 
 นโยบายการส่งเสริมการลงทุนต่างประเทศ (Foreign Investment Policy) 
นโยบายการลงทุนของเปรูโดยภาพรวมให้การส่งเสริมทั้งการลงทุนภายในประเทศและการลงทุน

จากต่างประเทศ โดยนโยบายการแปรสภาพธุรกิจจากรัฐไปสู่เอกชน (Privatization) เป็นปัจจัยส าคัญใน
การดึงดูดการลงทุนจากต่างชาติเข้าสู่ประเทศเปรู ในด้านกฎระเบียบเพ่ือการดึงดูดการลงทุนจาก
ต่างประเทศ รัฐบาลเปรูได้จัดตั้งหน่วยงานส่งเสริมการลงทุนที่มีชื่อว่า PROINVERSION ซึ่งท าหน้าที่รับ
การขึ้นทะเบียนธุรกิจและการให้อนุญาตธุรกิจที่ เกี่ยวข้องกับอุตสาหกรรมเหมืองแร่ ทองแดง และ
พลังงาน นอกจากนี้ กฎหมายรัฐธรรมนูญ กฎหมายแพ่ง กฎหมายคุ้มครองการลงทุน และการเจรจา
การค้าเสรีกับสหรัฐอเมริกา เป็นปัจจัยพ้ืนฐานในการสนับสนุนการลงทุนจากต่างประเทศของเปรู เพราะ
เป็นการสร้างความชัดเจนของการลงทุน ความโปร่งใสในการด าเนินงาน และลดขั้นตอนในการท าธุรกิจ 

ข้อจ ากัดในการท าธุรกิจในเปรูมีไม่มาก ถึงแม้ว่าจะมีนโยบายห้ามการลงทุนของชาวต่างชาติใน
ธุรกิจบางประเภท เช่น  กิจการแพร่ภาพและกระจายเสียง (Broadcasting) เหมืองแร่ และในธุรกิจที่
เกี่ยวข้องกับยุทโธปกรณ์ และการป้องกันประเทศจะต้องได้รับอนุญาตก่อนการลงทุนจากต่างประเทศ 
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ตารางท่ี 2.12: การลงทุนโดยตรงจากต่างประเทศของประเทศละตินอเมริกา 

ที่มา: UNCTAD และ BMI 
 

2.2.1.4 เขตเศรษฐกิจพิเศษ 
กฎหมายของเปรูในปัจจุบันครอบคลุมเขตการค้าพิเศษ 2 เขต ได้แก่ Central of Export, 

Transformation, Industry, Commercialization and Services (CETICOS) และ The Tacna 
Industry Free Zone (Zone Franca de Tacna, ZOFRATACNA) กฎระเบียบและสิทธิประโยชน์ด้าน
ภาษีของเขตการค้าเหล่านี้ถูกน ามาใช้ในส าหรับนักลงทุนเปรูและนักลงทุนชาวต่างชาติ เขตการค้าเหล่านี้
มีไม่ค่อยประสบความส าเร็จจากการดึงดูดการลงทุนขนาดใหญ่มากนักและมีความส าคัญต่อเศรษฐกิจเปรู
เพียงเล็กน้อย 

CETICOS มีการจัดตั้งเป็นเขตเศรษฐกิจพิเศษอยู่ภายในและแถบชายฝั่งของเมือง Ilo Matarani 
และ Paita โดยจุดประสงค์เพ่ือส่งเสริมการส่งออกของกิจกรรมฟาร์มเกษตรและอุตสาหกรรมเกษตร 
บริษัทที่จัดตั้งใน CETICOS จะได้รับการยกเว้น ภาษีมูลค่าเพ่ิม ภาษีสรรพสามิต ภาษีบ ารุงท้องที่และ
ค่าธรรมเนียมต่างๆ ในการส่งออกและน าเข้าสินค้า 

ภาพรวมโดยทั่วไปที่เป็นแรงจูงใจทั้งหมดท่ีมีต่อนักลงทุนต่างชาติ เช่น การคืนเงินในการถือครอง
เครื่องจักรและสินค้าที่อยู่ในขั้นเตรียมการผลิตหรือ Pre-Production Stage (ซึ่งได้รับสิทธิสูงสุดถึง 5 ปี) 
ZOFRATACNA ในเมืองตักนาก็มีการใช้ผลประโยชน์ด้านภาษีในการดึงดูดนักลงทุนเช่นเดียวกับที่พบใน 
CETICOS ด้วย โดย ZOFRATACNA นั้นถูกจัดตั้งขึ้นตั้งแต่ปี 2002 เพ่ือที่จะกระตุ้นการพัฒนา
อุตสาหกรรม ขณะเดียวกันก็มีความพยายามสร้างรายได้จากการใช้จ่ายของนักท่องเที่ยวด้วยเช่นกัน 
 

2.2.1.5 ข้อตกลงระหว่างประเทศ 
การพัฒนาเศรษฐกิจของประเทศเปรูพ่ึงพาการเปิดประเทศและการแข่งขันในด้านการส่งออก ซึ่ง

แนวทางการพัฒนานี้ค่อนข้างประสบความส าเร็จ และเป็นเครื่องมือที่สามารถพัฒนาเศรษฐกิ จและลด
ความยากจนในเปรูได้ 

เปรูได้ท าข้อตกลงการค้าเสรี (FTA) กับตลาดขนาดกลางและขนาดใหญ่จ านวนมาก โดยใน
ปัจจุบัน FTA ครอบคลุมเกือบร้อยละ 95 ของการส่งออก เปิดโอกาสให้สินค้าของเปรูเข้าสู่ตลาดภายใต้
ข้อตกลงของแหล่งก าเนิดสินค้าและภายใต้เงื่อนไขของ 53 ประเทศ รวมถึงประเทศสหรัฐอเมริกา จีน 
แคนนาดา ญี่ปุ่น เกาหลีใต้ ไทย สิงคโปร์ และสหภาพยุโรป 

การขยายตัวของตลาดและการเพ่ิมจ านวนของข้อตกลงทางการค้าที่เปรูได้ลงนามท าให้มีการ
ส่งออกเพ่ิมมากข้ึนรวมถึงบริษัทท่ีส่งออกด้วย โดยเฉพาะสินค้าท่ีไม่ใช่สินค้าพ้ืนเมือง แม้ว่าการส่งออกของ
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สินค้าพ้ืนเมืองครอบคลุมร้อยละ 78 ของสินค้าส่งออกของประเทศทั้งหมด แต่การเปิดเสรีทางการค้า
ดังกล่าวได้สร้างลู่ทางในการส่งออกสินค้าที่ไม่ใช่สินค้าพ้ืนเมือง เป็นส าคัญ ยกตัวอย่าง ใน 3 ปีแรกของ
การค้าเสรีกับประเทศสหรัฐอเมริกาท าให้หน่วยภาษีเพ่ิมขึ้น 488 หน่วยส าหรับสินค้ าที่ไม่ใช่สินค้า
พ้ืนเมืองที่ส่งออกไปยังสหรัฐอเมริกา ขณะที่สังเกตได้ว่าสินค้าที่ไม่ใช้สินพ้ืนเมืองเพ่ิมขึ้น 204 หน่วยในปีที่ 
2 ในการท าการค้าเสรีกับประเทศจีน 

นอกจากนี้ ข้อตกลงทางการค้าเป็นเครื่องมือส าคัญในการดึงดูดการลงทุนทางตรงจาก
ต่างประเทศ ท าให้ไปส่งเสริมผลิตภาพของบริษัทต่างๆ  และการส่งทอดความรู้ทางเทคโนโลยีส่งผลให้
ต้นทุนในการน าเข้าวัตถุดิบและคุณภาพของปัจจัยการผลิตลดต่ าลง ข้อตกลงทางการค้าท าให้เกิด
แรงจูงใจรวมตัวกันเป็นมาตรฐานสากล ท าให้บริษัทต่าง ๆ ในเปรูเกิดการพัฒนาทางด้านการจัดการและ
การขนส่งอย่างเป็นรูปธรรม 

 
 ข้อตกลงด้านการลงทุน ปัจจุบัน เปรูได้มีข้อตกลงในด้านการลงทุนกับ 53 ประเทศ

เรียบร้อยแล้ว ข้อตกลงทุนด้านการลงทุนที่ส าคัญ ได้แก่ ทวิภาคีการส่งเสริมการลงทุนและ
คุ้มครอง (BRIPPAs) กับ 29 เขตเศรษฐกิจประกอบด้วย เยอรมัน อาเจนตินา ออสเตรเลีย 
โบลิเวีย จีน โคลอมเบีย เกาหลีใต้ คิวบา เดนมาร์ก เอกัวดอร์ เอลซาวาดอร์ สเปน ฟินแลนด์ 
ฝรั่งเศส อิตาลี ญี่ปุ่น มาเลเซีย นอร์เวย์ เนเธอแลนด์ ปารากวัย โปรตุเกส สหราชอาณาจักร 
เช็ก โรมันเนีย สวีเดน สวิสเซอร์แลนด์ ไทย สหภาพเศรษฐกิจระหว่างเบลเยี่ยมและ
ลักเซมเบิร์ก และเวเนซุเอลา นอกจากนี้ เปรูได้ท าข้อตกลงร่วมมือเกี่ยวกับการลงทุนกับ
ภาคเอกชน และยังได้ท าสัญญาข้อตกลงในกรณีพิพาทในเรื่องการลงทุนระหว่างประเทศ 
(ICSID) ในกรณีที่มีข้อพิพาทระหว่างนักลงทุน 

 
 ความตกลงเขตการค้าเสรีเปรู 
โดยในรายละเอียดของความตกลงเขตการค้าเสรีของเปรู ทั้งที่มีการประกาศใช้ และอยู่ใน

ระหว่างการต่อรองนั้น สามารถสรุปได้ดังนี้  
1. ข้อตกลงที่เป็นพหุภาคี - World Trade Organization (WTO) 
2. ข้อตกลงทวิภาคี - เขตการค้าเสรีสหภาพยุโรป (EFTA), Switzerland, Iceland, 

Liechtenstein, Norway, Canada, Chile, China, South Korea, Costa Rica, 
Cuba, United States, Japan, Southern Common Market (MERCOSUR) – 
Argentina, Brazil, Paraguay and Uruguay, Mexico, Panama, Singapore, 
Thailand, European Union, Venezuela 

รอการประกาศใช้; Guatemala, Pacific Alliance (Colombia, Chile, Mexico, Peru) 
อยู่ในช่วงพิจารณาและต่อรอง: Honduras, El Salvador, Thailand, Turkey Trans-

Pacific Partnership (TPP): Brunei, Chile, New Zealand, Singapore, Australia, United States, 
Malaysia, Vietnam, Canada, Mexico, Japan, Peru 
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นอกจากนี้ เปรูเป็นสมาชิกหนึ่งใน 20 เขตเศรษฐกิจของ Asia Pacific Economic 
Cooperation (APEC) และยังเป็นสมาชิกของ Latin American Integration Association (ALADI) 
และรอการบังคับใช้ข้อตกลงกับ Pacific Alliance (Columbia, Chile Mexico) 

ทั้งนี้ สามารถสรุปข้อตกลงการค้าเสรีที่ส าคัญของเปรูได้ดังนี้  
1. เขตการค้าเสรี เปรู-จีน (FTA) 
ในแง่ของเศรษฐกิจประเทศจีนเป็นประเทศที่มีอัตราการเติบโตของเศรษฐกิจมากในช่วง 2 

ทศวรรษที่ผ่านมา (ประมาณร้อยละ 10 ต่อปี) โดยเป็นเศรษฐกิจที่มีขนาดของตลาดกว่า 1.35 พันล้านคน 
ซึ่งมีผู้บริโภคท่ีมีอ านาจการซื้อสูงถึง 350 ล้านคน ข้อตกลงนี้ได้เกิดข้ึนในเดือนมีนาคม 2010 

ในเดือนกรกฎาคม 2012 การส่งออกไปประเทศจีนเติบโตขึ้นเฉลี่ย 31% ต่อปี ในช่วง
ระหว่างปี 2002-2012 สินค้าส าคัญที่เปรูส่งออกไปจีน ได้แก่ ทองแดง เหล็ก ตะกั่ว และสังกะสี 
ขณะเดียวกัน จีนส่งออกเครื่องจักร โทรศัพท์มือถือและสินค้าเทคโนโลยีขั้นสูงไปยังเปรู สินค้าที่เปรูได้
ผลประโยชน์จากข้อตกลงทางการค้าอย่างเห็นได้ชัด ได้แก่ ปลาหมึกยักษ์  องุ่นสด อโวคาโด มะม่วง 
บาเลย์ และปาปริก้า เป็นต้น  
 

2. การส่งเสริมการค้า เปรู-สหรัฐอเมริกา 
เปรูสามารถเข้าถึงการค้าผ่านศุลกากรกับสหรัฐอเมริกาตั้งแต่ปี 1991 ซึ่งอนุญาตโดยสมาชิก

สภาของอเมริกา ผ่าน Andean Trade Preference Act (ATPA) ทั้งนี้ การส่งออกส่วนใหญ่เป็นสินค้าที่
ไม่ใช่สินค้าพ้ืนเมือง (สัดส่วนประมาณ 96% ของการส่งออกออกรวม) ที่น่าสนใจคือเป็น เหล็ก-เครื่องจักร 
เคมีภัณฑ์ และสิ่งทอ 
 

3. เขตการค้าเสรีระหว่างเปรูและสหภาพยุโรป 
ข้อตกลงทางการค้ากับสหภาพยุโรปเป็นส่วนหนึ่งเป็นแผนทางธุรกิจที่จะขยายการส่งออก

ของเปรู ซึ่งมีผลตั้งแต่วันที่ 1 เดือนมีนาคม ปี 2013 
สหภาพยุโรปเป็นแหล่งส่งออกท่ีส าคัญของเปรู เป็นส่วนมากถึงประมาณร้อยละ 15-16 ของ

มูลค่าการส่งออกรวม ทั้งนี้ การเข้าสู่การค้าเสรีระหว่างเปรู-EU สามารถลดภาษีศุลกากรได้ถึง 99.3% 
ของการส่งออกของเปรู เป็นประโยชน์ในด้านภาษีของสินค้าเกษตรถึง 95% สินค้าส่งออกที่น่าสนใจ อาทิ 
หน่อไม้ฝรั่ง อาโวคาโด กาแฟ สินค้าประเภทพริก เป็นต้น 
 

4. ข้อตกลงการค้าเสรีเปรู-ญี่ปุ่น 
ข้อตกลงความร่วมมือทางเศรษฐกิจระหว่างเปรูและญี่ปุ่นเริ่มขึ้นในวันที่ 31 พฤษภาคม 

2011 และมีผลบังคับใช้อย่างสมบูรณ์เมื่อวันที่1 พฤษภาคม 2012 
ข้อตกลงความร่วมมือทางเศรษฐกิจเปรู-ญี่ปุ่นหรือ Peru-Japan Economic Partnership 

Agreement (EPA) ช่วยส่งเสริมการเข้าถึงสิทธิพิเศษของตลาดต่างประเทศที่จัดตั้งขึ้นซึ่งมีก าลังในการ
บริโภคสินค้าที่มีมูลค่าเพ่ิมสูง ภายใต้ข้อตกลงนี้สินค้าของเปรู อาทิ กาแฟ หน่อไม้ฝรั่ง น้ ามันปลา 
ทองแดง ตะกั่ว สังกะสี ข้าวโพดสีม่วง (Purple Corn) ข้าวโพดยักษ์ ปลากระโทงดาบ เป็นต้น ได้เข้าสู่
ญี่ปุ่นด้วยสิทธิพิเศษ นอกจากนี้ก็ช่วยให้เปรูเข้าถึงตลาดที่มีความต้องการสูงในสินค้าอุปโภคบริโภค 
วัตถุดิบ สินค้าข้ันกลาง และสินค้าทุนด้วยเช่นเดียวกัน 
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5. ข้อตกลงการค้าเสรีเปรู-เกาหลีใต้ 
ข้อตกลงการค้าเสรีระหว่างเปรูและเกาหลีใต้มีการลงนามเมื่อ 21 พฤษภาคม 2011 และมี

ผลในวันที่ 1 กันยายน 2011 ตามข้อตกลงนี้เป็นกลยุทธ์ของเปรูที่จะน าไปสู่การเสริมสร้างความแข็งแกร่ง
ทางการค้าการค้ากับเอเชีย โดยเกาหลีเป็นประเทศที่สามในเอเชียที่เปรูลงนามข้อตกลงเกี่ยวกับการค้าเสรี 

ตัวอย่างสิทธิการด าเนินงานตามข้อตกลงนี้ อาทิ การยกเลิกภาษีศุลกากรในสินค้าที่ทั้งสอง
ประเทศได้ประโยชน์ร่วมกัน อย่างไรก็ตาม ก็อาจจะมีมาตรการอ่ืน ๆ ที่ใช้ในรูปแบบของอากรสินค้า
น าเข้าในสินค้าเกษตรกรรมบางอย่างซ่ึงเป็นการด าเนินการพิเศษในข้อตกลงผ่านข้อตกลงทวิภาคีนี้เปรู 

ตลาดเกาหลีใต้เป็นตลาดที่มีประชากรราว 50 ล้านคนและมี GDP ต่อหัวประมาณ 22,590 
เหรียญดอลลาร์สหรัฐฯ สินค้าส่งออกส าคัญของเปรู ได้แก่ ผลิตภัณฑ์เกษตร และผลิตภัณฑ์ประมง 
เนื่องจากเกาหลีใต้มีความต้องการอาหารสดจากเปรูสูง 

 
6. ข้อตกลงการค้าเสรีเปรู-สิงคโปร์และเปรู-ไทย 
เปรูได้ด าเนินการข้อตกลงการค้าเสรีเปรู-สิงคโปร์ ในวันที่ 29 พฤษภาคม 2008 ซึ่งมีผล

บังคับใช้เมื่อวันที่ 1 กันยายน 2009 ในกรณีของไทย เปรูก็ได้การลงนามในข้อตกลงการค้าเสรีระหว่าง
เปรูและไทยซึ่งมีผลบังคับใช้อย่างสมบูรณ์ในวันที่ 31 ธันวาคม 2011  

จากข้อตกลงการค้าเสรีดังกล่าว พบว่า สินค้าส่งออกที่ส าคัญของเปรูไปยั งสิงคโปร์ ได้แก่ 
โกโก้ องุ่น เสื้อยืด เสื้อเชิ้ต หน่อไม่ฝรั่ง หอย และผลิตภัณฑ์จากทะเลข ณะท่ีสินค้าส่งออกไปไทยส่วนใหญ่
จะเป็นแร่สังกะสี แร่ทองแดง แป้ง ปลาป่น หมึกกระดอง และองุ่นสด 
 

7. ข้อตกลงการส่งเสริมเศรษฐกิจเปรู-MERCOSUR 
ข้อตกลงการส่งเสริมเศรษฐกิจ 58 หรือ Economic Complementation Agreement 58 

(AEC58) เป็นการลงนามระหว่างเปรูและประเทศในกลุ่ม MERCOSUR (อาร์เจนตินา บราซิล ปารากวัย 
และอุรุกวัย) เมื่อวันที่ 30 พฤศจิกายน 2005 และมีผลบังคับใช้ในเดือนมกราคม 2006 

 
8. เปรู –MERCOSUR – ข้อตกลงในการด าเนินการทางเศรษฐกิจ (ACE) 
ข้อตกลงในการด าเนินงานทางเศรษฐกิจ (ACE 58) ได้บรรลุข้อตกลงระหว่าง เปรู และ

ประเทศใน MERCOSUR (Argentina, Brazil, Paraguay and Uruguay) ในเดือนพฤศจิกายน 2005 
และมีผลในเดือนมกราคม 2006 โดยเป้าหมายของข้อตกลงนี้ก็คือการวางกรอบในการร่วมมือกัน และ
อ านวยความสะดวกให้กับประเทศสมาชิกที่ท าการค้า ผ่านการยกเลิกภาษีหรือมาตรการที่ไม่ใช่ภาษีที่มีผล
ต่อสินค้าและบริการฉะนั้น ตั้งแต่วันที่ 1 มกราคม 2012 สินค้าที่ส่งไปประเทศ Argentina และ Brazil 
จะถูกเก็บภาษีในอัตรา 0% 

 
9. เปรู –เม็กซิโก ข้อตกลงในการร่วมมือกันทางการค้า 
ข้อตกลงในการร่วมมือกันทางการค้าเข้าสู่การเจรจาระหว่างประเทศเปรูและ Mexico ใน

วันที่ 6 เมษายน 2011 และบังคับใช้อย่างเป็นทางการเมื่อวันที่ 1 กุมภาพันธ์ 2012 ท าให้เข้าถึงตลาด
ขนาด 112 ล้านคน และมีสินค้าให้เลือกถึง 12,000 รายการ เช่น ปลากระป๋อง คุกกี้ ไม้ กุ้ง และอ่ืน ๆ  
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10. Andean Community of Nations (CAN) 
ประเทศเปรูเป็นประเทศสมาชิกในประชาคมแอนเดียน (CAN) ซึ่งเป็นสหภาพศุลกากรใน

ทวีปอเมริกาใต้อันประกอบไปด้วยประเทศสมาชิก ได้แก่ โบลิเวีย โคลัมเบีย เอกวาดอร์ และเปรู ทั้งนี้ 
การที่เปรูเป็นสมาชิกในประชาคมแอนเดียนดังกล่าว ท าให้เปรูได้รับสิทธิประโยชน์ทางภาษีต่างๆ จาก
ประเทศที่พัฒนาแล้ว เช่น สหรัฐฯ EU และญี่ปุ่น ในรูปของ GSP หรือข้อตกลงพิเศษอ่ืนๆ เช่น สิทธิ
ประโยชน์พิเศษด้านภาษีจากสหรัฐฯ ภายใต้กฎหมาย U.S. Andean Trade Promotion and Drug 
Eradication Act ปี 2002  
 

11. การค้าเสรีระหว่างประเทศเปรูและชิลี 
ข้อตกลงนี้ประกาศใช้ตั้งแต่วันที่ 1 เดือนมีนาคม 2009 ซึ่งต่อยอดมาจากข้อตกลงทาง

เศรษฐกิจระหว่างเปรูและชิลีในปี 1998  
 

12. Asia Pacific Economic Cooperation (APEC)  
ปัจจุบัน APEC มีสัดส่วน GDP รวมกันถึงประมาณ 60% ของ GDP โลก และ 50% ของ

การค้าโลก และมีประชากรประมาณ 50% ของประชากรโลก  
 

2.2.1.6 ระบบขนส่งและระบบโทรคมนาคม 
การเติบโตทางเศรษฐกิจของเปรูมีแนวโน้มส่งผลให้ระบบโครงสร้างพ้ืนฐานของเปรูพัฒนาขึ้น

อย่างต่อเนื่อง เปรูได้เริ่มพัฒนาภาคการขนส่ง ไฟฟ้า ประปา และการสื่อสาร เพ่ือมุ่งส่งเสริมและ
สนับสนุนการลงทุนใหม่ ซึ่งการพัฒนาโครงสร้างพื้นฐานดังกล่าวได้ส่งผลกระทบเชิงบวกต่อธุรกิจและการ
ลงทุน ตลอดจนช่วยลดอุปสรรคด้านระยะทางระหว่างภูมิภาคต่าง ๆ ของประเทศ ท าให้ต้นทุนการผลิตมี
แนวโน้มต่ าลง 

เปรูให้ความส าคัญต่อการพัฒนาระบบการขนส่ง (ถนน , ระบบราง, ท่าเรือ, และท่าอากาศยาน) 
เพ่ือที่จะเพ่ิมขีดความสามารถในการแข่งขัน และเพ่ือการเป็นศูนย์กลางทางด้านโลจิสติกส์ (Logistic 
Hub) ซึ่งจะเป็นการรวมตัวของลาตินอเมริกา กับภูมิภาคเศรษฐกิจเอเชียแปซิฟิก การลงทุนนี้มี
จุดมุ่งหมายเพ่ือท าให้โครงสร้างสร้างพ้ืนฐานของประเทศมีความทันสมัย ช่วยลดลดต้นทุนด้านโลจิสติกส์
และเป็นการส่งเสริมข้อตกลงการค้าเสรี (FTAs) ของเปรูให้มีประสิทธิภาพมากขึ้นเพ่ือเชื่อมโยงเปรูกับ
ตลาดโลก โดยในปี 2016 ประมาณการว่าเงินลงทุนจ านวนกว่า 17.78 พันล้านเหรียญสหรัฐฯ จะน ามาใช้
ในการด าเนินการดังกล่าว ซึ่งถือเป็นโอกาสส าหรับนักลงทุน 
 

o สาธารณูปโภคพื้นฐาน (Physical Infrastructure) 
แม้ว่าระดับการพัฒนาโครงสร้างพ้ืนฐานของเปรูจะอยู่สูงกว่าระดับการพัฒนาโครงสร้าพ้ืนฐาน

เฉลี่ยของโลกและประเทศในกลุ่มละตินอเมริกา แต่ปัญหาสาธารณูปโภคพ้ืนฐานที่ไม่เพียงพอยังคงเป็น
ปัจจัยหลักในการพัฒนาขีดความสามารถในการแข่งขันทางธุรกิจของเปรู ยกตัวอย่างเช่น ปัญหาความ
ล่าช้าในการขนส่งหรือการเข้าถึงแหล่งท่องเที่ยว ท าให้การส่งเสริมการลงทุนของภาคเอกชนโดยเฉพาะ
การท่องเที่ยวมีปัญหา จึงมีผลกระทบต่อการขยายตัวของธุรกิจท่องเที่ยวอย่างมาก  
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o ท่าอากาศยาน 
เปรูมีท่าอากาศยาน 23 แห่ง โดยอยู่ภายใต้สัมปทาน 19 แห่งและอีก 4 แห่งด าเนินการโดย 

Peruvian Commercial Aviation Corporation หรือ CORPAC ซึ่งรัฐถือหุ้น 100 เปอร์เซ็นต์ 
นอกจากนี้ CORPAC ยังควบคุมการด าเนินของท่าอากาศยานขนาดเล็ก (Airfield) 75 แห่งและท่าอากาศ
ยานส าหรับเฮลิคอปเตอร์ (Heliport) อีก 18 แห่ง (CORPAC, 2013) 

ในปี 2001 Lima Airport Partners (LAP) ชนะการประมูลในการจัดการท่าอากาศยาน
นานาชาติฮอร์เกซาเวซ (Jorge Chavez International Airport) ภายใต้สัญญา 30 ปีจากรัฐบาล 
สนามบินนานาชาติฮอร์เกซาเวซเป็นสนามบินหลักในการจัดการระบบการบินของเปรู และกลายเป็น
ศูนย์กลางของอเมริกาใต้โดยได้รับการพัฒนาอย่างต่อเนื่องด้วยงบประมาณสะสมในเดือนธันวาคม 2012 
ประมาณ 300 ล้านเหรียญสหรัฐฯ โดยมีเงินลงทุนตามสัญญาจ านวน 1062 ล้านเหรียญสหรัฐฯ ซึ่งรวมถึง
การก่อสร้างรันเวย์ที่สองในปี 2014 นอกจากนี้เปรูยังมีท่าอากาศยานนานาชาติอ่ืนๆ อีก 10 แห่ง ซึ่ง
ต้ังอยู่ที่เมือง Arequipa, Cusco, Chiclayo, Iquitos, Juliaca, Pisco, Pucallpa, Talara, Tacna และ 
Trujillo และยังมีแผนที่จะสร้างท่าอากาศยานนานาชาติ ชินเซโร -กุสโก (Chinchero-Cusco 
international airport) ด้วยเงินลงทุนประมาณ 556 ล้านเหรียญสหรัฐฯอีกด้วย 
 

o ระบบราง 
เปรูมีเส้นทางรถไฟสายหลักอยู่ 2 สาย คือ เส้นทางรถไฟภาคกลางและภาคใต้ โดยในปี 1999 

รัฐบาลเปรูได้ให้สัมปทานเส้นทางรถไฟภาคกลางและภาคใต้ให้กับ Ferrovías Central Andina S.A และ 
FerrocarrilTransandino S.A. ตามล าดับ 

เส้นทางรถไฟภาคกลางของเปรู หรือ Ferrocarril Central del Perú (FCC) ซึ่งเป็นทางรถไฟ
สายแรกในเปรู เปิดบริการในปี ค.ศ. 1851 โดยเชื่อมท่าเรือฝั่งแปซิฟิกในเมืองกายาโอ (Callao) กับกรุง
ลิมา (Lima) ต่อมามีการขยายต่อไปจนถึงเมืองชิคลา (Chicla) ในปี 1878 รถไฟสายนี้ได้มีการขยายต่อไป
ยังเมืองลา โอโรยา (La Oroya) ในปี 1893 และเมืองอวนกาโย (Huancayo) ในปี1908 ซึ่งทางรถไฟสาย
นี้นั้นได้ชื่อว่าเป็นทางรถไฟที่อยู่บนที่สูงเป็นอันดับสองของโลกโดยจุดสูงสุดอยู่ที่อุโมงค์ในเมืองกาเลรา 
(Galera) ใต้เขา Meiggs ที่ระดับความสูง 4783 เมตร เหนือระดับน้ าทะเลและสถานีกาเลราที่ระดับความ
สูง 4777 เมตร และในปี 1955 ได้เปิดเส้นทางสายด่วนจากลาซิมาของสายย่อยMorococha (4818 
เมตร เหนือระดับน้ าทะเล) สู่เหมืองVolcán น าไปสูการบันทึกสถิติโลกที่ระดับความสูง 4830 เมตร 
เหนือระดับน้ าทะเล 

ที่เมืองลาโอโรยา (La Oroya) รถไฟสาย Cerro de Pasco ได้ถูกเปิดขึ้นในปี 1904 เพ่ือที่จะ
อ านวยความสะดวกในอุตสาหกรรมเหมืองแร่ของเมือง Cerro de Pasco เส้นทางสายรถไฟสายใต้ หรือ 
Ferrocarriles del Sur del Perú (FCS) เป็นเส้นทางจากอาเรกีปา (Arequipa) สู่ปูโน (Puno) ในปี 1876 
และสู่ชายฝั่งที่ Matarani เส้นทางสายนี้ยังมีการด าเนินการของเรือ Steamer  Yavari และ Train ferries   
เพ่ือข้ามทะเลสาบตีตีกากา (Lake Titicaca) เชื่อมต่อกับ Guaqui ในโบลิเวียนอกจากนี้จากเมืองกุสโกจะมี
เส้นทางรถไฟสู่อากวัสกาเลียนเตส (AguasCalientes) ส าหรับบริการนักท่องเที่ยวในการเดินทางไปยังมา
ชูปิกชู(Machu Picchu) สายอ่ืนๆก็เช่น เส้นทางจากเหมืองแร่ในเมือง Toquepala สู่ Port of Ilo สายที่
เชื่อมต่อกับประเทศชิลีโดยเป็นส้นทางจากเมืองตักนา (Tacna) สู่เมืองท่าเอริกา (Arica) ของชิลี 
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ส าหรับกรุงลิมานั้นจะมีระบบรถไฟฟ้าใต้ดินที่เรียกว่า “Metro Lima” หรือ “TrenEléctrico” สาย
ที่ 1 ระยะทาง 21 กิโลเมตร 16 สถานี ซึ่งจะมีการก่อสร้างส่วนที่สองที่จะท าให้มีระยะทางรวม 39 กิโลเมตร
ในปี 2014 และสายที่2 เรียกว่า “Huancayo Metro” ให้บริการอยู่ใจกลางเขต Andean ของเมืองอวนกาโย 
 

o ถนน 
เปรูมีภูมิประเทศที่ท้าทายและแตกต่างกัน เทือกเขาแอนดีสทอดตัวพาดผ่านประเทศในแนว

เหนือใต้แบ่งประเทศออกเป็นสามภูมิภาคทางภูมิศาสตร์ ได้แก่ พื้นที่ชายฝั่ง ที่ราบสูง และป่ารกทึบ เปรูมี
ถนนระยะทางรวม ประมาณ 140,672 กิโลเมตร (เป็นถนนที่มีการปูพ้ืนถนนประมาณ 18,698 กิโลเมตร)
ประกอบด้วยถนนสายหลัก 24,593 กิโลเมตร ถนนสายรอง 24,235 กิโลเมตร และถนนสายชนบท 
91,844 กิโลเมตร (CIA, 2012) 

 
o ท่าเรือ 
เปรูมีท่าเรือ 45 แห่ง ประกอบด้วยท่าเรือชายฝั่งทะเล 40 แห่ง ท่าเรือแม่น้ าและทะเลสาบอีก 4 

แห่ง ท่าเรือกายาโอ (Port of Callao) มีการขนถ่ายประมาณ 70 เปอร์เซ็นต์ของการขนถ่ายสินค้าทาง
เรือทั้งหมดของประเทศ และด้วยต าแหน่งที่ตั้งท าให้ท่าเรือกายาโอเป็นท่าเรือขนส่งตู้คอนแทนเนอร์ที่
ส าคัญที่สุดของชายฝั่งตะวันออกของทวีปอเมริกาใต้ 

ท่าเรือบริหารจัดการโดย EmpresaNacional de Puertos S.A. (ENAPU) ภายใต้กองทุน
แห่งชาติ Financing of State Business Activity (FONAFE) ส่วน Directorate-General of Water 
Transport (DGTA) เป็นหน่วยงานที่สังกัดกระทรวงคมนาคมและการสื่อสาร ท าหน้าที่รับผิดชอบในการ
ส่งเสริมสนับสนุน ออกกฎระเบียบ และควบคุมการพัฒนาเกี่ยวกับการเดินเรือสมุทรและกิจกรรมด้านการ
เดินเรือแม่น้ าและทะเลสาป และมี National Port Authority (APN) ท าหน้าที่รับผิดชอบในการพัฒนา
ระบบท่าเรือขนส่งต่าง ๆ 

พันธกิจหลักของแผนพัฒนาท่าเรือแห่งชาติในขณะนี้ก็คือ แผนยุทธศาสตร์การพัฒนาระบบการ
ขนส่งและการสื่อสารประจ าปี 2012-2016 มีนโยบายด้านการขนส่งเช่น การส่งเสริมการฟ้ืนฟูและ
พัฒนาการขนส่ง (การเดินเรือสมุทร แม่น้ า ทะเลสาป) ภายใต้ระบบการแข่งขันเสรี การพัฒนาท่าเรือและ
เทคโนโลยีให้มีความทันสมัย การเพ่ิมมูลค่าของกิจการบริการท่าเรือต่าง ๆ และการพัฒนาด้านความ
ปลอดภัยในการเดินเรือ เป็นต้น อย่างไรก็ตาม การให้บริการขนส่งภายในประเทศทางเรือของเปรู
ค่อนข้างจ ากัด เนื่องจากเปรูมีขีดจ ากัดด้านการจราจรระหว่างคลังสินค้าหลักกับจุดรับสินค้า 
 

o การสื่อสาร 
ในช่วงหลายปีที่ผ่านมาการใช้โทรศัพท์ตั้งโต๊ะและโทรศัพท์เคลื่อนที่ของเปรูมีการเพ่ิมขึ้นอย่างมี

นัยส าคัญ กองทุนเพ่ือการลงทุนในโทรคมนาคม (Telecommunications Investment Fund: FITEL) 
มีจุดมุ่งหมายที่จะพัฒนาระบบโทรคมนาคมเพ่ือลดช่องว่างระหว่างระบบโทรคมนาคมในเขตเมืองกับใน
เขตชนบท ดังนั้นในปี 2013 เปรูได้ด าเนินการลงทุนเครือข่ายโทรศัพท์เคลื่อนที่ครอบคลุม 1 ,825 เมือง
จากทั้งหมด 1,841 เมืองของเปรู 

ในปี 2012 ได้มีการออกพระราชบัญญัติเกี่ยวกับการส่งเสริมและพัฒนาสายส่งใยแก้วน าแสง
ความเร็วสูง (High-Speed Optical Fiber Backbone) ซึ่งประกอบด้วยการติดตั้ง การให้บริการ และ
การบ ารุงรักษาใยแก้วน าแสงประมาณ 13,400 กิโลเมตร ที่จะเชื่อม 180 เมืองทั่วประเทศ ด้วยเงินลงทุน
กว่า 273.7 ล้านเหรียญสหรัฐฯ ทั้งนี้ ประเมินว่า ในปี 2014 แนวโน้มการพัฒนาเป็นเทคโนโลยีแบบ 4G  
จะมีการลงทุนเพ่ิมต่อปีได้เท่ากับ1.6 พันล้านเหรียญสหรัฐฯ ในช่วงปี 2014-2016 
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ตารางท่ี 2.13: ความสะดวกในการท าธุรกิจ (Ease of Doing Business) ของ 
สาธารณรัฐเปรู ปี 2557 

 

 

 
                            ที่มา: World Bank (2557) 
 
 

เปรู อเมริกากลาง
1.ความสะดวกในการจดัตั้งบริษทั 63 103

1.1 จ านวนขั้นตอนการขอด าเนินการ 5 8.5

1.2 ระยะเวลา(วนั) 25 36.1

2.ขั้นตอนการขอใบอนุญาตก่อสร้าง 117 78

2.1 จ านวนขั้นตอน 14 12.7

2.2 ระยะเวลาด าเนินการ(วนั) 173 215.5

หัวข้อการจัดอนัดับ
อนัดับโลก 2557

เปรู อเมริกากลาง
3.ขั้นตอนการข้ึนทะเบียนบริษทั 22 117

3.1 จ านวนขั้นตอน 4 7

3.2 ระยะเวลาด าเนินการ(วนั) 6.5 65

3.3คา่ใช้จ่าย(ร้อยละของมลูคา่บริษทั) 3.3 6

4.ความสะดวกในการเขา้ถึงแหล่งสินเช่ือ 28 92

4.1 ดชันีขอ้มลูสินเช่ือ* 6 3.4

5.การให้ความคุม้ครองผูล้งทุน 16 95

5.1 ดชันีการเปิดเผยขอ้มลู** 9 3.9

5.2 ดชันีการคุม้ครองผูล้งทุน*** 7 4.9

6.ความสะดวกในการจ่ายภาษี 73 118

6.1 จ านวนภาษีท่ีตอ้ช าระต่อปี 9 30

6.2 ระยะเวลา(ชัว่โมงต่อปี) 293 368.5

7. ความสะดวกในการคา้ขายระหวา่งประเทศ 55 88

7.1 จ านวนเอกสาท่ีตอ้งยืน่เพ่ือส่งออก 5 5.7

7.2 ระยะท่ีใช้ในการส่งออก(วนั) 12 16.9

7.3 ตน้ทุนในการส่งออกต่อตูสิ้นคา้(ดอลลาร์สหรัฐ) 890 1,283

7.4 จ านวนเอกสารท่ีตอ้งยืน่เม่ือน าเขา้ 7 6.7

7.5 ระยะเวลาในการน าเขา้(วนั) 17 19

7.6 ตน้ทุนในการน าเขา้(ดอลลาร์สหรัฐ) 1,010 1,676

8.การบงัคบัใช้สญัญา 105 116

8.1 จ านวนขั้นตอนในการยืน่เอกสาร 41 40

8.2 ระยะเวลาในการด าเนินการ(วนั) 426 734

หัวข้อการจัดอนัดับ
อนัดับโลก 2557

เปรู อเมริกากลาง
9.การปิดกิจการ  110 104

9.1 อตัราคา่ใช้จ่ายในการฟ้ืนฟู 27.7 31.4

(เซนตต่์อดอลลาร์)

9.2 ระยะเวลา(ปี) 3.1 2.9

หัวข้อการจัดอนัดับ
อนัดับโลก 2557
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2.2.2 แนวโน้มและทิศทางเศรษฐกิจ สังคม และการเมืองของสาธารณรัฐเปรู 
 
เปรูเป็นประเทศที่ตั้งอยู่ในทางทิศตะวันตกของทวีปอเมริกาใต้ ชายฝั่งทะเลติดกับมหาสมุทร

แปซิฟิก มีพ้ืนที่ 1,285,216 ตารางกิโลเมตร มีอาณาเขตติดกับประเทศ โคลัมเบีย บราซิล และชิลี  
มีประชากรประมาณ 30.9 ล้านคน เป็นประเทศที่มีความอุดมสมบูรณ์ไปด้วย ทองแดง เงิน ทอง และ 
เหล็กต่างๆ เนื่องจากมีพ้ืนที่ติดชายฝั่งมากท าให้ภาคการประมงชายฝั่งเป็นภาคเศรษฐกิจส าคัญของ
ประเทศ 

 
แม้ว่าจะมีความผันผวนในระบบเศรษฐกิจโลกในช่วงปี 2008-2010 รัฐบาลเปรูได้ใช้นโยบายการ

อุดหนุนราคาสินค้า และลงทุนโครงสร้างพ้ืนฐาน และยังใช้เงินในการจ่ายหนี้สาธารณะท าให้สถานะ
ทางการคลังของประเทศอยู่ในเกณฑ์ค่อนข้างดี ทั้งนี้ องค์กรการเงินระหว่างประเทศ ( International 
Monetary Fund) ได้ให้สาธารณรัฐเปรูเป็นหนึ่งในประเทศเศรษฐกิจใหม่ (Emerging Market Country) 
ที่มีการเจริญเติบโตเศรษฐกิจที่สูงภายใต้พ้ืนฐานทางเศรษฐกิจที่แข็งแกร่ง อีกทั้งมีนโยบายทางเศรษฐกิจที่
มีประสิทธิภาพที่สามารถส่งเสริมการเจริญเติบโตของเศรษฐกิจในระยะยาว 
 
 ในปัจจุบัน ภาครัฐมีความพยายามจะรักษาความมั่นคงทางการคลังโดยหนี้สาธารณะลดลงจาก
ระดับร้อยละ 32.3 ของรายได้ประชาชาติ ในปี 2006 มาอยู่ที่ร้อยละ 18.1 ของรายได้ประชาชาติ ในปี 
2013 นอกจากนี้ รัฐบาลยังด าเนินนโยบายงบประมาณเกินดุลในปี 2012 ถึงร้อยละ 2.2 และคาดการณ์
ว่าจะยังคงเกินดุลร้อยละ 0.6 และ 0.1 ในปี 2013 และ 2014 ตามล าดับ 
 
 นอกจากนี้ มีการคาดการณ์ว่า เศรษฐกิจของเปรูในปี 2014 จะมีการเจริญเติบโตสูงที่สุดเป็น
อันดับสองของประเทศในกลุ่มลาตินอเมริกา รองจากประเทศปานามา และสูงสุดอันดับหนึ่งของประเทศ
ในกลุ่มอเมริกาใต้ และคาดว่า การบริโภคภาคเอกชนของเปรูจะเติบโตร้อยละ 5.2 การลงทุนของเอกชน
ร้อยละ 6.3 และการใช้จ่ายภาครัฐจะเติบโตถึงร้อยละ 15.5 ในปี 2014 (BMI, 2014) 

 
โดยภาพรวม เปรูมีการพัฒนาสภาพแวดล้อมทางธุรกิจให้เอ้ืออ านวยต่อนักลงทุน โดยเฉพาะใน

ด้านการพัฒนาของกฎระเบียบที่ส่งเสริมการด าเนินธุรกิจมากขึ้น อย่างไรก็ตาม ปัญหาด้านการคอร์รัปชั่น
ยังเป็นอุปสรรคต่อความเชื่อมั่นในการด าเนินธุรกิจที่ส าคัญ นอกจากนี้ ปัญหาด้านโครงสร้างพ้ืนฐานยัง
เป็นปัจจัยส าคัญท่ียังต้องได้รับการปรับปรุงเพื่อรองรับการเจริญเติบโตของอุตสาหกรรมภายในประเทศ  
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แผนภาพที่ 2.1: ผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศที่แท้จริงของสาธารณรัฐเปรู 
 

หน่วย: พันล้านดอลลาร์สหรัฐอเมริกา 

 
ที่มา: Central Reserve Bank of Peru (BCRP) 
 

แผนภาพที่ 2.2: ผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศที่แท้จริงจ าแนกรายภาคอุตสาหกรรม 
(ข้อมูล ณ ไตรมาส 3 ปี 2013) 

 

 
 

 
 

หมายเหตุ: ใช้โครงสร้างเศรษฐกิจในปี 2007 เป็นปีฐานในการค านวณ 
ที่มา: National Institute of Statistics and Information (INEI)/ Institute of Economics and Development 
of the Lima Chamber of Commerce 
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ตารางท่ี 2.14: ผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศที่แท้จริงจ าแนกรายภาคอุตสาหกรรม 
 

 

 
ที่มา: Central Reserve Bank of Peru (BCRP) (ข้อมูล ณ ไตรมาสที่ 3 ปี 2013) 
 

แผนภาพที่ 2.3: คู่ค้าส าคัญด้านการส่งออกของสาธารณรัฐเปรู (ปี 2013) 
 

 
ที่มา: Peru’s Business and Investment Guide 2014/2015 Ministry of Foreign Affairs, Peru 
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เสถียรภาพทางการเมือง 
 
การบริหารราชการแผ่นดินของประธานาธิบดีโอยันตา อูมาลา ยังคงมุ่งมั่นที่จะรักษาบรรยากาศ

การ ลงทุนให้เหมาะสมในการท าธุรกิจซึ่งแสดงจากการลงทุนและความเชื่อมั่นของผู้บริโภคที่มี แนวโน้ม
ปรับตัวดีขึ้น อย่างไรก็ตาม ปัญหาสังคมของภาคเหมืองแร่ และการต่อต้านกิจกรรมเหมืองแร่อย่างรุนแรง
จากประชาชนในท้องถิ่น เป็นหนึ่งในความท้าทายส าคัญท่ีรัฐบาลก าลังเผชิญ (Scotiabank, 2014) 
 

แนวโน้มนโยบายทางเศรษฐกิจ และการเติบโตทางเศรษฐกิจ  
 
ในระยะกลาง (2014-2016) เศรษฐกิจเปรูอาจเติบโตจ ากัดจากการชะลอตัวของเศรษฐกิจจีน ซึ่ง

เป็นหนึ่งในคู่ค้าหลักของเปรู (International Monetary Fund, 2014) ทั้งนี้ ประเมินว่า การลงทุน
ภาคเอกชนในช่วงปี 2014-2016 จะถูกขับเคลื่อนโดยภาคเหมืองแร่และโครงการเกี่ยวกับโครงสร้าง
พ้ืนฐานด้วยความร่วมมือภาครัฐและภาคเอกชน (Public Private Partnership: PPP) เป็นส าคัญ แม้ว่า
เศรษฐกิจของเปรูจะมีความเสี่ยงจากการชะลอตัวของเศรษฐกิจจีน นอกจากนี้ ในระยะยาว การเติบโต
ทางเศรษฐกิจของเปรูจะถูกขับเคลื่อนโดยการเปลี่ยนแปลงในโครงสร้างประชากร โดยประชากรจ านวน
มากจะกลายเป็นส่วนหนึ่งของก าลังแรงงานในช่วงประมาณปี 2020 (Ministry of Economy and 
Finance:Peru, 2013) 
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ภาคผนวก: การวิเคราะห์ SWOT ด้านสภาวะแวดล้อม
ทางธุรกิจของสาธารณรัฐเปรู 
 
 
 

จุดแข็ง (Strengths) โอกาส (Opportunities) 
 เปรูเป็นประตูการค้า (Gateway) ไปสู่ตลาด

ละตินอเมริกาและอเมริกาเหนือ และประเทศท่ี
ท า FTA กับเปร ู

 มีทรัพยากรที่อุดมสมบูรณ์ เช่น ทองค า ถ่านหิน 
รัตนชาติ ก๊าซธรรมชาติ สินแร่ เหล็ก ทองแดง 
ป่าไม้ และประมง เป็นต้น  

 มีแผนที่จะพัฒนาโครงสร้างพ้ืนฐานอย่างต่อเนื่อง 

 การเจรจาการค้าเสรี โดยเฉพาะกับ
สหรัฐอเมริกา สภาพยุโรป และจีน ซึ่งส่งเสริม
การลงทุนและการส่งออกของธุรกิจในเปรู 

 เอกชนมีโอกาสในการลงทุนใน
ภาคอุตสาหกรรมต่าง ๆ ซึ่งรวมถึงธุรกิจเกษตร
และแปรรูปอาหาร ท่องเที่ยว ประมง พลังงาน
ชีวภาพ (Biofuel) พลังงาน เป็นต้น 

จุดอ่อน (Weaknesses) อุปสรรค (Threats) 
 มีปัญหาภาพลักษณ์ด้านการคอร์รัปชั่น ซึ่งส่งผล

กระทบด้านลบต่อการลงทุนท าธุรกิจจาก
ต่างประเทศ 

 โครงสร้างพื้นฐานที่มีอยู่ไม่ได้รับการพัฒนามาก
นัก ส่งผลต่อกิจกรรมทางเศรษฐกิจในพ้ืนที่
ห่างไกล 

 มีปัญหาแรงงานส่วนใหญ่ยังอยู่นอกระบบ 
(Informal Sector)  

 กลุ่มกบฎ Peru’s guerrilla Shining Path 
ซ่ึงส่งผลกระทบต่อนักลงทุนต่างชาติ 
โดยเฉพาะการลงทุนโครงสร้างพ้ืนฐานและ
พลังงานในเปรู 

 
ที่มา: BMI (2014) และสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 
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การวิเคราะห์ SWOT ของธุรกิจการเกษตร ของสาธารณรัฐเปร ู
 

จุดแข็ง (Strengths) โอกาส (Opportunities) 

 มีผลผลิตออร์กานิคท่ีได้รับการยอมรับ เช่น 
กาแฟ และเป็นผู้ส่งออกกาแฟและโกโก้ออร์แก
นิครายใหญ่เป็นอันดับ 1 และ อันดับ 2 ของ
โลกตามล าดับ 

 พ้ืนที่เหมาะสมกับการเพาะปลูกอ้อย ซึ่งท าให้มี
ผลผลิตต่อไร่สูงที่สุดในโลก 

 เปรูยังมีจุดแข็งด้านธุรกิจประมง เนื่องจากทิศ
ตะวันตกทั้งหมดของเปรูติดชายฝั่งมหาสมุทร
แปซิฟิคซึ่งมีความยาวกว่า 3,000 กิโลเมตร ท า
ให้เอ้ืออ านวยต่อการประมง โดยเปรูเป็นผู้
ส่งออกปลาป่นและน้ ามันปลาเป็นอันดับ 1 ของ
โลก นอกจากนี้ อุตสาหกรรมอาหารทะเลแปร
รูป (โดยเฉพาะอาหารทะเลแช่แข็ง) เริ่มมี
ความส าคัญในตลาดโลกเพ่ิมขึ้น 

 การแปรรูปรัฐวิสาหกิจ (Privatization) ของ
สหกรณ์ต่าง ๆ เปิดโอกาสให้อุตสาหกรรมการ
ผลิตน้ าตาลภายในประเทศ 

 การพัฒนาอุตสาหกรรมเชื้อเพลิงชีวภาพช่วย
กระตุ้นการเพาะปลูกอ้อยในเปรู 

จุดอ่อน (Weaknesses) อุปสรรค (Threats) 

 ประสิทธิภาพในการจัดสรรการเพาะปลูกยังไม่ดี
เนื่องจากส่วนมากจะเป็นเกษตรกรรายย่อยที่มี
การบริหารจัดการไม่มีประสิทธิภาพ 

 โครงสร้างพื้นฐานที่ไม่มีประสิทธิภาพโดยเฉพาะ
พ้ืนที่ที่ติดภูเขา (Mountain Region) 

 การหดตัวของในตลาดสินเชื่ออาจน ามาสู่การ
ล่าช้าของโครงการต่างๆ จากปัญหาทางการเงิน 
และกฏระเบียบที่เก่ียวข้องกับเกษตรกรรายย่อย 

 ปัญหาการครอบครองและการใช้ที่ดินในเปรู 
โดยเฉพาะในโครงการเกษตรกรรมขนาดใหญ่ 

ที่มา: BMI (2014) และสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 
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การวิเคราะห์ SWOT ของโครงสร้างพื้นฐาน ของสาธารณรัฐเปรู 
 

จุดแข็ง (Strengths) โอกาส (Opportunities) 
 การคาดการณ์การเจริญเติบโตของการก่อสร้าง

ค่อนข้างสูง 
 มีการลงทุนโครงสร้างพ้ืนฐานขนาดใหญ่จ านวน

มาก 

 ความแข็งแกร่งของการลงทุนในอุตสาหกรรม
เหมืองแร่ส่งเสริมความต้องการของการลงทุนใน
โครงสร้างพื้นฐานด้านขนส่ง เพ่ือสนับสนุนการ
ส่งออกสินค้า 

 รัฐบาลมีการวางแผนการดึงดูดการลงทุนเข้าจาก
ต่างประเทศอย่างต่อเนื่องผ่านการให้สัมปทาน 

 การเจริญเติบโตของอุตสาหกรรมท่องเที่ยวในเปรู
ดึงดูดการลงทุนในธุรกิจการค้าและโรงแรม 

จุดอ่อน (Weaknesses) อุปสรรค (Threats) 
 ภาคอุตสาหกรรมการก่อสร้างยังเน้นการใช้

แรงงานที่มีค่าจ้างต่ าและการท างานที่ไม่
ปลอดภัย น ามาซึ่งการประท้วงจ านวนมาก 

 โครงการก่อสร้างหลายโครงการมีแนวโน้มล่าช้า
กว่าก าหนด  

 ความไม่มีเสถียรภาพทางการเมืองอาจส่งผล
กระทบต่อขีดความสามารถในการลงทุน
โครงสร้างพื้นฐานของภาครัฐ 

ที่มา: BMI (2014) และสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 
 
 

การวิเคราะห์ SWOT ของการท าเหมืองแร่ ของสาธารณรัฐเปร ู
 

จดุแข็ง (Strengths) โอกาส (Opportunities) 
 เปรูมีความอุดมสมบูรณ์ในแร่ธาตุ โดยเฉพาะทอง 

เงิน ทองแดง ดีบุก ตะกั่ว สังกะสี และมีบรรษัท
ข้ามชาติจ านวนมากเข้ามาลงทุนในอุตสาหกรรม
เหมืองแร่ ซึ่งรวมถึงบริษัทสัญชาติบราซิล อังกฤษ 
ลักเซมเบิร์ก ชิลี และเนเธอร์แลนด์ 

 เมื่อประเมินความสามารถในการแข่งขันเทียบ
กับประเทศในภูมิภาค (อาเจนตินา โบลิเวีย 
และชิลี) ถือได้ว่าธุรกิจเหมืองแร่ในเปรูมี
ความสามารถในการแข่งขัน  

จุดอ่อน (Weaknesses) อุปสรรค (Threats) 
 อุตสาหกรรมเหมืองแร่ถือเป็นอุตสาหกรรมหลัก

ของสินค้าที่ส่งออกประมาณร้อยละ 55 ท าให้
ประเทศมีความอ่อนไหวกับราคาและความ
ต้องการจากภายนอกสูง 

 ปัญหาการกระจายรายได้น ามาสู่การประท้วงใน
เปรู รวมถึงในธุรกิจเหมืองแร่ บ่อยครั้ง 

 ภายใต้ความขัดแย้งในประเทศ มีแนวโน้มว่า
ภาครัฐอาจเข้ามาแทรกแซงการท าธุรกิจต่าง ๆ 
ซึ่งอาจส่งผลกระทบต่อต้นทุนการด าเนินงาน 

ที่มา: BMI (201) 



โอกาสและลู่ทางการลงทุน และกฎระเบียบท่ีเกี่ยวข้องกับการดําเนินธุรกิจ | 3-1 

 
 

โอกาสและลู่ทางการลงทุน และกฎระเบียบที่เกี่ยวข้อง
กับการดําเนนิธุรกิจ 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การทําธุรกิจสาธารณรัฐเปร ู

 
3.1 บทนํา 

 
สาธารณรัฐเปรูเป็นประเทศหน่ึงในประเทศที่มีโอกาสทางการค้าและการลงทุนแก่นักลงทุน

ต่างประเทศโดยเปรูเป็นประเทศที่มีทรัพยากรธรรมชาติมาก ได้แก่ ทองคํา ทองแดง เงิน ก๊าซธรรมชาติ 
ทรัพยากรทางทะเล ผืนแผ่นดินและภูมิอากาศท่ีเอ้ือต่อการเกษตร (มีพ้ืนที่เหมาะสมทําการเกษตรถึง 8 
ล้านเฮกตาร์หรือ 8 หมื่นตารางกิโลเมตร) และสถานที่ท่องเที่ยวต่าง ๆ (ในปี 2014 มีนักท่องเที่ยว
ต่างประเทศไปเยือนเปรูกว่า 2 ล้านคน โดยประมาณร้อยละ 30 เป็นชาวชิลี และร้อยละ 15 เป็นชาว
สหรัฐฯ) นอกจากน้ี เปรูยังเป็นผู้ผลิตเงินอันดับหน่ึงของโลก เป็นผู้ผลิตทองแดงและสังกะสีอันดับสองของ
โลก  โดยมีขุมแหล่งสํารองสินแร่ทองคํา เงิน ทองแดง และสังกะสี ที่ใหญ่ที่สุดในโลก เป็นประเทศผู้ผลิต
ปลาป่นและนํ้ามันปลารายใหญ่ที่สุดในโลก เป็นผู้ส่งออก แอสปารากัส กาแฟออร์แกนนิก และกล้วย
ออร์แกนนิก รายใหญ่ที่สุดในโลก และเป็นผู้ส่งออกพริกพาพริก้าแห้งรายใหญ่ที่สุดในโลก รวมทั้งเป็น
ประเทศผู้ผลิตอ้อยสําหรับทําเช้ือเพลิงชีวภาพที่มีผลิตภาพการผลิตสูงที่สุดในโลก ทั้งน้ี เมื่อพิจารณาจาก
อันดับความยาก - ง่ายในการดําเนินธุรกิจ (Ease of Doing Business) โดยธนาคารโลก ในปี 2014 
พบว่า เปรูอยู่ในลําดับที่ 42 จากจํานวน 189 ประเทศ (ลําดับที่ 1 หมายถึง มีความง่ายในการดําเนิน
ธุรกิจมากที่สุด) (แผนภาพที่ 3.2) 
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นภาพที่ 3.5)
พาะการลงทุน
ะวัสดุอุปกรณ
จากการลงทุ

 

ขยายตัวของธุ
 

 

างไทยและเป
งออกและนํา
ะส่วนประกอบ
ศรษฐกิจของเป
บริโภค ผ้าผืน แ

การส่งออกสิน
งออกในอนาค
ตกลงว่าด้วย
างไทยและเปร
สําเร็จรูปและ

 และกฎระเบียบ

างในสาข

ๆ กับการเพ่ิม
) และการลง
นภาคเอกชน 
ณ์ของภาคกา
ทุนโครงการต

รกิจคา้ปลกีแ

ปรูในช่วง 10 ปี
เข้า เพ่ิมขึ้นเฉ
บ (โดยเฉพาะร
ปรู และราคาสิ
และผักผลไม้ มี

นค้าไทยไปยัง
คต (ตารางที่ 3
ความเป็นหุ้น
รู  2. กลุ่มสิน
เครื่องอุปโภค

บท่ีเกี่ยวข้องกับ

ขาการค้

มขึ้นของอุปสง
ทุนภายในปร
 ซึ่งเป็นผลสืบ
รผลิตต่างๆ ใ
ต่าง ๆ ในการ

ละค้าส่งในเป

ปี 2010 

 ปีที่ผ่านมา (2
ฉลี่ยร้อยละ 4
รถปิคอัพ) อาห
สินค้าเกษตรที
 มอัีตราการเติบ

งเปรูรายผลิตภ
3.10) โดยสาม
นส่วนที่ใกล้ชิด
นค้าที่เป็นวัสดุ
คบริโภค และ 

บการดําเนินธุรกิ

  

้าที่น่าสน

งค์ภายในปร
ระเทศ โดยกา
บเน่ืองจากกา
 ในภาคอุตสา
รสร้างเครือข

ปร ู

 

2547-2556) พ
48.7 และ 36
หารทะเลกระป
ที่เพ่ิมสูงขึ้นอย
บโตในระดับที่

ภัณฑ์ พบว่า 
มารถแบ่งได้เ
ดย่ิงขึ้น (Agre
หรือช้ินส่วนป
 4. กลุ่มสินค้า
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ข่ายการ

 

 พบว่า มี
.5 ต่อปี 
ป๋องและ
ย่างมาก 
สูงมาก 

 มีหลาย
ป็นกลุ่ม 

eement 
ประกอบ
าเกษตร
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ที
 

ที

รศึกษาระเบียบ

แผนภาพที่
 
อัตราการเติบโตขอ

ท่ีมา: กระทรวงพ
 

แผนภาพ

ท่ีมา: กระทรวงพ

‐30.0

‐20.0

‐10.0

.0

10.0

20.0

30.0

40.0

50.0

2003 2

‐100.0

‐50.0

‐

50.0

100.0

150.0

200.0

250.0

การลงทุน/การ

ที ่ 3.6: สถา

องมูลค่าการส่งออก

พาณิชย์ (2557)

พที ่ 3.7: ส

พาณิชย์ (2557)

2004 2005 20

2003 200

Peru'

โอกาสและลู

รทําธุรกิจสาธาร

นการณ์และแ

กและนําเข้า (ดอล

) 

ถานการณ์กา

) 

006 2007 2008

Export grow

23.0

93.1

04 2005

s Imports from Th

ลู่ทางการลงทุน 

รณรัฐเปรู 

แนวโน้มส่งออ

ลลาร์สหรัฐฯ) 

รส่งออกและน

 
 

8 2009 2010

wth, % y‐o‐y

113.8

‐23.7

2006 200

hailand  (%y‐o‐y)

 และกฎระเบียบ

อกและนําเขา้โ

นาํเขา้ระหว่าง

2011 2012 2

Import gr

200.1

172.08

07 2008

Peru

บท่ีเกี่ยวข้องกับ

โดยรวมของสา

งสาธารณรัฐเป

2013e 2014f 20

owth, % y‐o‐y

8

2009 201

's Exports to Tha

บการดําเนินธุรกิ
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รศึกษาระเบียบ

     ท่ีมา: กระท
 

     ท่ีมา: กระท
 
 
 

รถยนต ์อุปกรณ์แ

อาหารทะเลกระป

เม็ดพลาสตกิ

เคร่ืองจักรกล/ส่ว

เคร่ืองซกัผา้/ส่วน

ผลิตภณัฑ์ยาง

ขา้ว

ตูเ้ย็น ตูแ้ชแ่ข็งแ

ผา้ผนื

เคมีภณัฑ์

อ่ืน ๆ 

รวมท ัง้ส้ิน

สินแร่โลหะ เศษโ

สตัวน์ํ้ าสดแชเ่ย็นแ

ผกั ผลไม้

เคมีภณัฑ์

เส้ือผา้สาํเร็จรูป

สตัวแ์ละผลิตภณัฑ

เคร่ืองเพชรพลอย

เน้ือสตัวส์าํหรบักา

ผา้ผนื

สตัวม์ีชวีติไม่ไดท้ ํ

รวมท ัง้ส้ิน

การลงทุน/การ

ตารางที ่3.7

รวงพาณิชย์ (2

ตารางที ่3.8

รวงพาณิชย์ (2

และส่วนประกอบ

ป๋องและแปรรูป

วนประกอบ

นประกอบ

ละส่วนประกอบ

โลหะ และผลิตภณัฑ

แชแ่ข็ง/แปรรูป

ฑ์จากสตัว์

 อญัมณี ทองคาํ

ารบริโภค

ทาํพนัธ์ุ

โอกาสและลู

รทําธุรกิจสาธาร

7: สถิติการ

557) 

8: สถิติการ

557) 

 

มลูค

 ปี 2011-20

บ                    

                   

                   

                   

                   

                   

                   

                   

                   

                   

                   

                   

 ปี 2

ฑ์         

        

        

        
        

        

        

        

        

        

        

ลู่ทางการลงทุน 

รณรัฐเปรู 

รสง่ออกสินค้

รนาํเขา้สนิคา้

ค่าเฉลี่ย

013 (ล้านบาท)

7,334.6              

414.1                 

718.5                 

400.3                 

639.8                 

423.3                 

221.9                 

210.6                 

89.9                   

66.1                   

800.2                 

11,884.3            

มลูค่าเฉลี่ย

2011-2013 (ล้านบาท

2,034                       

1,293                       

418                          

62                             
32                             

76                             

19                             

18                             

0                               

0                               

8,575                       

 และกฎระเบียบ

า้ไทยไปเปรู 

าไทยจากเปร ู

สัดส่วนกา

ปี 2011-2013 (%

สัดส่วน

ท) ปี 2011-2013

4.9

3.3

8.9

2.1
2.8

6.7

9.7

8.9

0.7 

0.9 

5.5

บท่ีเกี่ยวข้องกับ

 รายสนิคา้หลั

 รายสนิค้าหลั

ารส่งออก 

% ส่งออกรวม)

67.9

6.5

5.7

3.9

3.7

2.7

0.4

1.2

0.7

0.5

3.2

100.0

นการส่งออก 

3 (% ส่งออกรวม)

25.0

22.2

7.3

0.9
0.5

0.9

0.24

0.19

0.01

0.02

100.0

บการดําเนินธุรกิ

  

ลัก 

ลัก 

อัตราการเติบโ

ปี 2004-2013 (%

อัตราการเติบโ

) ปี 2004-2013 (%
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3                          

9                          
5                          

9                          

4                          

9                          

1                          

2                          

0
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50.2

41.3

41.3

34.9

198.8

-1.1

84.8

31.8

8.7
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โตเฉลี่ย

% ต่อปี)
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1,643.1  

1,556.3  

115.0     
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สามา
 

ใ

1
ต
ใ
C
ร
1
ร้
ท

1
จ
สิ
ร

รศึกษาระเบียบ

2 การวิเครา

กลุ่มสินค้า
ารถจําแนกได้เ

กลุ่มสินค้าไ
ในการส่งออก

1. กลุ่มสินค้า
ตกลงว่าด้วยค
ใกล้ชิดย่ิงขึ้น 
Closer Econ
ระหว่างไทยแ
1.1 ลดภาษีเป็
ร้อยละ 54.21
ทั้งหมด จํานว

1.2 ลดภาษีเป็
จํานวนร้อยละ
สนิค้าทั้งหมด
รายการ 

การลงทุน/การ

าะห์โอกาสแล

าไทยที่มีโอกา
เป็นสี่กลุ่มหลั

ตารางที ่3.

ไทยที่มีโอกาส
กไปยังเปรูในร
กลาง-สูง 
ตามความ 
ความเป็นหุ้นส
 (Agreement
nomic Partn
และเปรู 
ป็นศูนย์ทันท ี
1 ของรายการ
วน 3,985 ราย

ป็นศูนย์ภายใน
ะ 17.33 ของร
 จํานวน 1,27

โอกาสและลู

รทําธุรกิจสาธาร

ละลู่ทางในสา

าส/ลู่ทางในก
ัก ดังตารางขา้

.9: การวิเค

ส/ลูท่าง 
ระดับปาน

ส่วนที่
t on 
ership) 

 จํานวน
รสินค้า
ยการ 

น 5 ปี 
รายการ
75 

ลู่ทางการลงทุน 

รณรัฐเปรู 

าขาส่งออก 

ารส่งออกไปย
างล่างน้ี 

คราะห์โอกาส
 

รายสิ

 

รายสินค้าหลั
ส่งออกเพ่ิมขึ้น
อัพ (ภาษี 4%
ความจุเกิน 1
เครื่องซักผ้าค
10 กก. (20%
(12%)  โพลิเ
ถ่วงจําเพาะ >
เครื่องรับวิทยุ
ด้าย (4%) 
รายสินค้าหลั
ส่งออกเพ่ิมขึ้น
ปลาทูน่ากระ
สเตอร์ ด้ายใย
รถจักรยานยน
เหล็กกล้าไม่เ

 และกฎระเบียบ

ยังสาธารณรัฐ

สและลู่ทางใน

สนิคา้หลกั 

ักที่มีแนวโน้ม
น ได้แก่ รถปิค

%) เครื่องซักผ้
0 กก. (4%) 

ความจุน้อยกว่
%) ไมโครเวฟ 
เอทาลีน ความ
>9.4 (4%) 
ยุ (12%) และ

ักที่มีแนวโน้ม
น  ได้แก่      
ป๋อง ด้ายโพลี
ยสังเคราะห ์
นต์ ท่อที่ทําด้ว
ป็นสนิม 

บท่ีเกี่ยวข้องกับ

ฐเปรูในระดับป

นสาขาสง่ออก

 

ค
้า

า 
 
ม

สินค้าดั
Harve
จําเป็น
สินค้าจ

  
ลเีอ

วย

สินค้าดั
Harve
จําเป็น
สินค้าจ

บการดําเนินธุรกิ

  

ปานกลางถึงร

ก 

เหตุผ

ดังกล่าวถือเป็
est List ของเป
นต้องลดภาษีศุ
จากไทยเป็นศู

ดังกล่าวถือเป็
est List ของเป
นต้องลดภาษีศุ
จากไทยเป็นศู
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น Early 
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ศุลกากรให้กับ
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ใ

2
ป
อ

3
อ

4
แ

    ท่ีม
 
 
 

รศึกษาระเบียบ

กลุ่มสินค้าไ
ในการส่งออก

2. กลุ่มสินค้าท
ประกอบในกา
อุตสาหกรรม 

3. กลุ่มสินค้าส
อุปโภคบริโภค

4. กลุ่มสินค้า
แปรรูป  

มา: กรมเจรจาก

การลงทุน/การ

ไทยที่มีโอกาส
กไปยังเปรูในร
กลาง-สูง 
ที่เป็นวัสดุหรอื
ารผลิตทาง
  

สาํเร็จรูปและ
ค  

เกษตร  และอ

ารค้าระหว่างป

โอกาสและลู

รทําธุรกิจสาธาร

ส/ลูท่าง 
ระดับปาน

อช้ินส่วน

เครื่อง

โ

ไ

อาหาร

ระเทศ กรมศุลก

 

ลู่ทางการลงทุน 

รณรัฐเปรู 

รายสิ

ด้ายและเส้นใ
พลาสติก  ยา
ช้ินส่วนคอมพิ
จับปลา ส่วนป
ยนต์  

รถยนต์ ค
อุปกรณ์ เครื่อ
แช่แข็ง เครื่อ
โทรทัศน์ โท
ของใช้บนโต๊
ครัวเรือน ข
ไฟฟ้า เครื่องเ

ข้าว ยางพาร
สําปะหลัง ข้า
แข็งแช่เย็น แ
กระป๋อง 

กากร และสถาบ

 และกฎระเบียบ

สนิคา้หลกั 

ใยประดิษฐ์ เม็
างและผลิตภัณ
พิวเตอร์ ตาข่า
ประกอบยาน

คอมพิวเตอร์แ
องซักผ้า ตู้เย็น
องมือแพทย์ วิ
ทรศัพท์ โทร
ะ อาหารแล
ของเล่น หล
เสียง และสาย

า ผลิตภัณฑ์มั
าวโพด ผัดสด
และปลาทูน่า

บันวิจัยนโยบาย

บท่ีเกี่ยวข้องกับ

ม็ด
ณฑ์ 
าย

เป็นสนิ
ประโย
ว่าด้วย
ย่ิงขึ้น 
เปรูที่เพ
ขยายตั
สินค้าที
ผลิต 
 

และ
น ตู้
วิทยุ 
สาร 
ะใน
ลอด
ยไฟ 

เป็นสนิ
เอง หรื
พอ แล
ตามภา
เพ่ือกา
 
 
 

มัน
แช่

ปลาทูน
ขยายตั
Harves
ลดภาษี
(โดยเฉ
อาจขย
สินค้าที
เปรูมมี
ไว้ เช่น
มาตรก

ยเศรษฐกิจการค

บการดําเนินธุรกิ

  

เหตุผ

นค้าที่ส่วนหน่ึง
ยชน์ด้านภาษจี
ยความเป็นหุน้
 ตลอดจนควา
พ่ิมขึ้นอย่างต่
ตัวทางเศรษฐกิ
ที่ไทยมคีวามเ

นค้าที่เปรูไม่ส
รือผลิตได้ แต่
ละมแีนวโน้มข
าวะเศรษฐกิจ
ารบริโภค 

น่ากระป๋องมแี
ตัวสูง เน่ืองจา
st List ของเปรู
ษ ีสําหรบัสินค
ฉพาะข้าว ไก ่
ยายตัวจํากัด เ
ที่จัดอยู่ในสินค
มาตรการปกป้
น ระบบ Price
การสุขอนามัย
คลัง 
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4. ค
น
ก
ด้
ร

5. ค
ท
ค
ป

ท่ีมา: 
 
 
 

รศึกษาระเบียบ

4 การ
ที่น่า

1 ภาพรวมโ

ตารา

ตําแหน่งที่ต้ังท
ทวีปอเมริกาใต
ปรูเป็นสมาชิก
ประโยชน์ทาง
แล้ว เช่น สหรั
รูปแบบของ G
สทิธิประโยชน์
กฎหมาย U.S
and Drug Era
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ต้นทุนการด าเนินธุรกิจ (Cost of Doing Business)  
ในสาธารณรัฐเปร ูปี 2014 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 

 
4.1 ค่าธรรมเนียมการตรวจคนเข้าเมือง 
 

ตารางท่ี 4.1: ค่าธรรมเนียมวีซ่า (VISA) (แปลจากภาษาสเปน) 
 

หน่วย: PEN และ USD (1 PEN = 11.2139 THB และ 1 USD = 31.9641 THB*) 
ประเภทของวีซ่า (VISA) จ านวนเงิน 

วีซาชั่วคราว (ศิลปิน คนงานชั่วคราว คนงานที่ได้รับการแต่งตั้ง (ไม่ได้มีถิ่นที่อยู่) 
นักเรียน บุคคลในศาสนาคาทอลิกและศาสนาอ่ืน ๆ นักลงทุน และผู้เชี่ยวชาญ) 

107.5 

วีซาส าหรับผู้มีถ่ินที่อยู่ (คนงานที่มีถิ่นที่อยู่ นักเรียน บุคคลในศาสนาคาทอลิก
และศาสนาคาอ่ืน ๆ นักลงทุน และผู้เชี่ยวชาญและครอบครัวของผู้มีถิ่นที่อยู่) 

107.5 

การขยายระยะเวลาการพักอยู่ (Stay Extension) 11.7 
การขยายระยะเวลาส าหรับผู้มีถ่ินที่อยู่ (Residence Extension) (รวม
ค่าธรรมเนียม) 

PEN 25.60 + USD 
50 

ใบอนุญาตท างาน 67.9 
ใบอนุญาตพิเศษเพ่ือการท่องเที่ยว 29.40 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: Superintendencia Nacional de Migraciones ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.migraciones.gob.pe/index.php/inmigracion-y-nacionalizacion/ 
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4.2 ค่าใช้จ่ายในการเริ่มต้นประกอบกิจการ 
 

ตารางท่ี 4.2: แสดงสรุปกระบวนการ เวลา และค่าใช้จ่ายในการเริ่มต้นประกอบกิจการในเปรู 
 

หน่วย: PEN (1 PEN = 11.2139 THB*) 

ล าดับ ขั้นตอน ระยะเวลา(1) จ านวนเงิน 

1 ตรวจสอบช่ือบริษัทและท าการจองช่ือบริษัท น้อยกว่า 1 วัน 
(กระบวนการ 

Online) 

PEN 4 ส าหรับการตรวจสอบ 
+ PEN 18 ส าหรับการจอง 

2 เตรียมเอกสารใบส าคัญแสดงการจดทะเบียน
บริษัทเพื่อขึ้นทะเบียนบริษัทกับพนักงานจด
ทะเบียนผ่านระบบ Online 

น้อยกว่า 1 วัน 
(กระบวนการ 

Online) 

ไม่มีค่าธรรมเนียม 

3 เซ็นรับรองความถูกต้องของใบส าคัญแสดงการจด
ทะเบียนบริษัท เพื่ อก่อนที่ จะมอบให้กับ เจ้ า
พนักงานจดทะเบียน ; ส่งเอกสารผ่านระบบ
ออนไลน์ให้กับเจ้าพนักงานจดทะเบียน (Public 
Register of Commerce); ได้รับใบอนุญาตการ
จดทะเบียนธุรกิจและเลขประจ าตัวผู้เสียภาษี 

8 วัน ดูในรายละเอียดต่างๆ 

4 ประทับอากรแสตมป์ในสมุดบัญชีและหนังสือ
บันทึกของบริษัท 

1 วัน USD 7 ต่อหนังสือ 1 เล่ม
บริษัทส่วนใหญ่จะมีหนังสือ
ประมาณ 5 ถึง 9 เล่ม ดังน้ัน 
ค่าใช้จ่ายจะอยู่ท่ีประมาณ 

USD 35 ถึง USD 63 

5 ขอรับใบอนุญาตจากสภาเทศบาล 15 วัน ค่าใช้จ่ายจะขึ้นอยู่กับว่า 
ส านักงานของบริษัทตั้งอยู่ท่ี
ต าแหน่งใด ใน San Isidro 

โดยค่าใช้จ่ายจะอยู่ที่ระหว่าง 
PEN 391 ถึง PEN 489. 

หมายเหต:ุ  (1) ระยะเวลาโดยเฉลีย่ที่ใช้ในการด าเนินการในขออนุมตัิจากหน่วยงานราชการ (อ้างอิงจาก
http://www.doingbusiness.org/methodology/starting-a-business) 
ที่มา: อ้างอิงจาก บรรษัทเงินทุนระหว่างประเทศ (International Finance Corporation: IFC) ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 
กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ 
http://www.doingbusiness.org/data/exploreeconomies/peru/~/media/giawb/doing%20business/docu
ments/profiles/country/PER.pdf?ver=2 
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4.3 ค่าใช้จ่ายในการขออนุญาตการก่อสร้าง 
 

ตารางท่ี 4.3: แสดงสรุปกระบวนการ เวลา และค่าใช้จ่ายในการขออนุญาตการก่อสร้างในเปรู 
 

หน่วย: PEN (1 PEN = 11.2139 THB*) 
 กระบวนการ ระยะเวลา(1) จ านวนเงิน 
1 ขอรับใบอนุญาตแสดงความเป็นเจา้ของทรัพย์สิน 2 วัน 15 
2 ขอรับการประเมินการออกแบบแปลนการก่อสร้างจาก

เทศบาลเมือง 
10 วัน 2,696 

3 ขอรับใบอนุญาตการก่อสร้างจากเทศบาลเมือง  45 วัน 7,188 
4 ขอรับการตรวจสอบการก่อสรา้ง (ครั้งแรกจากท้ังหมด 

3 ครั้ง) 
1 วัน 1,797 

5 ขอรับการตรวจสอบการก่อสรา้ง (ครั้งท่ีสองจากท้ังหมด 
3 ครั้ง) 

1 วัน ไม่มีค่าธรรมเนียม 

6 ขอรับการตรวจสอบครั้งสุดท้าย 1 วัน  ไม่มีค่าธรรมเนียม 
7 ขอรับการตดิตั้งระบบน้ าประปาจากการประปา

SEDAPAL 
30 วัน 220 

8 ขอรับการตรวจสอบจากการประปา SEDAPAL 1 วัน  ไม่มีค่าธรรมเนียม 
9 ขอรับการตดิตั้งถังน้ าส าหรับการอปุโภค 50 วัน 60 
10 ขอรับการตดิตั้งระบบโทรศัพท์ 7 วัน 200 
11 แจ้งสภาเทศบาลส าหรับเรื่องการก่อสร้างที่แล้วเสร็จ 

และขอรับการตรวจสอบการก่อสรา้งขั้นสุดท้าย 
3 วัน ไม่มีค่าธรรมเนียม 

12 ขอรับใบรับรองความถูกต้องของการก่อสร้างโรงงาน 
(construction work conformity certificate) 

3 วัน ไม่มีค่าธรรมเนียม 

13 รับใบอนุญาตการด าเนินการโรงงาน (Declaratoria de 
Fábrica) 

7 วัน 370 

14 ขึ้นทะเบียนใบอนุญาตการด าเนินการโรงงาน 
(Declaratoria de Fábrica) with SUNARP 

20 วัน 5,391 

หมายเหต:ุ  (1) ระยะเวลาโดยเฉลีย่ที่ใช้ในการด าเนินการในขออนุมตัิจากหน่วยงานราชการ (อ้างอิงจาก
http://www.doingbusiness.org/methodology/starting-a-business) 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก บรรษัทเงินทุนระหว่างประเทศ (International Finance Corporation: IFC) ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 
กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  
http://www.doingbusiness.org/data/exploreeconomies/peru/~/media/giawb/doing%20business/docu
ments/profiles/country/PER.pdf?ver=2 
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4.4 อัตราภาษี 
 
อัตราภาษีเงินได้บุคคลธรรมดา 
 

ตารางท่ี 4.4: อัตราภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาที่มีภูมิล าเนาในเปรู 
 

ฐานภาษี อัตราภาษี (%) 
ไม่เกิน PEN 102,600 15 

PEN 126,001 – PEN 205,200 21 
มากกว่า 205,201 30 

ที่มา:  อ้างอิงจาก EY ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 

 
อัตราภาษีเงินได้นิติบุคคล 

 
ตารางท่ี 4.5: อัตราภาษีเงินได้นิติบุคคล 

ภาษีเงินได ้ อัตราภาษี (%) 
ภาษีเงินได้นิติบุคคล 30 

ที่มา:  อ้างอิงจาก EY ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 
 
ภาษีหัก ณ ที่ จ่าย  

 
ตารางท่ี 4.6: อัตราภาษีหัก ณ ที่จ่าย ส าหรับบริษัทที่ไม่ได้มีภูมิล าเนาในเปรู 

ประเภทรายการ อัตราภาษ ี(%) 
การจ่ายเงินปันผลและรูปแบบอื่น ๆ ของการแบ่งก าไร รวมถึงการส่งก าไรออกจากสาขา 4.10 
การจ่ายดอกเบี้ยให้กับบริษัทที่ไม่ได้มีภูมลิ าเนาในเปรู  4.99 
การจ่ายดอกเบี้ยให้กับบริษัทที่เกี่ยวข้องกันท่ีอยู่ในต่างประเทศ 30.00 
การจ่ายค่าบริการการช่วยเหลือทางด้านเทคนิค (Technical assistance services) ซึ่งมีการใช้
บริการดังกล่าวในเปร ู

15.00 

การจ่ายค่าบริการเกี่ยวข้องกับระบบดิจิตอลในเปร ู 30.00 
ค่าลิขสิทธิ ์ 30.00 
ก าไรจากการขายหลักทรัพย์ (Capital gains) ผ่านตลาดหลักทรัพย์ Lima Stock Exchange (BVL) ซึ่ง
รวมถึง 

- การขายต่อ ขายคืน หุ้นสามัญหรือหุ้นกู้ หรือหลักทรัพย์อื่นๆที่ถูกตราโดยบริษัทที่จัดตั้งขึ้นในเปรู 
5.00 



 

ต้นทุนการด าเนินธุรกิจ (Cost of Doing Business) ในสาธารณรัฐเปรู ปี 2014 | 4-5 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

ประเภทรายการ อัตราภาษ ี(%) 
- การขายหลักทรัพย์ทางอ้อม (Indirect disposal of shares) ของหลักทรัพย์ของบริษัทสัญชาติเปรู 

ก าไรจากการขายหลักทรัพย์ (Capital gains) ที่อยู่นอกตลาดหลักทรัพย์ Lima Stock Exchange (BVL) 
ซึ่งรวมถึง 

- การขายต่อ ขายคืน หุ้นสามัญหรือหุ้นกู้ หรือหลักทรัพย์อื่นๆที่ถูกตราโดยบริษัทที่จัดตั้งขึ้นในเปรู 
- การขายหลักทรัพย์ทางอ้อม (Indirect disposal of shares) ของหลักทรัพย์ของบริษัทสัญชาติเปรู 

30.00 

รายได้อื่นๆที่ได้จากด าเนินธุรกิจทีอ่ยู่ในขอบข่ายของเปรู 30.00 
ที่มา:  อ้างอิงจาก EY ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf 

 
ภาษีอสังหาริมทรัพย์ 

 
ตารางท่ี 4.7: แสดงอัตราภาษีอสังหาริมทรัพย์ 

ฐานภาษี อัตราภาษี (%) 
15 UITs แรก (PEN 57,000) 0.20 

15 UITs – 60 UITs (PEN 228,000) 0.60 
ตั้งแต่ 60 UITs –ขึ้นไป 1.00 

หมายเหต:ุ  Tax Units = UITs = UnidadImpositivaTributaria 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Global Property Guide ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.globalpropertyguide.com/Latin-America/Peru/Living-There 
 
ภาษีศุลกากรและภาษีมูลค่าเพิ่ม 

 
ตารางท่ี 4.8: สรุปภาษีศุลกากรและภาษีมูลค่าเพ่ิม 

ประเภทภาษี อัตราภาษี ฐานภาษี 
ภาษีศุลกากร(1) 0%, 6% and 11% CIF Value 

ภาษีมูลค่าเพ่ิม (VAT)(2)  18% CIF + ภาษีศุลกากร 
หมายเหตุ: (1) อัตราภาษีศุลกากรขึ้นอยู่กับประเภทรายการภาษีสินค้าน าเข้า 

(2)  สินค้าท่ีจะต้องเสียภาษีมูลค่าเพิ่ม ได้แก่  
 การขายสินคา้ภายในประเทศ 
 การให้บริการภายในประเทศ 
 การใช้ประโยชน์จากการบริการภายในประเทศ 
 การออกขายอสังหารมิทรัพย์ครั้งแรกที่ด าเนินการโดยผู้ก่อสร้างอสังหาริมทรัพย์  
 สัญญาการก่อสร้าง 
 การน าเข้าสินค้า 

ที่มา:  อ้างอิงจาก EY ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/Peru-Business-and-Investment-guide-2014-
15/$FILE/Peru%C2%B4s%20Business%20and%20investment%20guide%202014-2015-2.pdf  

http://www.globalpropertyguide.com/Latin-America/Peru/Living-There
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4.5 เงินเดือนพนักงาน 
 

ตารางท่ี 4.9: แสดงเงินเดือนของพนักงานในต าแหน่งงานต่าง ๆ ที่มีรายได้สูง 
 

หน่วย: PEN (1 PEN = 11.2139 THB*) 
ล าดับ สาขาอาชีพ รายได้ต่อเดือน 

1 ผู้จัดการฝ่ายการเงิน 40,000 

2 ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร 21,250 

3 ผู้จัดการฝ่ายการตลาด 14,583 

4 หัวหน้าฝ่ายการผลิต 12,250 

5 ทนาย 12,000 

6 ผู้สอบบัญชีรับอนุญาต 10,964 

7 ที่ปรึกษาด้านกฎหมาย 3,700 

8 ศัลยแพทย์ 3,500 

9 ผู้ช่วยฝ่ายการตลาด 3,090 

10 นักพัฒนาโปรแกรม C 2,000 

11 นักพัฒนาโปรแกรม Java 1,000 

12 นักออกแบบโปรแกรมคอมพิวเตอร์ 1,000 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Salary Explorer ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.salaryexplorer.com/best-paying-jobs.php?&loctype=1&loc=170  
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4.6 การจ้างแรงงาน 
 

ตารางท่ี 4.10: สรุปกฎหมายแรงงานที่ส าคัญ 
หน่วย: USD/เดือน (1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภทรายการ จ านวนเงิน 
ค่าจ้างข้ันต่ าส าหรับเด็กฝึกงานหรอืผู้ที่มีอายุ 19 ปี  268.8 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
 

หน่วย: วัน 
วันท างาน วันลาหยุดตามกฎหมาย จ านวนวัน 

จ านวนวันท่ีมากที่สุดในการท างานต่อ 1 สัปดาห ์ 6.0 
วันลาหยุดของพนักงานท่ีมีอายุงาน 1 ปีข้ึนไป (วันหยุดใน
วันท างาน) 

13.0 

 
หน่วย: สัปดาห ์

เงินชดเชยเมื่อไล่พนกังานออก อัตราท่ีต้องชดเชย  ระยะเวลาที่ต้องแจ้งล่วงหน้า 
ส าหรับพนักงานท่ีมีอายุงาน 1 ปีข้ึนไป  8.7 2.0 
ส าหรับพนักงานท่ีมีอายุงาน 5 ปีขึ้นไป 43.3 4.3 
ส าหรับพนักงานท่ีมีอายุงาน 10 ปีขึ้นไป 86.7 4.3 
ที่มา:  อ้างอิงจาก World Bank ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์http://www.doingbusiness.org/data/exploreeconomies/peru/~/media/giawb/doing%20busines
s/documents/profiles/country/PER.pdf?ver=2 

 
 
 
  

http://www.doingbusiness.org/data/exploreeconomies/peru/~/media/giawb/doing%20business/documents/profiles/country/PER.pdf?ver=2
http://www.doingbusiness.org/data/exploreeconomies/peru/~/media/giawb/doing%20business/documents/profiles/country/PER.pdf?ver=2
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4.7 ต้นทุนการแปล 
 

ตารางท่ี 4.11: รายการราคาแปล 
 

หน่วย: PEN และ USD (1 PEN = 11.2139 THB และ 1 USD = 31.9641 THB*) 
แบบคิดค่าใช้จ่ายต่อค า แบบเอกสารอิเล็กทรอนิกส ์

รูปแบบการแปล 
การแปลเอกสาร การทบทวนเอกสาร 

เอกสาร PEN USD 
PEN USD PEN USD 

สเปน – อังกฤษ 0.13 0.05 0.05 0.02 อีเมล์ (1,000 ค า) 15 5.37 
อังกฤษ – สเปน 0.13 0.05 0.05 0.02 ศัพท์เฉพาะทาง (5,000 ค า 

ประมาณ 25 หน้า) 
750 268.43 

ภาษาอื่นๆ – สเปน 0.2 0.08 0.08 0.03 เว็บไซต์ (8,000 ค า) 1,200 429.48 
สเปน – ภาษาอื่นๆ 0.2 0.08 0.08 0.03 การตรวจช าระ (1,000 ค า) 60 21.47 

อังกฤษ – ภาษาอื่นๆ 0.2 0.08 0.08 0.03    
ภาษาอื่นๆ – อังกฤษ 0.2 0.08 0.08 0.03    
ภาษาอื่นๆ (1) - ภาษา

อื่นๆ (2) 
0.31 0.12 0.12 0.05    

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: The Next words Solution ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://thenextwords.com 
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4.8 ราคาขายและเช่าที่ดิน  
(แปลจากเอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 

 
ตารางท่ี 4.12: แสดงราคาขายและเช่าที่ดินในเขตอุตสาหกรรมลิมา 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

เขตพ้ืนที่ 
ราคาขาย (USD/ตารางเมตร) ราคาเช่า (USD/ตารางเมตร/เดือน) 

เขตอุตสาหกรรม 
Terreno  

เขตอุตสาหกรรม 
ในท้องถิ่น 

เขตอุตสาหกรรม 
Terreno  

เขตอุตสาหกรรม 
ในท้องถิ่น 

พื้นที่ภาคเหนือ 
- Puente Piedra 
- Independicia 

 
180 – 220 
330 – 400 

 
225 – 315 
435 – 540 

 
1.35 – 1.65 
2.25 – 2.75 

 
2.50 – 3.50 
4.00 – 4.50 

พื้นที่ภาคกลาง 
- Lima Cercado 
- Otros 

 
385 – 405 
320 – 380 

 
405 – 540 
500 – 580 

 
2.00 – 2.50 
2.50 – 3.00 

 
4.50 – 6.50 
4.00 – 5.50 

พื้นที่ภาคใต ้
- Villa El Salvador 
- Lurin 
- Chilca 

 
200 – 245 
210 – 255 
30 – 60 

 
- 
- 
- 

 
2.00 – 2.50 
2.00 – 2.50 
4.00 – 6.00 

 
- 
- 
- 

พื้นที่ภาคตะวันออก 
- Huachipa 
- Cajamarquilla 
- Ate 

 
225 – 320 
145 – 200 
540 – 720 

 
- 
- 

720 – 1,000 

 
1.50 – 2.00 
1.00 – 1.80 

- 

 
- 
- 

6.00 – 8.00 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Colliers International ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.colliers.com/-/media/Files/LATAM/Peru/Reportes%20Mercado/ 
TKR%20Industrial%201S-2014.pdf  
 

ตารางท่ี 4.13: แสดงราคาค่าเช่าโกดังในลิมา 
หน่วย: USD/ตร.ม./เดือน (1 USD = 31.9641 THB*) 

เขตพ้ืนที่ ราคาค่าเช่า 
พื้นที่ภาคตะวันตก 5.5 – 6.5 
พื้นที่ภาคเหนือ 4.0 – 4.5 
พื้นที่ภาคกลาง 4.5 – 5.5 
พื้นที่ภาคตะวันออก 6.0 – 8.0 
พื้นที่ภาคใต ้ 5.0 – 6.5 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Colliers International ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://www.colliers.com/-
/media/Files/LATAM/Peru/Reportes%20Mercado/TKR%20Industrial%201S-2014.pdf  

http://www.colliers.com/
http://www.colliers.com/
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4.9 ราคาขายและเช่าส านักงานในลิมา 
 
 

ตารางท่ี 4.14: ราคาขายและเช่าส านักงานในลิมา 
หน่วย: USD/ตร.ม./เดือน (1 USD = 31.9641 THB*) 

เขตพ้ืนที่ ราคาขาย (USD/ตร.ม.) ราคาเช่า (USD/ตร.ม./ เดือน) 
เกรด A+ A B+ A+ A B+ 

Sanhattan 2,342 2,330 2,189 21.89 22.00 21.67 
San Isidro Golf - - - 23.00 22.30 19.00 

Miraflores - 2,300 2,280 22.00 21.52 21.00 
San Borja - - 2,100 - - - 
Chacarilla - - - - - - 
Magdalena - 1,904 1,903 - 21.00 - 
San Miguel - - 1,836 - - - 
Nuevo Este 2,502 2,423 - 22.29 20.94 20.00 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Colliers International ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.colliers.com/-
/media/Files/LATAM/Peru/Reportes%20Mercado/TKR%20Oficinas%202T%20-%202014.pdf 

 
  

http://www.colliers.com/-/media/Files/LATAM/Peru/Reportes%20Mercado/TKR%20Oficinas%202T%20-%202014.pdf
http://www.colliers.com/-/media/Files/LATAM/Peru/Reportes%20Mercado/TKR%20Oficinas%202T%20-%202014.pdf
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4.10 ค่าใช้จ่ายสาธารณูปโภค 
 
4.10.1 อัตราค่าใช้จ่ายน้ าประปา  

 
ส าหรับการใช้ระบบน้ าในเมืองของเปรูจะมีค่าใช้จ่ายและค่าธรรมเนียมโดยขึ้นอยู่กับจ านวนน้ าที่

ใช้ไปดังนี ้
 
(A) อัตราค่าน้ าประปา  
 

ตารางท่ี 4.15: อัตราค่าน้ าประปา 
หน่วย: USD/แกลลอน (1 USD = 31.9641 THB*) 

ปริมาณการบริโภคต่อเดือน อัตราต่อ1,000 แกลลอน 
5,000 แกลลอนแรก 3.24 

10,000 แกลลอนถัดไป 2.94 
20,000 แกลลอนถัดไป 2.36 
40,000 แกลลอนถัดไป 1.71 
300,000 แกลลอนถัดไป 1.18 

เกินกว่า 375,000 แกลลอน 0.94 
 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Peru Utilities ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.peruutilities.com/PeruWaterRates.htm 

 
(B) ค่าใช้จ่ายขั้นต่ าของค่าน้ าประปา 

 
ผู้ใช้จะต้องจ่ายค่าใช้จ่ายขั้นต่ าต่อเดือนส าหรับมิเตอร์แต่ละขนาดที่ถูกติดตั้งและหากผู้ใช้น้ าใช้

เกินค่าใช้จ่ายขั้นต่ าก็จะถูกเก็บค่าใช้จ่ายตามตารางต่อไปนี้ 
 

ตารางท่ี 4.16: แสดงค่าใช้จ่ายข้ันต่ าของค่าน้ าประปา 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

ขนาดของมิเตอร์ (inch) จ านวนน้ าที่ใช้ได้ (Gallons) ค่าใช้จ่ายขั้นต่ า  
5/8 – ¾ 3,000 9.72 

1 5,000 16.20 
1 1/4 10,000 30.90 
1 1/2 15,000 45.60 

2 25,000 69.20 
3 35,000 92.80 
4 50,000 118.45 
6 75,000 161.20 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Peru Utilities ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต์: http://www.peruutilities.com/PeruWaterRates.htm 

http://www.peruutilities.com/PeruWaterRates.htm
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4.10.2  อัตราค่าไฟฟ้า 
 
ประกาศส าคัญ - การเปลี่ยนแปลงอัตราค่าไฟฟ้า 

ประกาศฉบับนี้เป็นของ City of Peru หรือที่รู้จักในนามของ Peru Electric Light and Power 
ภายใต้ Public Service Commission Act ฉบับที่แก้ไขเพ่ิมเติม ส านักงานคณะกรรมการก ากับการ
สั่งซื้อสินค้าในข้อก าหนดเลขที่ 36835-S3 ได้อนุมัติการปรับค่าใช้บริการไฟฟ้าโดยมีการเปลี่ยนแปลงดังนี้ 

 
ตารางท่ี 4.17: แสดงการปรับอัตราค่าไฟฟ้า 

 
อัตราที่ปรับให้เข้ากับการเปลี่ยนแปลงข้างต้นจะท าให้อัตราค่าบริการไฟฟ้าเพิ่มขึ้นดังนี้: 

หน่วย : USD/ ต่อกิโลวัตต ์(1 USD = 31.9641 THB*) 
 การปรับอัตรา(1) 
อัตรา Schedule RS (Residential Service) 0.025663 
อัตรา Schedule GSA-1 (General Service) 0.029990 
อัตรา Schedule PS (Power Service) 0.034370 
อัตรา Schedule MSL-1 (Municipal Street Lighting Service) 0.016408 
อัตรา Schedule TL (Traffic Signal Service) 0.143680 
หมายเหต:ุ (1) การปรับอัตราค่าใช้ไฟฟ้าดังกล่าวมผีลบังคับใช้ตั้งแตว่ันท่ี 1 กรกฎาคม 2557 ถึง วันท่ี 30 กันยายน 

2557 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Peru Utilities ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.peruutilities.com/ElectricRates.htm#RS-1 
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อัตราตามประเภท Schedule RS1 (บริการส าหรับที่อยู่อาศัย) 
 
การใช้งาน 

 
การใช้งานกับที่อยู่อาศัยซึ่งรวมถึงการให้แสงสว่าง การท าความร้อน ตู้เย็น การท าอาหาร การต้ม

น้ า ในที่อยู่อาศัยหรืออพาร์ทเม้นท์และส าหรับฟาร์มเม่ือใช้ผ่านมิเตอร์ฟาร์มส่วนบุคคล 
 
ลักษณะของบริการ 

 
ไฟฟ้ากระแสสลับ 60 เฮิร์ต โดยมีแรงกระแสไฟฟ้าที่ 120/140 โวลต์ 
 

ตารางท่ี 4.18: แสดงอัตราค่าใช้ไฟฟ้าประเภท RS1 
 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 
ประเภทค่าบริการ อัตราค่าบริการ(1)  

ค่าธรรมเนียมให้บริการ:  
ส าหรับบริการในพื้นที่ในตัวเมือง USD 4.23 ต่อมิเตอร์ต่อเดือน 
ส าหรับบริการในพื้นที่นอกเขตตัวเมือง USD 6.42 ต่อมิเตอร์ต่อเดือน 
ค่าธรรมเนียมพลังงาน:  
ส าหรับ 300 kWh แรก USD 0.07872 ต่อ kWh 
700 kWh ถัดไป USD 0.07018 ต่อ kWh 
ส่วนท่ีเกินจาก 1000 kWh ทั้งหมด USD 0.06685 ต่อ kWh 
หมายเหต:ุ (1) อัตราค่าใช้ไฟฟ้าดังกล่าวมีผลบังคับใช้ตั้งแต่วันท่ี 15 เมษายน 2557 

kWh  เท่ากับ กิโลวัตตต์่อช่ัวโมง 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Peru Utilities ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.peruutilities.com/ElectricRates.htm#RS-1 
 
ค่าธรรมเนียมขั้นต่ า (Minimum Charge) 

ค่าธรรมเนียมข้ันต่ ารายเดือนจะถูกคิดเป็นค่าธรรมเนียมในการให้บริการ 
 
การใช้บริการร่วมครัวเรือน (Multiple Service) 

หากมีครอบครัวเดี่ยวมากกว่า 1 ครอบครัวที่ใช้มิเตอร์ร่วมกัน ค่าธรรมเนียมให้บริการจะถูกคูณ
เข้าไปตามจ านวนบ้านในการเรียกเก็บค่าใช้บริการ 
 
การใช้บริการที่ไม่ใช่ท่ีอยู่อาศัย (Non-Residential Usage) 

อัตราการใช้บริการข้างต้นเป็นอัตราที่ใช้กับที่อยู่อาศัย ส าหรับการใช้ที่ไม่ใช่กับที่อยู่อาศัยแต่ใช้
เครื่องมือที่มีความจุกระแสไฟฟ้า120 โวลต์ และ 30 แอมแปร์ (หรือไม่เกินความจุ 3,000 วัตต์) ไม่มีความ
จ าเป็นต้องการขออนุญาตการใช้ไฟฟ้าที่ไม่ใช่ที่อยู่อาศัย แต่หากต้องการใช้เครื่องมือที่มีความต้องการสูง
กว่าที่ระบุไว้ต้องท าการเดินสายไฟแยกเพ่ือที่จะใช้ไฟฟ้าและอัตราไฟฟ้าจะถูกเก็บในอัตราที่ไ ม่ใช่ที่อยู่
อาศัย โดยเราเรียกอัตรานี้ว่า 
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อัตราค่าใช้ไฟฟ้าประเภท Schedule GSA-1 (บริการทั่วไป) 
 
การใช้งาน 

ใช้งานผ่านมิเตอร์ 1 อัน ส าหรับลูกค้าเพ่ือใช้ในการให้แสงสว่าง สร้างพลังงาน โดยมีความจุสูงสุด
ไม่เกิน 50 กิโลวัตต์ และลูกค้าต้องอยู่ในเขตพ้ืนที่ที่เหมาะสมกับการให้บริการ 
ลักษณะของบริการ 

ไฟฟ้ากระแสสลับ 60 เฮิร์ต เฟสเดียว (single phase voltage) หรือหลายเฟส (polyphase 
voltage) ตามแต่ท่ีสาธารณูปโภคจะเข้าถึงได้ 
 

ตารางท่ี 4.19: แสดงอัตราค่าธรรมเนียมการบริการการใช้ไฟฟ้าประเภท Schedule GSA-1 
หน่วย: USD/มิเตอร/์เดือน (1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภทค่าบริการ อัตรา(1) 
ส าหรับการใช้บริการที่อยู่ในข้อจ ากัดของบริษัท  

- เฟสเดยีว USD 5.13 ต่อมิเตอร์ต่อเดือน 
- 3 เฟส USD 6.41 ต่อมิเตอร์ต่อเดือน 

ส าหรับการใช้บริการที่อยู่นอกเหนอืข้อจ ากัดของบริษัท  
- เฟสเดยีว USD 7.29 ต่อมิเตอร์ต่อเดือน 
- 3 เฟส USD 9.15 ต่อมิเตอร์ต่อเดือน 

ค่าธรรมเนียมพลังงาน:  
500 kWh แรก USD 0.08811 ต่อ kWh 

2000 kWh ถัดไป USD 0.07554 ต่อ kWh 
ส่วนท่ีเกิน 2,500 kWh USD 0.06966 ต่อ kWh 
ส่วนท่ีเกิน 5,000 kWh USD 0.06713 ต่อ kWh 

หมายเหต:ุ อัตราค่าใช้ไฟฟ้าดังกลา่วมีผลบังคับใช้ตั้งแต่วันท่ี 15 เมษายน 2557 
kWh  เท่ากับ กิโลวัตตต์่อช่ัวโมง 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก Peru Utilities ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.peruutilities.com/ElectricRates.htm#RS-1 
 
ค่าธรรมเนียมขั้นต่ า 

ค่าธรรมเนียมขั้นต่ ารายเดือนจะถูกคิดเป็นค่าธรรมเนียมในการให้บริการ 
 
ราคาน้ ามันเบนซิน 

กราฟด้านล่างแสดงราคาน้ ามันเบนซินของเปรูตั้งแต่ช่วงวันที่ 2 มิถุนายน พ.ศ. 2557 ถึงวันที่ 8 
กันยายน พ.ศ. 2557 ราคาเฉลี่ยของน้ ามันเบนซินในช่วงนี้คือ 1.48 USD โดยมีค่าต่ าสุดที่ 1.42 USD ใน
วันที่ 25 สิงหาคม 2557 และสูงสุดที่ 1.54 USD ในวันที่ 7 กรกฎาคม พ.ศ. 2557 เพ่ือท าการ
เปรียบเทียบราคาเฉลี่ยของน้ ามันเบนซินโลกในช่วงนี้คือ 1.30 USD 
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ที่มา:  อ้างองิจาก Global Petro Prices ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://www.globalpetrolprices.com/Peru/gasoline_prices/ 
 
ราคาน้ ามันดีเซล 

 
กราฟด้านล่างแสดงราคาน้ ามันดีเซลของเปรูตั้งแต่ช่วงวันที่ 2 มิถุนายน พ.ศ. 2557 ถึงวันที่ 8 

กันยายน พ.ศ. 2557 ราคาเฉลี่ยของน้ ามันดีเซลในช่วงนี้คือ 1.22 USD โดยมีค่าต่ าสุดที่ 1.19 USD ใน
วันที่ 8 สิงหาคม พ.ศ. 2557 และสูงสุดที่ 1.24 USD ในวันที่ 2 มิถุนายน พ.ศ. 2557 เพ่ือท าการ
เปรียบเทียบราคาเฉลี่ยของน้ ามันดีเซลโลกในช่วงนี้คือ 1.18 USD 
 

 
ที่มา:  อ้างอิงจากGlobal Petro Prices ข้อมูลสิ้นสดุ ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://www.globalpetrolprices.com/Peru/diesel_prices/ 
 
 
  

http://www.globalpetrolprices.com/Peru/diesel_prices/
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4.11 ค่าขนส่งโดย FedEx 
 
4.11.1 บริการโทรศัพท์พื้นฐาน ค่าขนส่งจากเปรูไปยังประเทศต่างๆ ผ่าน FedEx International 

Priority (แปลจากเอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 
 

ตารางท่ี 4.20: FedEx International Priority 
 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 
ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

FedEx® 
Envelope 0,5 34,80 41,40 46,80 47,50 60,70 77,20 95,30 
FedEx® Pak 0,5 36,20 45,50 49,10 51,30 62,90 80,50 99,20 

1,0 49,10 57,80 61,40 62,80 71,30 103,00 108,70 
1,5 62,00 70,00 73,70 74,40 81,20 114,10 118,30 
2,0 74,90 82,20 86,00 86,00 91,10 125,20 127,90 
2,5 87,80 94,40 98,30 97,60 101,00 136,30 137,50 

การขนส่งใน
แพคเกจอื่นๆ 

0,5 60,50 73,00 82,70 83,40 95,60 113,10 113,20 
1,0 75,00 87,20 96,90 97,00 109,50 127,10 128,50 
1,5 89,50 101,40 111,10 110,60 123,40 141,10 143,80 
2,0 104,00 115,60 125,30 124,20 137,30 155,10 159,10 
2,5 118,50 129,80 139,50 137,80 151,20 169,10 174,40 
3,0 132,80 143,70 153,50 151,40 165,10 183,10 187,60 
3,5 147,10 157,60 167,50 165,00 179,00 197,10 200,80 
4,0 161,40 171,50 181,50 178,60 192,90 211,10 214,00 
4,5 175,70 185,40 195,50 192,20 206,80 225,10 227,20 
5,0 190,00 199,30 209,50 205,80 220,70 239,10 240,40 
5,5 200,80 209,40 219,90 217,20 231,30 249,90 251,70 
6,0 211,60 219,50 230,30 228,60 241,90 260,70 263,00 
6,5 222,40 229,60 240,70 240,00 252,50 271,50 274,30 
7,0 233,20 239,70 251,10 251,40 263,10 282,30 285,60 
7,5 244,00 249,80 261,50 262,80 273,70 293,10 296,90 
8,0 254,80 259,90 271,90 274,20 284,30 303,90 308,20 
8,5 265,60 270,00 282,30 285,60 294,90 314,70 319,50 
9,0 276,40 280,10 292,70 297,00 305,50 325,50 330,80 
9,5 287,20 290,20 303,10 308,40 316,10 336,30 342,10 
10,0 298,00 300,30 313,50 319,80 326,70 347,10 353,40 
10,5 307,90 310,80 325,10 330,60 337,30 357,90 363,50 
11,0 317,80 321,30 336,70 341,40 347,90 368,70 373,60 
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ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

11,5 327,70 331,80 348,30 352,20 358,50 379,50 383,70 
12,0 337,60 342,30 359,90 363,00 369,10 390,30 393,80 
12,5 347,50 352,80 371,50 373,80 379,70 401,10 403,90 
13,0 357,40 363,30 383,10 384,60 390,30 411,90 414,00 
13,5 367,30 373,80 394,70 395,40 400,90 422,70 424,10 
14,0 377,20 384,30 406,30 406,20 411,50 433,50 434,20 
14,5 387,10 394,80 417,90 417,00 422,10 444,30 444,30 
15,0 397,00 405,30 429,50 427,80 432,70 455,10 454,40 
15,5 406,90 415,80 441,10 438,60 443,30 465,90 464,50 
16,0 416,80 426,30 452,70 449,40 453,90 476,70 474,60 
16,5 426,70 436,80 464,30 460,20 464,50 487,50 484,70 
17,0 436,60 447,30 475,90 471,00 475,10 498,30 494,80 
17,5 446,50 457,80 487,50 481,80 485,70 509,10 504,90 
18,0 456,40 468,30 499,10 492,60 496,30 519,90 515,00 
18,5 466,30 478,80 510,70 503,40 506,90 530,70 525,10 
19,0 476,20 489,30 522,30 514,20 516,60 541,50 535,20 
19,5 486,10 497,70 525,00 514,50 516,60 552,30 545,30 
20,0 487,20 497,70 525,00 514,50 516,60 552,30 554,40 
20,5 487,20 497,70 525,00 514,50 516,60 552,30 554,40 
0,5 34,80 41,40 46,80 47,50 60,70 77,20 95,30 
0,5 36,20 45,50 49,10 51,30 62,90 80,50 99,20 
1,0 49,10 57,80 61,40 62,80 71,30 103,00 108,70 
1,5 62,00 70,00 73,70 74,40 81,20 114,10 118,30 
2,0 74,90 82,20 86,00 86,00 91,10 125,20 127,90 
2,5 87,80 94,40 98,30 97,60 101,00 136,30 137,50 
0,5 60,50 73,00 82,70 83,40 95,60 113,10 113,20 
1,0 75,00 87,20 96,90 97,00 109,50 127,10 128,50 
1,5 89,50 101,40 111,10 110,60 123,40 141,10 143,80 
2,0 104,00 115,60 125,30 124,20 137,30 155,10 159,10 
2,5 118,50 129,80 139,50 137,80 151,20 169,10 174,40 
3,0 132,80 143,70 153,50 151,40 165,10 183,10 187,60 
3,5 147,10 157,60 167,50 165,00 179,00 197,10 200,80 
4,0 161,40 171,50 181,50 178,60 192,90 211,10 214,00 
4,5 175,70 185,40 195,50 192,20 206,80 225,10 227,20 
5,0 190,00 199,30 209,50 205,80 220,70 239,10 240,40 
5,5 200,80 209,40 219,90 217,20 231,30 249,90 251,70 
6,0 211,60 219,50 230,30 228,60 241,90 260,70 263,00 
6,5 222,40 229,60 240,70 240,00 252,50 271,50 274,30 
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ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

7,0 233,20 239,70 251,10 251,40 263,10 282,30 285,60 
7,5 244,00 249,80 261,50 262,80 273,70 293,10 296,90 
8,0 254,80 259,90 271,90 274,20 284,30 303,90 308,20 
8,5 265,60 270,00 282,30 285,60 294,90 314,70 319,50 
9,0 276,40 280,10 292,70 297,00 305,50 325,50 330,80 
9,5 287,20 290,20 303,10 308,40 316,10 336,30 342,10 
10,0 298,00 300,30 313,50 319,80 326,70 347,10 353,40 
10,5 307,90 310,80 325,10 330,60 337,30 357,90 363,50 
11,0 317,80 321,30 336,70 341,40 347,90 368,70 373,60 
11,5 327,70 331,80 348,30 352,20 358,50 379,50 383,70 
12,0 337,60 342,30 359,90 363,00 369,10 390,30 393,80 
12,5 347,50 352,80 371,50 373,80 379,70 401,10 403,90 
13,0 357,40 363,30 383,10 384,60 390,30 411,90 414,00 
13,5 367,30 373,80 394,70 395,40 400,90 422,70 424,10 
14,0 377,20 384,30 406,30 406,20 411,50 433,50 434,20 
14,5 387,10 394,80 417,90 417,00 422,10 444,30 444,30 
15,0 397,00 405,30 429,50 427,80 432,70 455,10 454,40 
15,5 406,90 415,80 441,10 438,60 443,30 465,90 464,50 
16,0 416,80 426,30 452,70 449,40 453,90 476,70 474,60 
16,5 426,70 436,80 464,30 460,20 464,50 487,50 484,70 
17,0 436,60 447,30 475,90 471,00 475,10 498,30 494,80 
17,5 446,50 457,80 487,50 481,80 485,70 509,10 504,90 
18,0 456,40 468,30 499,10 492,60 496,30 519,90 515,00 
18,5 466,30 478,80 510,70 503,40 506,90 530,70 525,10 
19,0 476,20 489,30 522,30 514,20 516,60 541,50 535,20 
19,5 486,10 497,70 525,00 514,50 516,60 552,30 545,30 
20,0 487,20 497,70 525,00 514,50 516,60 552,30 554,40 
20,5 487,20 497,70 525,00 514,50 516,60 552,30 554,40 

ราคาต่อ
น้ าหนัก(Kg) 

21 – 44 23,20 23,70 25,00 24,50 24,60 26,30 26,40 
45 – 70 12,90 21,30 22,40 22,40 22,50 23,40 23,40 

71+ 12,20 21,30 19,90 22,40 22,50 23,40 23,40 
หมายเหตุ:  
(1) ประเทศไทยอยู่ในเขตโซน F (อ้างอิงจากตารางที่ A24  การจ าแนกประเทศตามแตล่ะเขตโซน) 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
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4.11.2 อัตราค่าขนส่งจากเปรูไปยังประเทศต่างๆประเภทกล่อง 10 กิโลกรัม และ 25 กิโลกรัม ผ่าน 
FedEx International Priority (แปลจากเอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 

 
ตารางท่ี 4.21: ค่าขนส่งโดย FedEx ส าหรับประเภทกล่อง 10 กิโลกรัม และ 25 กิโลกรัม 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 
ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

FedEx® 
กล่อง10 กก.  

ตั้งแต1่0 กก. 233,20 239,70 251,10 251,40 263,10 282,30 285,60 
อัตราต่อน้ าหนัก 
ที่เพ่ิมขึ้น 23,32 23,97 25,11 25,14 26,31 28,23 28,56 

FedEx® 
กล่อง 25 กก. 

11 กก. ถึง 25 
กก. 397,00 405,30 429,50 427,80 432,70 455,10 454,40 
อัตราต่อน้ าหนัก
ที่เพ่ิมขึ้น 15,88 16,21 17,18 17,11 17,31 18,20 18,18 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจากFedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
 
4.11.3 อัตราค่าขนส่งจากเปรูไปยังประเทศต่างๆผ่าน FedEx International Priority® Freight 

 
ตารางท่ี 4.22: ค่าขนส่งโดย FedEx International Priority® Freight 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

อัตราค่าบริการ 
น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

Door-to-Door 68+ 12,00 21,50 19,70 22,10 22,30 23,10 23,10 
Deliver or Hold Ships FedEx Office 68+ 11,70 21,00 19,20 21,60 21,70 22,50 22,50 

Deliver and Retain Ships FedEx Office 68+ 11,40 20,40 18,70 21,00 21,10 22,00 22,00 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจากFedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
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4.11.4 อัตราค่าขนส่งจากเปรูไปยังประเทศต่างๆผ่าน FedEx International Economy® 
Freight 

 
ตารางท่ี 4.23: ค่าขนส่งโดย FedEx International Economy® Freight 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB) 

อัตราค่าบริการ 
น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

Door-to-Door 68+ 10,90 19,50 17,90 20,00 20,10 20,90 20,90 
Deliver or Hold 

Ships FedEx 
Office 

68+ 10,60 18,90 17,40 19,50 19,60 20,30 20,30 

Deliver and 
Retain Ships 
FedEx Office 

68+ 10,40 18,50 17,00 19,00 19,20 19,80 19,80 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 

 
4.11.5 การจ าแนกประเทศตามแต่ละโซน (แปลจากเอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 

 
ตารางท่ี 4.24: การจ าแนกประเทศตามแต่ละโซน 

ประเทศ โซน 
 

ประเทศ โซน 
 

ประเทศ โซน 
 

ประเทศ โซน 
 

ประเทศ โซน 
 

ประเทศ โซน 
 

Germany E Cambodia F Philippines F Iceland E Monaco E Sint Maarten D 
Andorra E Canada C Finland E Cayman 

Islands 
D Montserra

t 
D Sweden E 

Anguila D Chile D Vatican E Turks and 
Caicos Islands 

D Nicaragua D Switzerland E 

Antigua D China F Granada D British Virgin 
Islands 

D Norway E Suriname D 

Argentina D Vatican City E Greece E United States 
Virgin Islands 

D Panama D Thailand F 

Aruba D Colombia B Guadalupe D Italy E Paraguay D Taiwan F 
Austria E South Korea F Guatemala D Jamaica D Portugal E Trinidad and 

Tobago 
D 

Bahamas D Costa Rica D French 
Guiana 

D Japan F Puerto 
Rico 

C Uruguay D 

Barbados D Curaçao D Guyana D Laos F Dominican 
Republic 

D Venezuela B 

Belgium E Denmark E Haiti D Liechtenstein E Saba D Vietnam F 
Belize D Dominica D Netherlands E Luxembourg E St. Kitts 

and Nevis 
D Other 

countries 
G 
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ประเทศ โซน 

 
ประเทศ โซน 

 
ประเทศ โซน 

 
ประเทศ โซน 

 
ประเทศ โซน 

 
Bermuda D Ecuador B Hondurus D Macao F St. Eustatius D 
Bolivia B El Salvador D Hong Kong F Malaysia F San Martín D 
Bonaire D Spain E Indonesia F Malta E St. Lucia D 
Brazil D USA (Except 

Miami and 
New York) 

C England 
(United 
Kingdom) 

E Martinique D San 
Vicente 

D 

Brunei F USA (Miami 
and New York) 

A Ireland E Mexico D Singapore F 

ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
 
 

4.12 อัตราค่าขนส่งการน าเข้าสินค้ามายังเปรู โดย FedEx 
International 

 
4.12.1 อัตราค่าขนส่งการน าเข้าสินค้ามายังเปรูผ่าน FedEx International Priority  

(แปลจากเอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 
 

ตารางท่ี 4.25: อัตราค่าขนส่งน าเข้าสินค้ามายังเปรูผ่าน FedEx International Priority 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

FedEx® 
Envelope 0,5 31,10 47,40 54,00 54,40 81,70 86,30 105,00 

FedEx® Pak 

0,5 33,20 47,70 54,30 54,40 81,90 86,40 105,30 
1,0 39,80 61,70 70,10 65,60 93,40 103,80 123,30 
1,5 53,30 75,70 85,90 79,30 120,30 131,10 157,80 
2,0 66,80 89,70 101,70 93,00 147,20 158,40 192,30 
2,5 80,30 103,70 117,50 106,70 174,10 185,70 226,80 

การขนส่งใน
แพคเกจอื่นๆ 

0,5 50,90 70,70 89,90 85,50 110,60 111,50 147,20 
1,0 57,40 80,10 103,00 98,50 124,10 128,30 167,10 
1,5 63,90 89,50 116,10 111,50 137,60 145,10 187,00 
2,0 70,40 98,90 129,20 124,50 151,10 161,90 206,90 
2,5 76,90 108,30 142,30 137,50 164,60 178,70 226,80 
3,0 84,70 117,60 155,40 150,20 178,60 194,70 246,50 
3,5 92,50 126,90 168,50 162,90 192,60 210,70 266,20 
4,0 100,30 136,20 181,60 175,60 206,60 226,70 285,90 
4,5 108,10 145,50 194,70 188,30 220,60 242,70 305,60 
5,0 115,90 154,80 207,80 201,00 234,60 258,70 325,30 
5,5 121,90 158,90 214,00 209,40 243,70 271,20 339,10 
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ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

6,0 127,90 163,00 220,20 217,80 252,80 283,70 352,90 
6,5 133,90 167,10 226,40 226,20 261,90 296,20 366,70 
7,0 139,90 171,20 232,60 234,60 271,00 308,70 380,50 
7,5 145,90 175,30 238,80 243,00 280,10 321,20 394,30 
8,0 151,90 179,40 245,00 251,40 289,20 333,70 408,10 
8,5 157,90 183,50 251,20 259,80 298,30 346,20 421,90 
9,0 163,90 187,60 257,40 268,20 307,40 358,70 435,70 
9,5 169,90 191,70 263,60 276,60 316,50 371,20 449,50 
10,0 175,90 195,80 269,80 285,00 325,60 383,70 463,30 
10,5 181,30 199,90 276,00 293,40 332,50 396,20 476,90 
11,0 186,70 204,00 282,20 301,80 339,40 408,70 490,50 
11,5 192,10 208,10 288,40 310,20 346,30 421,20 504,10 
12,0 197,50 212,20 294,60 318,60 353,20 433,70 517,70 
12,5 202,90 216,30 300,80 327,00 360,10 446,20 531,30 
13,0 208,30 220,40 307,00 335,40 367,00 458,70 544,90 
13,5 213,70 224,50 313,20 343,80 373,90 471,20 558,50 
14,0 219,10 228,60 319,40 352,20 380,80 483,70 572,10 
14,5 224,50 232,70 325,60 360,60 387,70 496,20 585,70 
15,0 229,90 236,80 331,80 369,00 394,60 508,70 599,30 
15,5 235,30 240,90 338,00 377,40 401,50 521,20 612,90 
16,0 240,70 245,00 344,20 385,80 408,40 533,70 626,50 
16,5 246,10 249,10 350,40 394,20 415,30 546,20 640,10 
17,0 251,50 253,20 356,60 402,60 422,20 558,70 653,70 
17,5 256,90 257,30 362,80 403,20 429,10 571,20 667,30 
18,0 262,30 261,40 369,00 403,20 436,00 583,70 680,90 
18,5 267,70 265,50 375,20 403,20 442,90 596,20 694,50 
19,0 273,10 269,60 375,90 403,20 449,80 608,70 708,10 
19,5 278,50 273,70 375,90 403,20 456,70 621,20 721,70 
20,0 281,40 277,80 375,90 403,20 463,60 633,70 735,30 
20,5 281,40 281,40 375,90 403,20 470,50 638,40 741,30 
0,5 31,10 47,40 54,00 54,40 81,70 86,30 105,00 
0,5 33,20 47,70 54,30 54,40 81,90 86,40 105,30 
1,0 39,80 61,70 70,10 65,60 93,40 103,80 123,30 
1,5 53,30 75,70 85,90 79,30 120,30 131,10 157,80 
2,0 66,80 89,70 101,70 93,00 147,20 158,40 192,30 
2,5 80,30 103,70 117,50 106,70 174,10 185,70 226,80 
0,5 50,90 70,70 89,90 85,50 110,60 111,50 147,20 
1,0 57,40 80,10 103,00 98,50 124,10 128,30 167,10 
1,5 63,90 89,50 116,10 111,50 137,60 145,10 187,00 
2,0 70,40 98,90 129,20 124,50 151,10 161,90 206,90 
2,5 76,90 108,30 142,30 137,50 164,60 178,70 226,80 
3,0 84,70 117,60 155,40 150,20 178,60 194,70 246,50 
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ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

3,5 92,50 126,90 168,50 162,90 192,60 210,70 266,20 
4,0 100,30 136,20 181,60 175,60 206,60 226,70 285,90 
4,5 108,10 145,50 194,70 188,30 220,60 242,70 305,60 
5,0 115,90 154,80 207,80 201,00 234,60 258,70 325,30 
5,5 121,90 158,90 214,00 209,40 243,70 271,20 339,10 
6,0 127,90 163,00 220,20 217,80 252,80 283,70 352,90 
6,5 133,90 167,10 226,40 226,20 261,90 296,20 366,70 
7,0 139,90 171,20 232,60 234,60 271,00 308,70 380,50 
7,5 145,90 175,30 238,80 243,00 280,10 321,20 394,30 
8,0 151,90 179,40 245,00 251,40 289,20 333,70 408,10 
8,5 157,90 183,50 251,20 259,80 298,30 346,20 421,90 
9,0 163,90 187,60 257,40 268,20 307,40 358,70 435,70 
9,5 169,90 191,70 263,60 276,60 316,50 371,20 449,50 
10,0 175,90 195,80 269,80 285,00 325,60 383,70 463,30 
10,5 181,30 199,90 276,00 293,40 332,50 396,20 476,90 
11,0 186,70 204,00 282,20 301,80 339,40 408,70 490,50 
11,5 192,10 208,10 288,40 310,20 346,30 421,20 504,10 
12,0 197,50 212,20 294,60 318,60 353,20 433,70 517,70 
12,5 202,90 216,30 300,80 327,00 360,10 446,20 531,30 
13,0 208,30 220,40 307,00 335,40 367,00 458,70 544,90 
13,5 213,70 224,50 313,20 343,80 373,90 471,20 558,50 
14,0 219,10 228,60 319,40 352,20 380,80 483,70 572,10 
14,5 224,50 232,70 325,60 360,60 387,70 496,20 585,70 
15,0 229,90 236,80 331,80 369,00 394,60 508,70 599,30 
15,5 235,30 240,90 338,00 377,40 401,50 521,20 612,90 
16,0 240,70 245,00 344,20 385,80 408,40 533,70 626,50 
16,5 246,10 249,10 350,40 394,20 415,30 546,20 640,10 
17,0 251,50 253,20 356,60 402,60 422,20 558,70 653,70 
17,5 256,90 257,30 362,80 403,20 429,10 571,20 667,30 
18,0 262,30 261,40 369,00 403,20 436,00 583,70 680,90 
18,5 267,70 265,50 375,20 403,20 442,90 596,20 694,50 
19,0 273,10 269,60 375,90 403,20 449,80 608,70 708,10 
19,5 278,50 273,70 375,90 403,20 456,70 621,20 721,70 
20,0 281,40 277,80 375,90 403,20 463,60 633,70 735,30 
20,5 281,40 281,40 375,90 403,20 470,50 638,40 741,30 

ราคาต่อ
น้ าหนัก(kg) 

21-44 13,40 13,40 17,90 19,20 22,80 30,40 35,30 
45-70 12,90 13,00 16,80 17,00 22,20 30,40 35,20 
71+ 12,90 13,00 16,80 17,00 22,20 30,40 35,20 

หมายเหต:ุ ประเทศไทยอยู่ในเขตโซน F (อ้างอิงจากตารางที่ A24 การจ าแนกประเทศตามแตล่ะเขตโซน) 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
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4.12.2 อัตราค่าขนส่งการน าเข้าสินค้ามายังเปรูผ่าน FedEx 10 kg and 25 kg Box (แปลจาก

เอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 
 

ตารางท่ี 4.26: Express Plus FedEx 10 kg and 25 kg Box 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

FedEx® 
10 kg Box 

ตั้งแต1่0 
กก. 

140,20 171,10 232,80 234,70 271,10 308,90 380,70 

อัตราต่อ
น้ าหนักที่
เพิ่มขึ้น
(กก.) 

14,00 17,10 23,30 23,50 27,10 30,90 38,10 

FedEx® 
25 kg Box 

11 กก. 
ถึง 25 
กก. 

231,60 236,00 332,60 369,50 415,80 508,60 602,00 

อัตราต่อ
น้ าหนักที่
เพิ่มขึ้น
(กก.) 

9,30 9,40 13,30 14,80 16,60 20,30 24,10 

 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
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4.12.3 อัตราค่าขนส่งการน าเข้าสินค้ามายังเปรูผ่าน FedEx International Economy® (แปล
จากเอกสารต้นฉบับในภาษาสเปน) 

 
ตารางท่ี 4.27: FedEx International Economy® 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 
ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

การขนส่ง
ในแพคเกจ

อื่นๆ 

0,5 42,50 60,60 81,90 71,80 92,70 93,90 123,20 
1,0 48,10 70,20 95,80 82,70 104,10 108,00 144,30 
1,5 53,70 79,80 109,70 93,60 115,50 122,10 165,40 
2,0 59,30 89,40 123,60 104,50 126,90 136,20 186,50 
2,5 64,90 99,00 137,50 115,40 138,30 150,30 207,60 
3,0 70,50 108,60 151,40 126,30 149,70 164,40 228,70 
3,5 76,10 118,20 165,30 137,20 161,10 178,50 249,80 
4,0 81,70 127,80 179,20 148,10 172,50 192,60 270,90 
4,5 87,30 137,40 193,10 159,00 183,90 206,70 292,00 
5,0 92,90 147,00 207,00 169,90 195,30 220,80 313,10 
5,5 99,50 150,70 212,40 177,00 202,90 231,20 324,60 
6,0 106,10 154,40 217,80 184,10 210,50 241,60 336,10 
6,5 112,70 158,10 223,20 191,20 218,10 252,00 347,60 
7,0 119,30 161,80 228,60 198,30 225,70 262,40 359,10 
7,5 125,90 165,50 234,00 205,40 233,30 272,80 370,60 
8,0 132,50 169,20 239,40 212,50 240,90 283,20 382,10 
8,5 139,10 172,90 244,80 219,60 248,50 293,60 393,60 
9,0 145,70 176,60 250,20 226,70 256,10 304,00 405,10 
9,5 152,30 180,30 255,60 233,80 263,70 314,40 416,60 
10,0 158,90 184,00 261,00 240,90 271,30 324,80 428,10 
10,5 164,30 187,70 266,40 248,00 276,70 335,20 439,60 
11,0 169,70 191,40 271,80 255,10 282,10 345,60 451,10 
11,5 175,10 195,10 277,20 262,20 287,50 356,00 462,60 
12,0 180,50 198,80 282,60 269,30 292,90 366,40 474,10 
12,5 185,90 202,50 288,00 276,40 298,30 376,80 485,60 
13,0 191,30 206,20 293,40 283,50 303,70 387,20 497,10 
13,5 196,70 209,90 298,80 290,60 309,10 397,60 508,60 
14,0 202,10 213,60 304,20 297,70 314,50 408,00 520,10 
14,5 207,50 217,30 309,60 304,80 319,90 418,40 531,60 
15,0 212,90 221,00 315,00 311,90 325,30 428,80 543,10 
15,5 218,30 224,70 320,40 319,00 330,70 439,20 554,60 
16,0 223,70 228,40 325,80 326,10 336,10 449,60 566,10 
16,5 229,10 232,10 331,20 333,20 341,50 460,00 577,60 
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ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

17,0 234,50 235,80 336,60 340,20 346,90 470,40 589,10 
17,5 237,30 239,50 342,00 340,20 352,30 480,80 600,60 
18,0 237,30 243,20 346,50 340,20 357,70 491,20 612,10 
18,5 237,30 246,90 346,50 340,20 363,10 501,60 617,40 
19,0 237,30 250,60 346,50 340,20 368,50 512,00 617,40 
19,5 237,30 252,00 346,50 340,20 373,90 522,40 617,40 
20,0 237,30 252,00 346,50 340,20 379,30 531,30 617,40 
20,5 237,30 252,00 346,50 340,20 384,70 531,30 617,40 
0,5 42,50 60,60 81,90 71,80 92,70 93,90 123,20 
1,0 48,10 70,20 95,80 82,70 104,10 108,00 144,30 
1,5 53,70 79,80 109,70 93,60 115,50 122,10 165,40 
2,0 59,30 89,40 123,60 104,50 126,90 136,20 186,50 
2,5 64,90 99,00 137,50 115,40 138,30 150,30 207,60 
3,0 70,50 108,60 151,40 126,30 149,70 164,40 228,70 
3,5 76,10 118,20 165,30 137,20 161,10 178,50 249,80 
4,0 81,70 127,80 179,20 148,10 172,50 192,60 270,90 
4,5 87,30 137,40 193,10 159,00 183,90 206,70 292,00 
5,0 92,90 147,00 207,00 169,90 195,30 220,80 313,10 
5,5 99,50 150,70 212,40 177,00 202,90 231,20 324,60 
6,0 106,10 154,40 217,80 184,10 210,50 241,60 336,10 
6,5 112,70 158,10 223,20 191,20 218,10 252,00 347,60 
7,0 119,30 161,80 228,60 198,30 225,70 262,40 359,10 
7,5 125,90 165,50 234,00 205,40 233,30 272,80 370,60 
8,0 132,50 169,20 239,40 212,50 240,90 283,20 382,10 
8,5 139,10 172,90 244,80 219,60 248,50 293,60 393,60 
9,0 145,70 176,60 250,20 226,70 256,10 304,00 405,10 
9,5 152,30 180,30 255,60 233,80 263,70 314,40 416,60 
10,0 158,90 184,00 261,00 240,90 271,30 324,80 428,10 
10,5 164,30 187,70 266,40 248,00 276,70 335,20 439,60 
11,0 169,70 191,40 271,80 255,10 282,10 345,60 451,10 
11,5 175,10 195,10 277,20 262,20 287,50 356,00 462,60 
12,0 180,50 198,80 282,60 269,30 292,90 366,40 474,10 
12,5 185,90 202,50 288,00 276,40 298,30 376,80 485,60 
13,0 191,30 206,20 293,40 283,50 303,70 387,20 497,10 
13,5 196,70 209,90 298,80 290,60 309,10 397,60 508,60 
14,0 202,10 213,60 304,20 297,70 314,50 408,00 520,10 
14,5 207,50 217,30 309,60 304,80 319,90 418,40 531,60 
15,0 212,90 221,00 315,00 311,90 325,30 428,80 543,10 



 

ต้นทุนการด าเนินธุรกิจ (Cost of Doing Business) ในสาธารณรัฐเปรู ปี 2014 | 4-27 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

ประเภท
บริการ 

น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

15,5 218,30 224,70 320,40 319,00 330,70 439,20 554,60 
16,0 223,70 228,40 325,80 326,10 336,10 449,60 566,10 
16,5 229,10 232,10 331,20 333,20 341,50 460,00 577,60 
17,0 234,50 235,80 336,60 340,20 346,90 470,40 589,10 
17,5 237,30 239,50 342,00 340,20 352,30 480,80 600,60 
18,0 237,30 243,20 346,50 340,20 357,70 491,20 612,10 
18,5 237,30 246,90 346,50 340,20 363,10 501,60 617,40 
19,0 237,30 250,60 346,50 340,20 368,50 512,00 617,40 
19,5 237,30 252,00 346,50 340,20 373,90 522,40 617,40 
20,0 237,30 252,00 346,50 340,20 379,30 531,30 617,40 
20,5 237,30 252,00 346,50 340,20 384,70 531,30 617,40 
0,5 42,50 60,60 81,90 71,80 92,70 93,90 123,20 
1,0 48,10 70,20 95,80 82,70 104,10 108,00 144,30 
1,5 53,70 79,80 109,70 93,60 115,50 122,10 165,40 
2,0 59,30 89,40 123,60 104,50 126,90 136,20 186,50 
2,5 64,90 99,00 137,50 115,40 138,30 150,30 207,60 
3,0 70,50 108,60 151,40 126,30 149,70 164,40 228,70 

Rates per 
kg 

21-44 11,30 12,00 16,50 16,20 19,00 25,30 29,40 
45-70 10,80 11,60 15,70 14,20 18,50 25,20 29,20 
71+ 10,80 11,60 15,70 14,20 18,50 25,20 29,20 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: อ้างอิงจากFedEx ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
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4.12.4  อัตราค่าขนส่งการน าเข้าสินค้ามายังเปรูผ่าน FedEx International Priority® Freight 
 

ตารางท่ี 4.28: FedEx International Priority® Freight 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภทบริการ 
น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

Door-to-Door 68+ 11,30 13,00 16,50 17,00 22,00 29,60 34,80 
Deliver or Hold 

Ships FedEx 
Office 

68+ 11,00 12,70 16,10 16,50 21,50 28,90 34,00 

Deliver and 
Retain Ships 
FedEx Office 

68+ 10,80 12,40 15,70 16,10 20,90 28,20 33,10 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
 
4.12.5 อัตราค่าขนส่งการน าเข้าสินค้ามายังเปรูผ่าน FedEx International Economy® Freight 

 
ตารางท่ี 4.29: FedEx International Economy® Freight 

 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภทบริการ 
น้ าหนัก 
(กก.) 

โซน A โซน B โซน C โซน D โซน E โซน F โซน G 

Door-to-Door 68+ 9,50 11,60 15,60 14,30 18,40 24,70 29,00 
Deliver or Hold 

Ships FedEx Office 
68+ 9,30 11,30 15,20 13,90 17,90 24,10 28,30 

Deliver and Retain 
Ships FedEx Office 

68+ 9,00 11,00 14,80 13,60 17,50 23,50 27,60 

* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันท่ี 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์ http://images.fedex.com/downloads/lac/rates_2014/PE_2014Rates.pdf 
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4.13 ค่าบริการขนส่งพิเศษ 
 

ตารางท่ี 4.30: แสดงค่าบริการขนส่งพิเศษ 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

ค่าบริการขนส่งพิเศษ อัตราค่าบริการ  
การตรวจสอบความถูกต้องของที่อยู่ USD 11.00 
การขนส่งในวันเสาร ์ USD 15.00 

การขนส่งนอกพ้ืนท่ีขนส่ง 
USD 24.00 หรือ USD 0.50 ต่อกิโลกรมั ขึ้นอยู่กับว่าค่า

ใดจะมากกว่า 
Non-Account Billing USD 10.00 

FedEx International Broker Select® 
USD 10.00 หรือ USD 0.50 ต่อกิโลกรมั ขึ้นอยู่กับว่าค่า

ใดจะมากกว่า 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://www.fedex.com/pe_english/rates/rateinfo.html 
 
อัตราศุลกากร มีผลบังคับใช้เม่ือวันที่ 16 มิถุนายน พ.ศ. 2014 
ด้านล่างเป็นอัตราการให้บริการ 
 
A. การขนส่งเข้าประเทศแบบไม่เป็นทางการโดยสินค้าที่มีมูลค่าต่ ากว่า $2,000.00 

 
ตารางท่ี 4.31: แสดงค่าขนส่งแบบไม่เป็นทางการ 

หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 
มูลค่าของสินค้าที่น าเข้า (USD) อัตราศุลกากร(1) 

0 – 200* 25.00 
201 – 500 54.00 
501 - 1,000 71.00 

1,001 - 1,500 88.00 
1,501 - 1,600 88.00 
1,601 - 2,000 88.00 

หมายเหต:ุ (1) คิดค่าบริการเพิ่ม USD 10 ส าหรับการขนส่งที่มีการน าเข้าที่มีมลูค่าระหว่าง USD 0 ถึง USD 200เพื่อให้
เป็นไปตามศลุกากรและภาษ ี
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://www.fedex.com/pe_english/rates/rateinfo.html 
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B. การขนส่งแบบเป็นทางการโดยมีมูลค่าสินค้ามากกว่า $2,000.00 
 

ตารางท่ี 4.32: แสดงอัตราภาษีส าหรับการส่งสินค้าแบบเป็นทางการ 
หน่วย: USD (1 USD = 31.9641 THB*) 

มูลค่าสินค้าที่น าเข้า (USD) อัตราศุลกากร(1) 
2,001 - 2,999 220.00 
3,000 - 4,999 220.00 
5,000 – MAS 240.00 

หมายเหต:ุ (1) อัตราที่เสยีจะเป็นอตัราแลกเปลีย่น ณ วันน้ันและต้องท าการเสยีภาษีมลูค่าเพิ่มอีก หากต้องการทราบ
อัตราการขนส่งที่แน่นอนให้เข้าไปที่เว็บไซต ์www.fedex.com.pe 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา:  อ้างอิงจาก FedEx ข้อมูลสิน้สุด ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
เว็บไซต:์  http://www.fedex.com/pe_english/rates/rateinfo.html 
 
  

http://www.fedex.com/pe_english/rates/rateinfo.html
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4.14 ค่าใช้จ่ายในการสื่อสาร 
 
4.14.1 ค่าใช้จ่ายโทรศัพท์ระหว่างประเทศ (Movistar)  

 
ตารางท่ี 4.33: ค่าใช้จ่ายในการโทรศัพท์ต่อนาที 

 
หน่วย PEN และ USD (1 PEN = 11.2139 THB และ 1 USD = 31.9641 THB*) 

ประเภท ค่าบริการต่อนาที ค่าบริการต่อนาทีของการโทรศัพท์
ระหว่างประเทศ 

PEN USD PEN USD 
โทรศัพท์ส่วนบุคคล 0.49 0.18 0.15 0.05 
โทรศัพท์พ้ืนฐานระหว่างประเทศ 1.66 0.59 0.25 0.09 
โทรศัพท์พ้ืนฐานในประเทศ 0.5 0.18 Unlimited time usage 
หมายเหต:ุ เป็นราคาที่รวมภาษีมลูค่าเพิ่ม 18% 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: Movistar ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน 2557 
เว็บไซต:์ http://www.movistar.com.pe 

 
ตารางท่ี 4.34: ค่าใช้จ่ายแพคเกจแบบเติมเงิน 

 
หน่วย PEN และ USD (1 PEN = 11.2139 THB และ 1 USD = 31.9641 THB*) 

แพคเกจ 

ค่าใช้จ่าย จ านวน (นาที) 

PEN USD โทรศัพท์มือถือ 
โทรศัพท์

พ้ืนฐานระหว่าง
ประเทศ 

โทรศัพท์
พ้ืนฐานใน
ประเทศ 

ไม่จ ากัด 

Multidestino 
Plan 10 10 3.58 65 40 50 

การใช้งานไม่จ ากัด 
เวลายกเว้นวันหยุด

สุดสปัดาห ์
Multidestino 
Plan 20 20 7.16 130 80 100 ครึ่งราคาในวัน

ธรรมดาจากเวลา 
20:00 น. จนถึง 
08:00 น. และวัน

เสารเ์วลา 16:00 น. 

Multidestino 
Plan 30 30 10.74 200 120 150 

Multidestino 
Plan 40 40 14.32 265 160 200 

Multidestino 
Plan 50 50 17.90 330 200 250 การใช้งานไม่จ ากัด

เวลา 
หมายเหต:ุ เป็นราคาที่รวมภาษีมลูค่าเพิ่ม 18% 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: Movistar ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี กันยายน 2014 
เว็บไซต:์ http://www.movistar.com.pe 
 



 

ต้นทุนการด าเนินธุรกิจ (Cost of Doing Business) ในสาธารณรัฐเปรู ปี 2014 | 4-32 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

4.14.2 ค่าใช้จ่ายอินเทอร์เน็ตความเร็วสูงรายเดือน (ไม่จ ากัดการใช้งาน) 
 

ตารางท่ี 4.35: ค่าใช้จ่ายอินเทอร์เน็ตความเร็วสูงรายเดือน (ไม่จ ากัดการใช้งาน) 
 

หน่วย PEN และ USD (1 PEN = 11.2139 THB และ 1 USD = 31.9641 THB*) 
ผู้ให้บริการ Wi-Fi ความเร็ว ค่าใช้จ่าย/เดือน 

PEN USD 
Claro 2Mbps/200Kbps 59.00 21.12 
 8Mbps/800Kbps 109.00 39.01 
 60Mbps/8Mbps 645.00 230.85 
หมายเหต:ุ ไม่มีค่าใช้จ่ายส าหรับการติดตั้ง และเป็นราคาทีร่วมภาษมีูลค่าเพิม่ 18% 
* อัตราแลกเปลี่ยนเงินตรา ณ วันที่ 1 กันยายน พ.ศ. 2557 
ที่มา: Claro ข้อมูลสิ้นสุด ณ วันท่ี 1 กันยายน 2557 
เว็บไซต:์ http://www.claro.com.pe 
 
 

4.15 วันหยุดทางการประจ าปี พ.ศ. 2557 
 

ตารางท่ี 4.36: วันหยุดทางการประจ าปี พ.ศ. 2557 
ล าดับ วันหยุดทางการ วันที่ 

1. New Year's Day 1 มกราคม 
2. Maundy Thursday 17 เมษายน 
3. Good Friday 18 เมษายน 
4. Easter 20 เมษายน 
5. Labour Day 1 พฤษภาคม 
6. Saint Peter & Saint Paul 29 มิถุนายน 
7. Peruvian Independance Day 28 กรกฎาคม 
8. Peruvian Independance Day 29 กรกฎาคม 
9. Saint Rose of Lima 30 สิงหาคม 
10. Battle of Angamos 8 ตุลาคม 
11. All Saints Day 1 พฤศจิกายน 
12. Immaculate Conception 8 ธันวาคม 
13. Christmas 25 ธันวาคม 
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รายงานการประชุมการจัดประชุมกลุ่มย่อย 
 
เรื่อง: การประชุมกลุ่มย่อย (Focus Group): โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การ

ท าธุรกิจ สาธารณรัฐเคนยา สาธารณรัฐกานา สหสาธารณรัฐแทนซาเนีย และ
สาธารณรัฐเปรู 

วันที่: 17 มิถุนายน 2557 
สถานที่และเวลา: ส านักงานสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 

9:00 -12:00 
 
สรุปผลการประชุม 
1. ภาพรวมของโครงการวิจัย 

ดร. พิชญ์ นิตย์เสมอ รักษาการ ผู้อ านวยการสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง ได้บรรยาย
เกี่ยวกับหลักการและเหตุผลของโครงการวิจัยต่อที่ประชุม ดังนี้: 
 ความส าคัญของการจัดท าโครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจ สาธารณรัฐเคนยา 

สาธารณรัฐกานา สหสาธารณรัฐแทนซาเนีย และสาธารณรัฐเปรู โดยเป็นผลมาจากปัจจัยที่
มีอิทธิพลดังนี้ 
o ความส าคัญของการขยายตัวอย่างรวดเร็วของตลาดใหม่ (Emerging Markets)  
o การรวมกลุ่มของห่วงโซ่อุปทานทั่วโลกและการขยายตัวและความหลากหลายของฐาน

การผลิต และโอกาสในการลงทุน 
 วัตถุประสงค์หลักของการจัดประชุมกลุ่มย่อยในครั้งนี้ คือ เพ่ือสนับสนุนการมีส่วนร่วมและ

แลกเปลื่ยนความคิดเห็นและข้อเสนอแนะที่เป็นประโยชน์ต่อการลงทุน/การท าธุรกิจ 
สาธารณรัฐเคนยา สาธารณรัฐกานา สหสาธารณรัฐแทนซาเนีย และสาธารณรัฐเปรู  

 
  

ก 
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2. การน าเสนอผลการศึกษาเบื้องต้น: 
คณะวิจัยจากสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลังได้น าเสนอบทสรุปของแนวทางโครงการวิจัย

และผลการวิจัยเบื้องต้นให้กับประชุม โดยวัตถุประสงค์เพ่ือสนับสนุนการมีส่วนร่วมและแลกเปลื่ยนความ
คิดเห็นจากบุคคลากรต่าง ๆ ที่เข้าร่วมประชุม โดยหัวข้อการน าเสนอ มีดังนี้ 

 ภาพรวมของโครงการวิจัย 
 ระเบียบวิธีวิจัย 
 สภาพเศรษฐกิจและข้อมูลทั่วไปในแต่ละประเทศ 
 ธุรกิจและการลงทุนในโอกาสในแต่ละประเทศ 

 
3. ข้อคิดเห็นที่ได้น าเสนอในวาระการประชุม 

 ธนาคารเพื่อการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย : ทางธนาคารเคยให้ความสนับสนุน
การลงทุนในกลุ่มโรงแรมในประเทศเคนยา และแทนซาเนียซึ่งการลงทุนในอสังหาริมทรัพย์
ในประเทศดังกล่าวไม่สามารถถือครองกรรมสิทธิ์ได้ ต้องอาศัยสิทธิ์การเช่า ท าให้ธนาคารไม่
สามารถใช้สินทรัพย์ดังกล่าวค้ าประกันเงินกู้ได้ และกังวลเกี่ยวกับปัญหาการก่อการร้ายใน
ประเทศเหล่านั้น และทางธนาคารเคยเสนอวงเงินกู้ให้กับผู้ประกอบการไทยในกานา แต่
เนื่องจากยังเป็นประเทศที่อยู่ภายใต้ข้อจ ากัดของ World Bank และ IMF ท าให้ไม่สามารถ
ด าเนินการได ้

 แอฟริกาใต้: เอกอัครราชทูตประจ าประเทศแอฟริกาใต้ เสนอความท้าทายในการลงทุนใน
ประเทศกลุ่มแอฟริกา 4 ข้อ คือ 

1. ความมั่นคงทางอาหาร 
2. ความมีอยู่ของทรัพยากร 
3. ความสงบและการพัฒนา 
4. กฎหมายคุ้มครอง 

จุดเด่นของประเทศแอฟริกาคือ เป็นประเทศที่อยู่ในภูมิภาคเดียวกับประเทศที่ทาง BOI และ 
สวค. ส่งเสริมให้นักลงทุนไทยไปลงทุน นอกจากนี้ การคมนาคมและการขนส่งสินค้าไปสู่ประเทศเหล่านั้น
สามารถท าได้สะดวกเนื่องจากโครงสร้างพ้ืนฐานที่มีการพัฒนารอบรับไว้ในระดับที่มีประสิทธิภาพ โดยนัก
ลงทุนอาเซียนรายใหญ่ที่ลงทุนในประเทศแอฟริกาใต้ในสัดส่วนการลงทุนสูงสุด  ได้แก่ มาเลเซีย ทั้งนี้ 
ผู้ประกอบการไทยสามารถเสนอให้ทางรัฐบาลแอฟริกาใต้ลดภาษีภายในประเทศ เพ่ือท าให้สินค้าที่
ส่งออกไปสามารถแข่งขันกับผู้ประกอบการรายอ่ืนได้ 

 
เคนยา: รองเอกอัครราชทูตเคนยาประจ าประเทศไทย ชี้แจงผู้แทนจากธนาคารเพ่ือการส่งออก

และน าเข้าแห่งประเทศไทยว่า ในประเทศเคนยา ชาวต่างชาติยังไม่สามารถถือสิทธิ์เป็นเจ้าของที่ดินได้ 
แต่สามารถเช่าได้ในระยะเวลาที่ยาวนาน นอกจากนี้ ในกรณีปัญหาการก่อการร้ายนั้น เป็นปัญหาที่ทุก
ชาติเผชิญ ทางรัฐบาลเคนยามีนโยบายป้องกันปัญหาดังกล่าว แต่ก็ยังควบคุมไม่ได้ ในส่วนของสินเชื่อราย
ย่อย ในประเทศเคนยามีธนาคารที่ให้บริการดังกล่าวอยู่ 5 ธนาคาร และการลงทุนบางอย่างไม่สามารถ
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กระท าได้เนื่องจากเป็นสมบัติของชาติที่ไม่สามารถให้ต่างชาติถือครองได้ เช่น การลงทุนใน ธุรกิจ
โทรคมนาคม สหราชอาณาจักรเป็นประเทศที่มูลค่าการลงทุนในเคนยาสูงที่สุด ในด้านการคมนาคม ทาง
รัฐบาลได้มีการลงทุนสร้างทางรถไฟเชื่อมต่อกับประเทศเอธิโอเปีย และมีท่าเรือตามจุดเชื่อมต่อเป็นระยะ 
นอกจากนี้มีการลงทุนสร้างถนนขนานตลอดชายฝั่ง และรัฐบาลเองมีการวางแผนก่อสร้าง IT City ให้
เกิดข้ึนภายในประเทศ ในส่วนของด้านแรงงาน ประเทศเคนยามีศักยภาพพอสมควร และประกอบกับค่า
ครองชีพที่ต่ า ส่งผลให้ช่วยผู้ประกอบการให้สามารถแข่งขันด้านราคากับคู่แข่งได้  

ค่าแรงขั้นต่ าของแรงงานในเคนยาอยู่ที่ประมาณ 100 USD/เดือน ผู้ประกอบการไทยสามารถน า
แรงงานเข้าไปในเคนยาได้ประมาณ 20% ของแรงงานในบริษัท ในส่วนของผู้ประกอบการไทยมีเครือดุสิต
ธานีที่ไปลงทุนโรงแรมในมุมบาซา การจัดตั้งบริษัทในเคนยาใช้ระยะเวลาประมาณ 2   สัปดาห์ 
โดยทางสถานทูตมีบริการ On Stop Shop ให้บริการข้อมูลแก่นักลงทุนที่สนใจ ส าหรับนักลงทุนรายใหญ่
ในภูมิภาคอาเซียนที่ลงทุนในเคนยาได้แก่ มาเลเซีย และอินโดนีเซีย โดยส่วนใหญ่ลงทุนในธุรกิจ
การเกษตร เน้นไปท่ีสวนผลไม้ ได้แก่ อโวลคาโด้ และ มะม่วง 

 เปรู: เลขานุการสถานทูตเปรู ได้ชี้แจงถึงความร่วมมือทางการค้าที่ทางรัฐบาลเปรูและรัฐบาล
ไทยได้ลงนามไว้ ซึ่งช่วยกระชับความสัมพันธ์ของทั้ง 2 ประเทศ และกระตุ้นการค้าการ
ลงทุนให้สูงขึ้น โดยผู้ประกอบการที่ลงทุนในเปรูสามารถใช้ประโยชน์จากข้อตกลงทาง
การค้าที่ทางเปรูได้ท ากับสหภาพยุโรป จีน และญี่ปุ่น นอกจากนี้ เปรูมีจุดเด่นในด้านที่ตั้ง
ของเปรูที่เป็นเสมือนประตูเชื่อมต่อกับทุกประเทศในกลุ่มลาตินอเมริกา มีการสร้างถนนขาด
ใหญ่เชื่อมต่อกับประเทศรอบข้าง ซึ่งช่วยเสริมศักยภาพให้กับนักลงทุน ทางเปรูเองมีความ
ต้องการให้นักลงทุนไทยไปลงทุนในธุรกิจเหมืองแร่ ท่องเที่ยว เนื่องจากเล็งเห็นถึงโอกาส
และศักยภาพของผู้ประกอบการไทย 

 
ทั้งนี้ การเดินทางไปประเทศเปรู ใช้เวลา 1 วันถ้าเดินทางโดยเครื่องบิน ส่วนการขนส่งสินค้าทาง

เรือใช้เวลา 1 เดือนกว่า อัตราค่าแรงขั้นต่ าของแรงงานในเปรูอยู่ที่ 670 เหรียญดอลลาร์สรอ. ต่อเดือน  
นักลงทุนจากอาเซียนรายใหญ่ที่มีการลงทุนในเปรูได้แก่ เวียดนาม ซึ่งลงทุนในธุรกิจน้ ามัน และ 
โทรคมนาคม 
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Minutes of Meeting 
A Guideline on Doing Business and Investment Opportunity in the Republic of Peru 

 
Minutes of Meeting 
 
Subject: Focus Group Discussion: Under Research Project “Guideline on Doing 

Business and Investment Opportunity in the Republic of Kenya, Republic 
of Ghana,  United Republic of Tanzania, and Republic of Peru”. 

Meeting Date: 17 September 2014 
Location: 
Time: 

The Fiscal Policy Research Institute 
9:00 -12:00 

 
Summary of Meeting: 
1. Overview of BOI-FPRI Research Project:  

Dr. Pich Nitsmer has kindly given a speech on the research project rational to the 
meeting as followed: 

 An importance of exploration on new trade and investment opportunities in 
Republic of Kenya, Republic of Ghana, United Republic of Tanzania, and 
Republic of Peru resulting from influencing factors: 
o A significance of rapidly expanding emerging markets in the world’s 

economy.   
o An integration of global supply chains and an expansion and diversification 

of company’s production base and investment opportunities. 
 An invitation to discussion session in order to promote the exchange of 

information and recommendations on business and investment opportunities 
in Republic of Kenya, Republic of Ghana, United Republic of Tanzania, and 
Republic of Peru. 
o A contribution of ideas and solid recommendations which will secure and 

drive international investment in the four target countries. 

A 
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2. Presentation of BOI-FPRI Research Project:  
FPRI team has presented a summary of research project guideline and 

preliminary research finding to the meeting for a purpose of facilitating the focus group 
discussion.  The outline of presentation includes the following topics:  

 Research Project Overview 
 Research Methodology 
 General and Economics Information by Countries  
 Business and Investment Opportunities by Countries 

 
3. Discussion Session: 

The meeting has raised several concerns which are regarded as impediments for 
foreign trade and direct investment as followed:  

 Export-Import Bank of Thailand:   
o Issue regarding a regulation that prohibits a land ownership by foreign 

investors in Kenya and Tanzania.   
As the land ownership by foreign investors is not permitted and only the 

leasehold of land is permitted. Thereby, the bank is unable to use the land as one of 
the guarantee for the lending given to the investor.  

o Issue regarding insecurity among those country in Africa.  
The bank has inquired on the potential effect on a recent terrorism occurred in 

the Kenya. 
 South Africa:  
o The Ambassador of South Africa has kindly informed to the meeting on 

the four main challenges among countries in Africa region as followed:  
1. Food securities 
2. Natural Resources 
3. Security and Development 
4. Regulation and Protection 

Also, South Africa is located in the same continent and can serve as an effective 
distribution channel of goods into the Kenya, Ghana, and Tanzania because of 
availability of the developed infrastructure.  

 Kenya:  
o The vice ambassador of Kenya has kindly informed to the meeting on 

issues as followed: 
1. Issue regarding a regulation that prohibits a land ownership by foreign 

investors in Kenya: even though the investors are not permitted to 
have a permanent ownership buy the leasehold of land is permitted.   
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2. Issue regarding insecurity in Kenya: Kenya has policy to prevent 
terrorist and trying to implement those measures.   

3. Issue regarding micro-finance: Kenya has 5 banks which favor micro-
financial support.  

4. Issue regarding infrastructure: In transportation, government have 
plans for connecting transportation system between Kenya and 
Ethiopia. Furthermore, Kenya has many ports along the coast.  

5. Issue regarding cost of labour: Kenya have a potential worker 
supplement with low wages, the minimum wage in Kenya is around 
100 US$ per month. Thai company which invested in Kenya can have 
up to 20% of Thai labour. At present, an important investor from 
Thailand in Kenya is Dusit-Thani in Mombasa. 

 Peru: 
o The secretary of embassy of Peru has kindly informed to the meeting of 

Peru’s competency and a potential investment in the country  as 
followed: 
1. Bilateral-trade between Peru and Thailand and other countries: As 

Peru has made trade agreement with several countries; the investor 
can utilize benefits from the agreements of Peru with EU, China and 
Japan.  

2. A potential hub to countries in Latin-America region: Peru is 
connected and can serve a potential gate to countries in Latin-
America region. 

3. A developed infrastructure: Government of Peru has developed an 
infrastructure (i.e. an expand highway) to bordering countries.  

4. An investment oriented government policy: Peru has a high demand 
of investor in many industries such as mining, tourism, etc. At present, 
the most important investors have come from Vietnam in 
Infrastructure and Petroleum industry. The minimum wage of 
Peruvian labour is about 670 US$ per month. 
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รายช่ือผู้เข้าร่วมการประชุมกลุ่มย่อย (Focus Group) 
สถานทูต 
สถานทูตชิลี 

1. Ms. Kanokkwan Thamavit Trade  Manager 
2. Mr. Theerawich Tanprasert Commercial  Assistant 

สถานทูตเปรู 
3. Mr. Miguel  Fuentes Second  Secretary 
4. Ms. Juthamas          Padung  kiettiwong Trade  Officer 

สถานทูตแอฟริกาใต้ 
5. H.E. Ambassador Robina P. Marks Ambassador 
6. Mr. George            Mello First  Secretary 
7. Ms. Phaopha-nga Auyyanon Marketing  Officer 

สถานกงสุลกานา 
8. Dr. Sicha  Singsomboon กงสุลใหญ่กิตติมศักดิ ์

9. คุณจรีรัตน์  หิมะมาน พนักงาน 

 
หน่วยงานรัฐบาล 
ส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน  

10. คุณบุษราคัม  ศรีรัตนา ผู้อ านวยการ กลุ่มบรหิารการลงทนุ 

11. คุณกัญญาณี  ปุสเดโว นักวิชาการส่งเสริมการลงทุน ระดบัปฎิบัติการ 

กรมเจรจาการค้าระหว่างประเทศ 
12. คุณเพ็ญพิสุทธ์  ศรีกาญจน์ - 

ธนาคารเพ่ือการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย 
13. คุณกฤษฎา  นุตาลัย ผู้ช่วยผู้อ านวยการฝ่ายโครงการระหว่างประเทศ 

 
หน่วยงานเอกชน 
BKK Rubber 

14. Ms. Galaya  Glomwidh Business  Director 
15. Mr. Sixang  Surachitti Assistant 

ช่วยร่วม กรุ๊ป 

16. คุณพุทธชาติ  ช่วยร่วม - 
 
PST Smart Co. Ltd 

17. Mr. Kittiwaj  Wangkahad Managing director 
18. Mr. Prasert  Mongkollert - 
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Thai – Kenya Chamber of Commerce 
19. Mr. Jaturong  Pavongjaeng Managing director 

Thai President Food 
20. Mr. Wasan  Boonsampunkij ผู้จัดการฝ่ายการเงินและการลงทนุ 

21. Mr.Jessada  Koandamrongtum เจ้าหน้าท่ีฝ่ายกฎหมาย 

SEA-LAC Trade Center ศูนย์ศึกษาการค้าอาเซียนและละตินอเมริกา ม.หอการค้าไทย 
22. คุณกฤษณา  ธัญพิสิฐสกุล ผู้ประสานงาน 

บริษัท กุลธรเคอร์บี้ จ ากัด (มหาชน) 
23. คุณคณิน  สิริประดับ Export   sales  executive 

บริษัท เจริญโภคภัณฑ์อาหาร จ ากัด (มหาชน) 
24. คุณวิโรจน์  จรัสสุขสวัสดิ ์  ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ ส านักวางแผนธุรกิจ 

บริษัท โตว่องไว จ ากัด 
25. Mr. Paisan  Vongwaikuanrayut President 

บริษัท VK กลการ จ ากัด 
26. Mr. Somkuan  Simuen - 

บริษัท อาหารสากล จ ากัด 
27. คุณณัฐชนัญ  คงคาลัย พนักงานขายต่างประเทศ 

28. คุณณัฏฐ์ณัชชา           วัฒนกิจยิ่งยง พนักงานขายต่างประเทศ 

สภาหอการค้าแห่งประเทศไทย 
29. คุณร าไพพิม  ชัยโม  - 
30. คุณพัชรพร  ภาติกพันธ์ เจ้าหน้าท่ีส่งเสรมิธุรกิจต่างประเทศ 

31. คุณชนาภรณ์  ปัวเวช  เจ้าหน้าท่ีส่งเสรมิธุรกิจต่างประเทศ 

สภาอุตสาหกรรมแห่งประเทศ 
32. คุณณัฎฐา  รัตนเวชตระกูล เจ้าหน้าท่ีฝ่ายองค์กรระหว่างประเทศ 

EGAT 
33. Mr. Choomsilp  Chanchalerm EGAT constructor 

Rungroj  Forklift 
34. คุณรุ่งโรจน์  รุ่งโรจน์พัชร ผู้จัดการ 
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ภาพบรรยากาศในการจัดประชุมกลุ่มย่อย (Focus Group)  
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การส ารวจข้อมูลภาคสนาม ณ สาธารณรัฐเปรู 
(19-28 ก.ค. 2014) 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 

 
1. กระทรวงการต่างประเทศ (Ministry of Foreign 

Affairs) 
 

 หน้าที่และความรับผิดชอบ 
 

กระทรวงการต่างประเทศของสาธารณรัฐเปรูเป็นหน่วยงานที่ม ี
หน้าที่จัดการดูแลด้านความสัมพันธ์ทางการทูตกับนานาประเทศ 
สนับสนุนและจัดการด้านการเงินแก่สถานทูตและสถานกงสุลเปรูทั่วโลก  
โดยมีพันธกิจดังต่อไปนี้ 

o ประชาสัมพันธ์ประเทศ และธุรกิจของชาวเปรูรวมถึงแหล่งท่องเที่ยวในเปรูให้เป็นที่รู้จัก 
o ให้การสนับสนุนผู้ส่งออก นักลงทุน และตัวแทนน าเที่ยว 
o สนับสนุนการค้า การลงทุน และการท่องเที่ยว 
o จัดการฝึกอบรม และจัดกิจกรรมเพ่ือส่งเสริมการค้าและการลงทุน 
o ให้การสนับสนุนนักลงทุนและหน่วยงานท่องเที่ยว  

 
 
 
 

  

ข 
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2. กระทรวงเกษตร (Ministry of Agriculture) 
 
 หน้าที่และความรับผิดชอบ 

 
กระทรวงการเกษตรของสาธารณรัฐเปรูเป็นหน่วยงานที่มีหน้าที่

รับผิดชอบด้านแผนงานและนโยบายอันเก่ียวข้องกับการให้การสนับสนุน/
ช่วยเหลือเกษตรกร ทั้งในเชิงกฎระเบียบ การบริหารจัดการ การเงิน 
เทคโนโลยีและสุขอนามัย ฯลฯ ตลอดจนอ านวยความสะดวกด้านข้อมูล
ข่าวสาร เพ่ือเป็นประโยชน์ในการตัดสินใจด าเนินธุรกิจของเกษตรกร และ
อ านวยความสะดวกแก่เกษตรกรขนาดเล็ก 

 
 สรุปผลการเจรจาหารือ 

ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง หารือ
ร่วมกับ: 

Mr. Juan Manuel Benites Ramos, Minister of Agriculture 
Mr. César Francisco Sotomayor Calderon, Vice Minister of Agriculture 
Mr. Guillermo Freund Vargas Prada, Cabinet Member 
Ambassador Mr. Guido F. Loayza, General Director of Economic Promotion 
Minister Mrs. Ana Cecilia Gervasi, Director of Investment Promotion 
Mr. Marco A. DonayreZarate, Economist, Directorate of Investment Promotion 

 
o ลักษณะภูมิอากาศของเปรูแบ่งไดเ้ป็น 3 รูปแบบ ได้แก่ พ้ืนที่ชายฝั่งทะเล ที่ราบสูง และลุ่มน้ า

อเมซอน โดยผลผลิตทางการเกษตรเพ่ือการส่งออกส่วนใหญ่เพาะปลูกในพ่ืนที่ชายฝั่งทะเล 
โดยการผลิตขนาดใหญ่ (Large scale production) มาจากทั้งผู้ผลิตท้องถิ่นและผู้ผลิตที่เป็นบรรษัท
ข้ามชาติ พืชเศรษฐกิจของเปรู ได้แก่ ข้าวโพด ข้าว กาแฟ และมันฝรั่ง อย่างไรก็ตาม เปรูยัง
ท าการเพาะปลูกพันธุ์พืชอ่ืนๆ ตามความต้องการของตลาดอีกด้วย เช่น องุ่น มะม่วง อ้อย 

o การเกษตรในที่ราบสูงโดยส่วนใหญ่ยังคงเป็นการผลิตขนาดเล็ก (Small scale production) มี
เทคโนโลยีทางการผลิตต่ าและเป็นแบบดั้งเดิม และมีผลผลิตหลากหลายรูปแบบ เช่น มันฝรั่ง 
กล้วย ธัญพืช และสมุนไพรท้องถิ่นต่างๆ 

o ส าหรับพื่นที่แบบลุ่มน้ าอเมซอนสามารถท าการเพาะปลูกพันธุ์พืชได้อย่างหลากหลาย ตาม
สภาพแวดล้อมของพ้ืนที่ รัฐบาลยังเปรูจึงมีนโยบายสนับสนุนด้านเทคโนโลยีการผลิตและส่ง
ความมีส่วนร่วมของชุมชนในการท าการเกษตรในพื้นที่ดังกล่าว เช่น การสนับสนุนการ
เพาะปลูกสัปปะรดระหว่างพ่ืนที่เขากับพ้ืนที่ป่า เป็นต้น 

o ธุรกิจต่างชาติส่วนใหญ่มาจากประเทศสเปนและชิลิ นอกจากนี้ยังมีธุรกิจจีน ญี่ปุ่น และ
เกาหลี ซึ่งเข้ามาท าการเพาะปลูก โดยเน้นผลผลิตตามความต้องการของประเทศตนเอง  
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o การท าประมงของเปรูจะอยู่ภายใต้การก ากับดูแลของกระทรวงการผลิต และเปรูจัดว่าเป็นผู้
ส่งออกอันดับหนึ่งของโลกในการส่งออกปลาป่น ซึ่งมาจากปลาแอนโชวี (ซึ่งผู้ผลิตจะถูก
ก าหนดโควต้าการจับปลาโดยรัฐบาล) 

o ความเป็นไปได้ในการพัฒนาการเกษตรในพ้ืนที่ชายฝั่งทะเล 
1. กรณท าสัญญากับกลุ่มผู้ผลิตสหกรณ์ท้องถิ่น รัฐบาลได้ให้การสนับสนุนการร่วมกลุ่มของ

เกษตรกรขนาดเล็กในท้องถิ่นในรูปสหกรณ์และให้ท าสัญญากับผู้ค้า (Traders) 
2. กรณีการท าการเกษตรแบบพันธสัญญา (Contract farming) ในพ่ืนที่ชลประทาน 

รัฐบาลมีการประกันสิทธิในพ้ืนที่ท ากิน การชลประทาน และช่องทางในการท า
การเกษตรแบบพันธสัญญา 

o ไม่มีข้อห้ามในการจ ากัดสิทธิความเป็นเจ้าของที่ดินรวมถึงสิทธิในการใช้น้ าและการ
ชลประทาน ยกเว้นในกรณีพ้ืนที่เขตชายแดน ทางตอนใต้มีการชลประทานที่ทั่วถึง ขณะที่
พ้ืนที่ว่างทางตอนเหนือและตะวันออกเฉียงเหนือปัจจุบันมีการด าเนินโครงการขยายพ้ืนที่
ชลประทาน  

o การด าเนินธุรกิจด้านการเกษตรเป็นไปอย่างเสรี รัฐบาลไม่ได้มีการเข้ามาก าหนดราคา แต่มี
การให้การแนะน าการเพาะพันธุ์พืชเพ่ือควบคุมอุปทานและการใช้น้ าในปริมาณที่เหมาะสม 
กฎระเบียบส่วนใหญ่จะเก่ียวข้องกับมาตรฐานสุขอนามัย 

o ด้านการผลิตพลังงานชีวภาพ ปัจจุบัน มีบริษัทจากประเทศมาเลเซียเข้ามาศึกษา/ด าเนินการ
เพาะปลูกปาล์มน้ ามันในเปรู และมีบริษัทท้องถิ่น 3 รายด าเนินการเพาะปลูกอ้อยเพ่ือการ
ผลิตเอธานอล นอกจากนี้ รัฐบาลเปรูก็มีโครงการปรับพ้ืนที่การเพาะปลูกโกโก้เป็นปาล์ม
น้ ามัน อีกด้วย 

o รัฐบาลให้การสนับสนุนนักลงทุนอย่างเท่าเทียม และไม่มีข้อห้ามในการโอนก าไรของนักลงทุน
ต่างชาติกลับประเทศตน 

o นักลงทุนไทยจะได้รับการปฏิบัติอย่างเป็นมิตรและสามารถเข้าถึงข้อมูลต่างๆ ได้  รัฐมนตรี
การเกษตรของเปรูยังมีแผนที่จะท าการศึกษาเยี่ยมชมในประเทศไทย จีน และญี่ปุ่นเร็ว  ๆ นี้ 
นอกจากนี้ ในวันที่ 26-27 สิงหาคม 2014 เปรูได้มีการจัดนิทรรศการด้านการเกษตรและ
ประมงซึ่งจะมีผู้เข้าชมจากธุรกิจต่างๆ จ านวน 35,000 คน นักลงทุนที่เข้าร่วมจะสามารถ
ทราบข้อมูลต่างๆ เช่น ศักยภาพด้านอุปสงค์ในระดับท้องถิ่น ภูมิภาค หรือระดับประเทศได้ 

o ประเภทของการลงทุนที่รัฐบาลเปรูมีความต้องการและพร้อมให้การสนับสนุน ได้ แก่ การ
ลงทุนที่มีการถ่ายโอนนวัตกรรมและเทคโนโลยีด้านการเกษตร การแปรรูปอาหาร การพัฒนา
พ้ืนที่การเกษตรแบบที่ราบสูง 

o ช่องทางการเข้าลงทุนอาจท าได้โดยการท าสัญญาร่วมทุนกับธุรกิจท้องถิ่นผ่าน Exporter 
Association of Peru (ADXE) โดยรัฐบาลเปรูจะให้การสนับสนุนด้านโครงสร้างพ้ืนฐานและ
ด้านกฎหมาย  

o ประเด็นด้านแรงงาน: ค่าแรงขั้นต่ าของเปรูก าหนดที่ประมาณ 200-300 US$ ต่อเดือน และ
แรงงานจะต้องให้รับสวัสดิการอื่นๆ ตามท่ีกฎหมายก าหนด 
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o ช่องทางการตลาด: เปรูมีการเติบโตในกลุ่มชนชั้นกลางเพ่ิมข้ึนแสดงถึงความสามารถในการใช้
จ่ายที่เพ่ิมขึ้น ด้านธุรกิจค้าปลีกมีพืชผลทางการเกษตรที่สดใหม่มาสู่ตลาดทุกวัน ในช่วงปีที่
ผ่านมามีการเจริญเติบโตในธุรกิจอาหารและภัตตาคารอย่างมาก ด้านธุกิจสิ่งทอผลิตภัณฑ์
ส่วนใหญ่มาจากขนสัตว์ และด้านการท่องเที่ยวมีการเพ่ิมสิ่งอ านวยความสะดวกและโครง
พ้ืนฐานด้านที่พักและการคมนาคมทั่วประเทศ 
 

o Peru’s geography is divided into 3 regions: Coastal areas, Highlands and the 
Amazon basin. Most agriculture products for export come from the coastal 
areas where large scale productions by local, foreign and multinational 
companies take place. Traditional products include corn, rice, coffee and 
potatoes. Varieties of other products such as grapes, mango, quinoa, alfalfa, 
asparagus sugar cane are also produced according to market demand. 

o Agricultural activities in the highlands consist mainly of small scale, low-tech 
traditional farming to produce mixes of products such as herbs for natural 
medicine and nutritional supplements, over 300,000 varieties of potatoes, and 
organic banana, coffee, cocoa and grains.  

o A variety of crop species can be produced in the Amazon basin area at 
different altitudes subject to environmental and forestry regulations. Peruvian 
government policy encourages investments to improve technology in 
agricultural production in the highlands and to promote social inclusion in the 
Amazon basin. For example, plantation of pineapples in areas between 
highland and the jungle is possible. 

o Major foreign companies in the sector are Spanish and Chilean. Chinese, 
Japanese and Korean companies also produce to serve their respective home 
markets by farming in dedicated areas according to own product requirements. 

o Fishery is under the supervision of the Ministry of Production. Fishery from 
warm water ocean made Peru world’s #1 fishmeal exporter from anchovy 
(subject to government quota). 

o Possibilities of agricultural production in the coastal region:   
1) Making contract with local cooperatives – Government encourages agricultural 

cooperatives by grouping small farmers put into contact with traders. 
2) Contract farming on irrigated land – Government provides security on land 

ownership and irrigation, and improves ways of making contract with farmers. 
o There is no restriction on land ownership and all rights to water given by the 

government. Irrigation is provided through private concession/permits in the 
public regulated market or competitive market based on market arrangement 
between private sectors. The only restriction applies to land within 50km of the 
border where special permission is required. Irrigated land is almost full in the 
south. More available land in the north e.g. Olmos Tinajones irrigation project 
900km north of Lima with USD 500mn of new private investment or Chavimochic 
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irrigation project in the northeast as possible areas for joint venture in agriculture. 
The price of irrigated land is based on market negotiation. 

o The government practices free market agricultural policy with no price fixing 
but makes suggestion to farmers on which crops to plant in order to balance 
supply and demand as well as water availability (all sugarcane are produced 
for domestic market). Most regulations are related to sanitary standards. 

o For biofuels, Malaysian companies are looking to produce Palm oil to serve 
local biodiesel demand. Three local companies produce sugarcane for 
ethanol. Peruvian government has crop replacement policy in the jungle area 
to replace coca production with palm oil but investors also need to satisfy 
environmental concerns related to palm oil plantation. 

o All investors are given the same level of support regardless of which FTAs are 
in effect, and are allowed full recovery of profits to home country without 
any restriction. 

o Thai investors are regarded as partners and friends and will be given full 
information as required. The Agriculture Minister is also visiting Thailand, China 
and Japan during September. Peru hosts a major exhibition on agriculture and 
fishery in August (August 26-27 2014) with 35,000 visitors/buyers from 
supermarket/hotel distribution channels. Investors attending the event can 
find or gauge potential local, regional and global demand. 

o Types of investment that Peruvian government prefers/encourages: Investment 
that brings innovation, technology and transformation in agriculture, food 
processing, land development with new products especially in the highlands 
where there are still poverty, and building of roads and highways. 

o Investment channel through joint venture with local businesses via contact with 
Exporter Association of Peru (ADEX). Investment needs to add value e.g. through 
better technology. The government will provide supporting infrastructure and 
legal support. Visa application takes around 90 days. 

o Labor issues: Minimum wage is around 200-300 USD per month. Generous 
employee benefits as required by law imply that viable investment should be 
profitable enough to cover labor costs. 

o Local marketing channels: Peru has a growing middle class with increasing 
ability to spend e.g. on new cars. Retail market provides all agricultural 
products fresh every day. Peru experiences a recent culinary boom with food 
institutes and restaurants situated in Lima allowing small local produces to 
cater for the various recipes. Textile products are based on niche fiber from 
animals such as alpaca. Tourism is based on the content of 85% of all native 
culture in South America. Tourism investment priority is in infrastructure 
across the country such as hotels and transportation. 
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3. National Confederation of Private Business 
Institutions – CONFIEP 

 
 
 หน้าที่และความรับผิดชอบ 

CONFIEP เป็นองค์กรที่เป็นเสมือนตัวแทนของผู้ประกอบ
ธุรกิจอุตสาหกรรมภาคเอกชน ด าเนินการส่งเสริมและ
พัฒนาการประกอบอุตสาหกรรม เป็นตัวแทนให้ค าปรึกษา
และเสนอข้อแนะน าแก่ภาครัฐ เ พ่ือพัฒนาเศรษฐกิจ
อุตสาหกรรมของประเทศให้มีการเติบโตอย่างยั่งยืน และ
ส่งเสริมกิจกรรมการด าเนินงานของภาคธุรกิจเอกชน 

 

 

 

 สรุปผลการเจรจาหารือ 
ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง  
หารือร่วมกับ:  
Mr. Gabriel Amaro Alzamora, General Manager 
Ms. Beatriz Delgado Canaval, Institutional Affairs Manager 

 
o นโยบายส่งเสริมการลงทุนของรัฐบาลเปรูในปัจจุบัน คือ ได้เปิดให้มีการสัมปทานการลงทุนใน

โครงสร้างพ้ืนฐาน ซึ่งมีองค์กร Proinversion เป็นผู้ก ากับดูแลโครงการต่าง ๆ ในการลงทุน
ต้องการเม็ดเงินประมาณ 81 พันล้านเหรียญสหรัฐฯ และมีโอกาสให้เกิดการพัฒนาในหลาย ๆ 
ภาคส่วน เช่น โครงการชลประทาน โครงการก่อสร้างเขตอาศัยของแรงงาน และโครงการ
ส าหรับธุรกิจ 

o CONFIEP ท าหน้าที่จัดหาข้อมูลเกี่ยวกับข้อกฎหมาย ภาษี และสภาวะการแข่งขันของภาค
ธุรกิจ รวมทั้งยังให้ข้อเสนอแนะในนโยบายภาครัฐและเป็นตัวแทนภาคเอกชน เช่น ใน
กระบวนการร่างกฎหมาย ตลอดจนช่วยให้ค าแนะน าแก่นักลงทุนต่างชาติในด้านการลงทุนใน
สาขาต่าง ๆ และอ านวยความสะดวกในด้านต่าง ๆ อาทิ ภาษี กฎหมายแรงงาน เป็นต้น 

o การเปลี่ยนแปลงนโยบายเศรษฐกิจของเปรูเกิดขึ้นอย่างมีนัยส าคัญในช่วงทศวรรษที่ 1990 
เมื่อประธานาธิบดีฟูจิโมริได้เสนอโมเดลใหม่เพ่ือเศรษฐกิจเปรูซึ่งน า ไปสู่แนวทางด าเนิน
นโยบายทางเศรษฐกิจในรัฐบาลสมัยต่อ ๆ มาจนถึงสมัยปัจจุบัน มีการเห็นพ้องกันระหว่าง
ภาครัฐและเอกชนเพ่ือจะแก้ไขปัญหาเศรษฐกิจและด าเนินการเปลี่ยนแปลงโครงสร้างในทั้ง
ภาครัฐและเอกชน เพ่ือเพ่ิมความสามารถในการแข่งขันทางเศรษฐกิจ ภาคเอกชนมีบทบาทท่ี
ส าคัญในการขับเคลื่อนเศรษฐกิจโดยการปฏิรูปรัฐวิสาหกิจและการปฏิบัติที่เท่าเทียมกันต่อ
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บริษัทเปรูและบริษัทต่างชาติในการลงทุนและการด าเนินการทางธุรกิจ และการได้รับการ
ปกป้องอย่างเท่าเทียมกันในการค้าระหว่างประเทศและการลงทุน นโยบายของภาครัฐได้ให้
ความส าคัญกับการลดปัญหาความยากจนและความกินดีอยู่ดีของประชาชน ตลอดจนยังให้
ความส าคัญต่อการส่งเสริมการลงทุนภาครัฐและเอกชน 

o เปรูจ าเป็นต้องพ่ึงการลงทุนจากต่างประเทศในสาขาโครงสร้างพ้ืนฐาน รถไฟ ประมง 
อุตสาหกรรมเหมืองแร่ อุตสาหกรรมเกษตร/เกษตรแปรรูป  และอุตสาหกรรมปิโตรเคมี 
ส าหรับโครงการความร่วมมือภาครัฐ-ภาคเอกชน (PPP) โครงการต่าง ๆ นั้น จะเป็นไปตาม
สัญญาการให้สัมปทานของรัฐ ซึ่งจะระบุกฎเงื่อนไขเฉพาะ เงื่อนไขจูงใจ/ปกป้อง ซึ่ง
รายละเอียดของเงื่อนไขสามารถเจรจาต่อรองได้ ในอุตสาหกรรมเกษตรแปรรูป จะมีกฎหมาย
พิเศษเฉพาะในเรื่องแรงงานและภาษีท่ีก าหนดต่อนักลงทุนทุกราย  

o ในกรณีของเงื่อนไขการลงทุน เปรูเป็นประเทศท่ีมีเสถียรภาพโดยเปรียบเทียบกับประเทศอ่ืน
ในอเมริกาใต้ ประกอบกับสถานการณ์ความเสี่ยงทางการเมืองในปัจจุบันที่คลี่คลายลงจาก
ช่วงก่อนหน้านี้  เปรูมีสินค้าส่งออกหลักเป็นพวกสินค้าโภคภัณฑ์ขันพื้นฐาน (เช่น เหมืองแร่) 
ซึ่งราคามีความผันผวนสูงตามราคาตลาดโลก ดังนั้น รัฐบาลจึงพยายามที่จะเพ่ิมมูลค่าให้แก่
สินค้า ต้องการให้มีการปรับปรุงด้านเทคโนโลยีของเศรษฐกิจ (การจ้างงานส่วนใหญ่ในเปรู
เป็นแบบไม่เป็นทางการ) และการปรับปรุงด้านการศึกษา รัฐบาลพยายามจะลดปัญหาความ
ไม่เท่าเทียมด้านรายได้และการขยายตัวของกลุ่มชนชั้นกลาง โดยทุกวันนี้กลุ่มชนชั้นกลางมี
ก าลังซื้อที่เพ่ิมข้ึนเป็นผลมาจากระดับที่เพ่ิมข้ึนของกิจกรรมทางเศรษฐกิจและโอกาสทางการ
ค้าและการลงทุน มีร้านค้าปลีก ศูนย์การค้า เพ่ิมมากขึ้นในกรุงลิมาและเมืองอ่ืน ๆ เช่น 
Arequipa, Trujillo, Cusso และ Piura ในเขต Ira ใกล้กับกรุงลิมาซึ่งมีอุตสาหกรรม
ท่องเที่ยวและอุตสาหกรรมเกษตรมีระดับการว่างงานเกือบเป็นศูนย์ ประเทศเปรูเป็นประเทศ
ที่มีภาคการธนาคารที่เข้มแข็งในลาตินอเมริกาซึ่งส าคัญต่อภาคธุรกิจ ระบบไฟฟ้าและรถไฟมี
การปรับปรุงพัฒนา ท่าเทียบเรือ สนามบินจะสร้ างโอกาสในการค้าและการท่องเที่ยว 
นอกจากนี้ยังมีเส้นทางการเดินรถไฟอีก 3 เส้นทางที่จะเพ่ิมขึ้นในระบบในกรุงลิมา องค์กร
โครงสร้างพ้ืนฐานแห่งชาติของเปรู (AFIN) ท างานร่วมกับ Proinversion ในโครงการ
โครงสร้างพ้ืนฐานต่าง ๆ  

o มีบริษัทสัญชาติเปรู อาทิ Gloria และ Ajegroup (ผู้ผลิตเครื่องดื่ม Big Cola) ที่มีการลงทุน
อย่างก้าวกระโดดในภูมิภาคลาตินอเมริกาและทั่วโลก 
 

o CONFIEP represents private institution groupings which cover companies (both 
local and foreign) in all sectors in Peru e.g. banking association, agro industry 
association, fishery association, association of poultry (APA), exporters 
association (ADEX) on their general economic interests including government 
policies, trade, investment and labor issues. 

o Current Peruvian government’s investment promotion policy is to provide 
public concessions for investment in infrastructure for which the investment 
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promotion agency, Proinversion is in charge of all national projects. The 
investment required is around USD 81 billion and there are opportunities in 
various sectors e.g. irrigation project, housing construction for different 
residential classes and for businesses.  

o CONFIEP can provide information on the regulations, taxes and competition in 
addition to giving opinion on government policies and represent companies in 
the law-making congress. Peruvian government works together with the private 
sector and CONFIEP’s opinion on government policies is important for 
government and businesses. CONFIEP can help advertise foreign investors’ 
investment interests to member associations in specific sectors and introduce 
them to companies in all sectors in Peru and facilitates on various issues such 
as taxes, labor rights and regulations. 

o A significant change in Peru’s economic policy occurs during the 1990s when 
President Fujimori introduced a new model for the Peruvian economy that has 
been followed by other presidents up to the present. There was a consensus 
between the public and private sectors to rescue the economy and 
implement structural changes in government and businesses in order to 
improve economic competitiveness. Private sector was given a predominant 
role in driving the economy with privatization and equal treatment for local 
and foreign companies in their investment and business operations, and 
equally protected in international trade and investment. The government 
policy concerns poverty reduction and public well-being and currently has a 
renewed emphasis on encouraging public and private investment.  

o Foreign investment is needed in infrastructure, railway construction, fishing, 
mining, agro-industry, petrochemical among many sectors. For Public Private 
Partnership projects, Government concession contracts will stipulate specific 
rules, incentives and investment protection for which the conditions can be 
negotiated. In agro-industry, there are special laws on labor and taxes 
applicable to all investors. During the 1970s the government implemented 
land expropriation policy at the expense of private investment. 

o As for investment conditions, Peru is a relatively stable country in South 
America and political risk is currently lower than previously the case. Peru 
primary exports are in primary commodities e.g. mining and subject to global 
price volatility so the government tries to add value to products. 
Technological improvement, formalization of the economy (majority of Peru 
employment is in the informal sector) and the required education 
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improvement are needed. The government works to reduce income inequality 
and expand the middle class. Today, the middle class has greater purchasing 
power resulting in higher level of economic activities and more trade and 
investment opportunities. There are more retail and shopping centers in Lima 
and other cities such as Arequipa, Trujillo, Cusco and Piura. In Ica region near 
Lima where agro industry and tourism industries are located there is zero 
unemployment. The country has a strong banking sector with presence in 
Latin America region that is important for businesses. Electrical and railway 
systems have to be improved, however. More ports and airports will provide 
opportunities for trade and tourism. Three additional railway lines will be 
added to the current Lima metro line. Peru’s national infrastructure 
association (AFIN) works with Proinversion on infrastructure projects. 

o There are Peruvian companies such as Gloria and Ajegroup (producer of Big 
Cola) which have outward investment in the Latin America region and 
throughout the world. Similar to inbound investment, the Peruvian 
government does not provide specific incentives for outbound investment. 
Thus there has been a significant change in the mindset of Peruvian 
companies to improve their businesses and compete in the global stage. 

 

   

คณะผู้แทนจาก BOI และมูลนิธิ สวค. เข้าร่วมหารือกับคณะผู้แทนจาก CONFIEP 
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4. Ernst & Young 
 
 หน้าที่และความรับผิดชอบ 

Ernst & Young เป็นบริษัทให้ค าปรึกษาระดับนานาชาติ 
ที่มีพันธกิจในการวางแผน/ให้ค าปรึกษาด้านธุรกิจ  
การลงทุน กฎหมาย/กฎระเบียบ และด้านกลยุทธ์ทางธุรกิจ 
แก่ลูกค้า 

 

 สรุปผลการเจรจาหารือ 
ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง  
หารือร่วมกับ:        
Mr. César Lucas, Partner, Assurance Services 
 
o นักลงทุนจากต่างชาติได้รับการปฏิบัติที่เท่าเทียมกับนักลงทุนภายในประเทศโดยไม่พิจารณา

ถึงสิทธิ FTAs 
o โครงสร้างพ้ืนฐานในเปรูยังต้องการการพัฒนาอีกมาก เพ่ือเลี่ยงความเสี่ยงรัฐบาลจึงให้

ภาคเอกชนเป็นผู้ด าเนินโครงการโดยส่วนใหญ่ แต่มีกรณีโครงการร่วมทุนระหว่างรัฐบาลและ
เอกชนด้วยเช่นกัน เช่น โครงการพัฒนาด้านสาธาณสุข ด้านพลังงาน และด้านการคมนาคม 

o เมืองหลวง Lima มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว และส าหรับเมืองอ่ืน ๆ บางเมืองก็มีอัตราการ
เติบโตโดยเฉลี่ยถึง 10% ต่อปี ซึ่งเติบโตสูงกว่าอัตราการเติบโตของ GDP ของประเทศ โดย
เมืองที่มีความมั่งคั่งที่สุดจะตั้งอยู่แถบพ้ืนที่ชายฝั่งทะเล ด้านอุตสาหกรรมเหมืองแร่อยู่ใน
พ้ืนที่ที่เป็นภูเขา พ้ืนที่ที่มีการพัฒนาน้อยที่สุดคือพ้ืนที่ป่า ปัจจุบันมีโครงการด้านการเกษตร
ขนาดใหญ่ในพ้ืนที่ระหว่างภูเขาและป่าไม้ และมีการท าเกษตรกรรมตามแนวชายฝั่งทะเล 

o ประเด็นด้านแรงงาน: เปรูมีค่าแรงขั้นต่ าสูงกว่าโบลิเวีย เอกวาดอร์ และเวเนซูเอลา จ านวน
แรงงานที่อยู่ในนอกระบบยังมีจ านวนมาก ดังนั้นการโยกย้ายแรงงานมาในระบบจึงเป็น
ความท้าทายหนึ่งของรัฐบาลเปรู ปัญหาด้านแรงงานของเปรูในปัจจุบันคือ ปัญหาคุณภาพ
แรงงาน เนื่องจากเปรูยังต้องการแรงงานทักษะเช่น วิศวกร จ านวนมาก  ท าให้โอกาสการ
ได้รับเข้าท างานมีความง่ายกว่าหากเทียบกับประเทศลาตินอเมริกาอ่ืนๆ  นอกจากนี้เปรูยัง
เปิดรับแรงงานต่างชาติค่อนข้างมาก โดยก าหนดสัดส่วนที่ 20% ของจ านวนแรงงานทั้งหมด 
แสดงให้เห็นว่าเปรูมีความจ าเป็นต้องพัฒนาแรงงานของตนเอง 

o ประเด็นด้านเศรษฐกิจการเมือง: รัฐบาลเปรูไม่ได้มีการใช้นโยบายประชานิยมมากหากเทียบ
กับประเทศลาตินอเมริกาอ่ืนๆ อย่างไรก็ตาม ประชาชนยังมีความเห็นว่าการใช้จ่ายภาครัฐ
ในการพัฒนาการบริการสาธารณะ ความปลอดภัยและความม่ันคงยังไม่มากเท่าที่ควร 
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o การพิจารณาโครงการของหน่วยงานด้านการลงทุน 
1. แบบจากบนลงล่าง (Top down) ผ่านหน่วยงาน Proinversion 
2. แบบจากล่างขึ้นบน (Bottom up) ผ่านรัฐบาลท้องถิ่น โดยรัฐบาลท้องถิ่นมีหน้าที่

ควบคุมดูแลการลงทุนจากต่างชาติ ดังนั้นการเจรจากับรัฐบาลท้องถิ่นจึงเป็นสิ่งที่ส าคัญ 
นักลงทุนจะต้องยอมรับข้อก าหนดต่างต่างๆ ของรัฐบาลท้องถิ่น  ทั้งนี้แม้ว่า 
Proinversion จะไม่ใช่ผู้ดูแลการลงทุนระดับย่อยแต่การด าเนินโครงการโดยผ่ าน 
Proinversion จะเป็นลู่ทางทีอ่าจมีความเหมาะสม/ปลอดภัยกว่า 

o จากข้อมูลของ EY การประมงและการแปรรูปสัตว์น้ าไม่ได้จัดอยู่ในภาคอุตสาหกรรมที่มี
ศักยภาพ ตลาดนี้มีความแข็งแกร่งแต่ยังต้องการการสร้างมูลค่าเพ่ิมให้กับสินค้าประเภท
สินค้าอาหารทะเลกระป๋อง/แปรรูป ตลาดผลิตภัณฑ์แปรรูปสัตว์น้ านี้มีผู้ผลิตอยู่แล้ว จึงเป็น
อุปสรรคต่อธุรกิจรายใหม่ ผู้ผลิตรายใหญ่ที่อยู่ในตลาดเป็นลูกค้าของ EY ดังนั้น จึงสามารถ
ขอทราบข้อมูลเบื้องต้นของธุรกิจเหล่านี้ได้ผ่านทาง EY 

o โอกาสในการลงทุนที่น่าสนใจยังรวมถึงธุรกิจรีไซเคิล (Recycling) เนื่องจากพบว่ามีขยะ
เพียง 5% เท่านั้นที่ได้รับการรีไซเคิล  

o นักลงทุนในอุตสาหกรรมการเพาะปลูกพันธุ์พืชมักเป็นธุรกิจขนาดใหญ่ มีความจ าเป็นต้องซื้อ
ครองที่ดินและท าข้อตกลงกับผู้ผลิตท้องถิ่นเพ่ือท าการผลิตได้มากเพียงพอต่อความต้องการ  
ด้านความเคลื่อนไหวของรัฐบาล กระทรวงเกษตรของเปรูมีโครงการลงทุนมูลค่า 1 พันล้าน
เหรียญดอลลาร์ สรอ. เพ่ือพัฒนาการผลิตสินค้าเกษตรที่มาจากพ้ืนที่แห้งแล้งแถบชายฝั่ง ซึ่ง
รัฐบาลได้ให้การสนับสนุนในการท าชลประทาน รัฐบาลยังเน้นให้สนับสนุนผลผลิตทาง
การเกษตรจากพ้ืนที่แถบเทือกเขาแอนดิส อย่างไรก็ตามการผลิต ในพ้ืนที่ดังกล่าวยังจัดเป็น
การผลิตขนาดย่อมเท่านั้น นอกจากนี้ยังมีปัญหาคุณภาพดินต่ าซึ่งต้องการการพักดินราว 7-
8 ปีในพ้ืนที่แถบเทือกเขาแอนดิส ด้านการส่งออกผลผลิตทางการเกษตร ผู้ผลิตต้องเผชิญกับ
การตรวจรับรองมาตรฐานที่สูงในการส่งออกผลผลิตไปยังสหรัฐอเมริกาหรือยุโรป 

o ภาคอุตสาหกรรมที่มีศักยภาพ ได้แก่ 
1. อุตสาหกรรมเหมืองแร่ ส่วนใหญ่ด าเนินธุรกิจโดยบริษัทต่างชาติที่เข้าไปด าเนินการแล้ว 

อาทิ บริษัทสัญชาติแคนาดา ออสเตรเลีย เป็นต้น อย่างไรก็ตาม การลงทุนในสาขา
บริการที่เก่ียวเนื่องกับอุตสาหกรรมเหมืองแร่นับว่าเป็นภาคที่มีศักยภาพ  

2. อุตสาหกรรมก่อสร้างและอสังหาริมทรัพย์รวมถึงการค้าวัสดุก่อสร้าง เป็นภาคธุรกิจที่มี
การเติบโตอย่างมากในช่วงปี 2002-2012 มีการด าเนินการก่อสร้างมากมายในเมือง
หลวง Lima และเมืองอ่ืนๆ อีกทั้งยังมีโครงการพัฒนาด้านการขนส่ง “Urban 
Development Project of Lima and Callao” มีมูลค่าโครงการ 1,500 ล้านเหรียญ
ดอลลาร์ สรอ. ปัจจุบัน ธุรกิจก่อสร้างมีผู้เล่นส าคัญเป็นบริษัทท้องถิ่นจ านวนหนึ่งราย 
บริษัทต่างชาติต่าง ๆ (รวมถึงบริษัทสัญชาติบราซิล) และบริษัทข้ามชาติต่าง ๆ  

3. อุตสาหกรรมพลังงาน ปัจจุบันมีโครงการลงทุนด้านพลังงานมากถึง 63 โครงการ ซึ่งอาจ
เป็นโอกาสในอุตสาหกรรมพลังงานทดแทน เช่น พลังงานลม หรือพลังงานน้ า 
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4. อุตสาหกรรมค้าปลีกและบริการ มีแนวโน้มการพัฒนาไปยังพ้ืนที่ชนบท โดยในปัจจุบันมี
การพัฒนาในเมืองหลวงและเมืองท่องเที่ยวอย่างเมือง Cuzco มีการเพ่ิมจ านวนของ
ศูนย์การค้าอย่างมากเป็นผลมาจากการขยายตัวของเศรษฐกิจและผลด้าน
ประชากรศาสตร์ซึ่งมีประชากรวัยเยาว์และวัยแรงงานจ านวนมาก 

5. อุตสาหกรรมการท่องเที่ยว เมืองหลวง Lima มีชื่อเสียงระดับโลกในด้านอาหารที่มี
ความหลากหลายและประกอบจากวัตถุดิบจากแหล่งต่างๆ ในประเทศ มีการขยายสาขา
ร้านอาหารไปส่วนอ่ืนๆ ของประเทศ โครงสร้างพ้ืนฐานด้านการโรงแรมยังต้องการการ
ลงทุนอีกมาก โดยในปัจจุบันมีโครงการก่อสร้างโรงแรมมากถึง 120 โครงการ 
นอกจากนี้พบว่านักลงทุนต่างชาติยังมีความสนใจที่จะซื้อกิจการทัวร์ของท้องถิ่น และใน
อนาคตเปรูจะมีการจัดการประชุมระดับนานาชาติ ซึ่งปัจจุบันจ านวนห้องพักใน Lima 
ใกล้เต็มขีดระดับความสามารถในการรองรับ จึงมีโอกาสในธุรกิจโรงแรม 

6. ธุรกิจร้านอาหาร นักลงทุนต่างชาติสามารถด าเนินธุรกิจร้านอาหารในเปรูได้ทุกรูปแบบ 
ทุกระดับ  
 

o Foreign investors are given national treatment with equal status as local 
investor regardless of FTAs. 

o Large amount of investment is required to cover the infrastructure gap in 
Peru and Lima in particular. The government would not take its own risk and 
instead let the private sectors invest by themselves since the government 
does not have the capacity to manage such projects. There are some Public-
Private Partnership projects in certain sectors such as healthcare e.g. hospital, 
energy and transportation. 

o The capital Lima experienced rapid expansion and some provinces had 
economic growth of 10% per year on average, faster than total GDP growth 
for the country as a whole. Richest provinces are situated along the coast. 
Mining activities take place in the mountain areas. The jungle part of the 
country is least developed. There are large agricultural projects in areas 
between the mountains and the jungle compared with current plantations 
along the coast. 

o Labor issues: Peru has higher minimum wage than Bolivia, Ecuador and 
Venezuela. Existence of large informal sector covering a significant portion of 
the workforce. Getting more people into the formal sector remains a 
challenge. Investment in the provinces will get more people employed. 
There is severe gap for qualified skilled workforce/personnel. For example, 
there is high demand for engineers so obtaining a work permit in the sector is 
relatively easy. Peruvian law allows bringing in of foreign expats up to 20% of 
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the total workforce. Peruvians are open to foreigners but local workforce still 
needs to develop qualification/training more compared with the rest of Latin 
America. 

o Political economy: Peruvian government does not have as strong populist 
policy as in other Latin American countries (no nationalization of private 
properties). However, people still don’t see enough government spending on 
public services, security and overall safety. E.g. Due to decentralization of 
local government, Lima has different mayors for each municipality. Private 
security services are widely used in some areas in Lima such as Miraflores 
tourist district. 

o Investment authority to approach for project consideration: 1) Top down 
through Proinversion, 2) Bottom up through local/regional government (need 
local knowledge; more opportunities but harder to map). Local governments 
regulate foreign investment in each region so it is necessary to talk to local 
government and establish local contact (including for investment 
promotion). Investors need to comply with the requirements of the 
government e.g. significant spending on social and environmental responsible 
activities. Proinversion does not micro manage local projects but taking 
projects covered by Proinversion can be a safer path. 

o Fishery, or fishmeal in particular, is not included in the (EY’s) list of potential 
sectors. Strong market but try to move towards value added products for 
human consumption. Market for fishmeal is already established and investors 
need to pay the right price if want to buy a company or part of a company. 
Not easy to set up a new company. All 5-6 major fishery companies are EY’s 
clients and initial introduction can be arranged. 

o Other specific investment area is recycling where there is a large supply gap 
since only 5% of residual waste in Lima got recycled. Forestry and furniture 
industries are also more focused and directed towards the Amazon region. 

o Most investors on agricultural crops plantation are large companies buying 
land or getting into agreement with local consortium/producers and 
responding to community/social demand. Ministry of agriculture has a USD 1 
billion investment project for mass agricultural production of export crops in 
the coastal dessert area where the government provides irrigation system 
infrastructure. Andean crops are more decentralized. Government puts effort 
to concentrate Andean products for trading. Government agency promotes 
Andean crops exportation but still at a too small scale for large investors. 
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Producers need to work hard to obtain the permit to export to the US/EU 
under high standard requirements. Soils in the Andean region are not as 
fertile and need to rest 7-8 years for potatoes plantation, for example. 

o Listed potential sectors have greater value and range of possibilities: 
- Mining activities are dominated by existing foreign companies such as 

Canadian, Australian, etc. but investment in provision of services related 
to the mining sector has good potential. All global mining companies 
have their presence in Peru. 

- Construction and real estate including building materials etc. are the star 
sector growing fivefold between 2002-2012. Many construction activities 
in Lima and other provinces including USD 15bn transportation “Urban 
Development Project of Lima and Callao.” There is one major local 
construction company, foreign groups (including Brazilian companies) and 
multinational construction companies. Problems with small local 
construction companies in Lima engaging in criminal activities to protect 
own market interests. 

- There are currently 63 power projects some of which provide 
opportunities for renewable energy form wind generation and compose 
but most power projects are for hydroelectricity or gas. 

- In retail and services, 3 major conglomerates are expanding to the rural 
areas whilst current projects are in the capital and tourist towns like 
Cuzco. Increasing number of shopping centers/malls is driven by highest 
economic growth in certain province of Lima. Peru is at the beginning of 
a demographic bonus with growing young population/workforce. 

- In hospitality and tourism sector, Lima has become a globally renowned 
food destination utilizing varieties of ingredients from different parts of 
the country. Restaurants in Lima are expanding abroad and have 
established activities in the provinces. Hotel infrastructure is still the main 
investment gap with currently over 120 hotel projects. Foreign investors 
are interested in buying local tour companies. Peru will host many 
international conferences and hotels in Lima and Cuzco will reach near 
full capacity so there is room for infrastructure investment. 

- Investment in restaurants can be done at any scale that provides good 
costs and benefits basis. 
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คณะผู้แทนจาก BOI และมูลนิธิ สวค. เข้าร่วมหารือกับผู้แทนจาก Ernst & Young 

 
 

5. กระทรวงการผลิต (Ministry of Production) 
 

 หน้าที่และความรับผิดชอบ 
 

กระทรวงการผลิตเป็นหน่วยงานซึ่งท าหน้าที่วางแผนและ
ปฏิบัติการด้านนโยบายต่าง ๆ อันเกี่ยวข้องกับการผลิตและ
การประมง ซึ่งรวมถึงการให้ความช่วยเหลือทางเทคนิค การ
ส่งเสริมการลงทุนโดยตรงจากต่างประเทศ และการส่งเสริม 
ด้านอื่น ๆ ให้แก่ภาคการผลิตและอุตสาหกรรม 
 

หน้าที่ส าคัญของกระทรวงการผลิต มีดังนี้ 
o ก าหนด ด าเนินงานและก ากับดูแลการผลิต อุตสาหกรรม อุตสาหกรรมการผลิตและการท า

ประมง 
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o ให้ความช่วยเหลือด้านต่าง ๆ แก่ภาคการผลิตและอุตสาหกรรม สินค้าอุตสาหกรรม อาหาร
แปรรูป และสินค้าประมง 

 
 สรุปผลการเจรจาหารือ 

ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง หารือ
ร่วมกับ:        

Mr. Victor Manuel Loyola Rosario, Expert, Office of Technical Cooperation, 
General Office of Production Planning 
Mr. Eugenio E. Narvaez Castaneda, Advisor, Office of the Vice Minister of Industry 
o เปรูมีการส่งออกปลาป่นมากท่ีสุดเป็นอับดับที่ 2 ของโลก โดยส่วนมากได้มาจากการจับปลา

แองโชววี่ โดยตลาดส่งออกที่ใหญ่ที่สุด คือ ประเทศจีน โดยมี Peru’s National Fishery 
Association ท าหน้าให้ความช่วยเหลือด้านการลงทุนในธุรกิจประมงแปรรูป  

o นักลงทุนควรด าเนินการศึกษาประเด็นกฏระเบียบด้านสิ่งแวดล้อม การจัดตั้งโรงงาน และ
ข้อก าหนดเกี่ยวกับสุขอนามัย ก่อนการยื่นรายละเอียดข้อเสนอโครงการและ EIA ต่อ
กระทรวงการผลิต โดยกระทรวงการผลิตจะติดต่อกลับภายใน 30 วัน 

o เปรูมีระบบโควตาส าหรับการจับปลาแต่ละสายพันธุ์รวมไปถึงปลาแองโชววี่ (ส าหรับผลิต
เป็นปลาป่น) ในส่วนของทูน่านั้นยังคงมีปริมาณเพียงพอส าหรับอุตสาหกรรมประมง  
ส าหรับการส่งออกสินค้าประมงไปยังกลุ่มประเทศยุโรป และในบางประเทศตามที่ได้ระบุไว้
ใน FTA นั้นจะต้องได้รับการรับรองด้านสุขอนามัย โดยเฉพาะอย่างยิ่งมาตรฐาน HACCP 
เพ่ือควบคุมคุณภาพและมาตรฐานของสินค้า โดยนักลงทุนสามารถขอค าปรึกษาเพ่ิมเติมได้ที่ 
National Institute for the Defense of Competition and the Protection of 
Intellectual Property (INDECOPI) 

o ปัจจุบัน กระทรวงการผลิตก าลังด าเนินการร่าง “National Plan for Diversification of 
Production” เพ่ือส่งเสริมการลงทุนในภาคการผลิตที่จะส่งผลให้เกิดการขยายตัวทาง
เศรษฐกิจและการจ้างงาน โดยมุ่งเน้นในสามประเด็นส าคัญ คือ 1) เข้าร่วมสู่ห่วงโซ่มูลค่า
ระดับโลก (Global Value Chain) 2) ลดความล่าช้าด้านกฎระเบียบ/ขั้นตอนของภาครัฐ 
และ 3) เพ่ิมประสิทธิภาพการผลิต  

 
o Peru remains world #2 exporter of fishmeal (from Anchovy catch) mostly to 

China which bought third largest production factory in Peru. Peru’s National 
Fishery Association can be contacted for possible investment in fishmeal 
factories. Fishery processing firms are mostly local. 

o Investor should consult environmental regulations and factory establishment 
and sanitary rules prior to submitting project details to the Ministry of 
Production together with an environmental impact study (EIA). The ministry 
should give a response in 30 days. 
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o There is a quota catch system for each species including Anchovy. For Tuna, 
there is still adequate supply for the fishery industry. Fishery exports need to 
satisfy the sanitary requirements for EU and as specified in FTAs including 
HACCP. For standards and quality control, the National Institute for the 
Defense of Competition and the Protection of Intellectual Property 
(INDECOPI), Peru’s public standardization agency can be consulted. 

o Proinversion cooperates with investors in making investment decisions and 
pass on investment policy to each line ministry. Ministry of Agriculture/Industry 
provides national regulations which also universally apply to regional 
industries under the control of regional governments. 

o The ministry of production is developing “National Plan for Diversification of 
Production” (in comparison with the plans of Columbia, Chile, Costa Rica, and 
Brazil, for example) to promote investment sectors with high impact on 
economic growth, employment and production based on 3 pillars: 1) 
Integration into the global value chain (GVC); 2) Reduction of public bottle 
neck/regulations; and 3) Productivity enhancement. The ministry will invite 
private sector to show business case for connecting local supplier with 
multinational companies in the GVC in association with the Ministry of Foreign 
Affairs which provide commercial offerings. Layouts of industrial parks and 
special economic zones (SEZs) are also being planned. (สามารถติดต่อคุณสุภมาศ 
เลขานุการเอก สถานทูตไทยในเปรู ส าหรับข้อมูล industry specific clusters ในเปรู)  

 
 

6. รายงานการสัมภาษณ ์
 
ศาสตราจารย์ Caslos Aquino Rodriguez ผู้เชี่ยวชาญด้านเศรษฐกิจเอเชีย แห่ง San Marcos 
National University, Peru 

 
ภาพรวมนโยบายทางเศรษฐกิจของประเทศเปรู 

o เปรูจะยังคงด าเนินนโยบายเศรษฐกิจการค้าแบบเสรี และรักษาเสถียรภาพของระบบ
เศรษฐกิจมหภาค โดยรัฐจะยังไม่มีการเปลี่ยนแปลงนโยบายไปจากเดิม เพ่ือไม่ให้ส่งผล
กระทบต่อการด าเนินกิจกรรมของประชาชนในประเทศ 

o เนื่องด้วยการมีระบบอุปถัมภ์ท าให้แม้ว่าประเทศเปรูจะมีเงินทุนในการด าเนินนโยบายต่าง ๆ แต่
ผลของนโยบายกลับไม่มีประสิทธิภาพ และเป็นปัญหาที่ยาวนานถึง 10-15 ปี สังเกตได้จากการ
กระจายอ านาจไปในท้องถิ่นโดยแบ่งออกเป็น 24 ภูมิภาค ซึ่งแต่ละแห่งจะมีนายกเทศมนตรีเป็น
ของตัวเอง และปัจจุบันมีนายกเทศมนตรี 3 คนที่ถูกจ าคุกในข้อหาคอรัปชั่น  
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o เศรษฐกิจของเปรูยังคงอยู่ในช่วงชะลอตัว โดยในปีนี้มีอัตราการเจริญเติบโตอยู่ที่ประมาณ 
4.3% ซึ่งน้อยกว่าช่วงก่อนหน้าที่มีอัตราการขยายตัวถึง 6% เนื่องมาจากผลกระทบจากปัญหา
ทางการเมือง และการชะลอตัวทางเศรษฐกิจของจีนท าให้เปรูได้รับผลกระทบอย่างมาก เพราะ
เศรษฐกิจของเปรูพ่ึงพิงภาคการส่งออกเป็นส่วนใหญ่ ในขณะที่รัฐบาลเองก็มีข้อจ ากัดในการใช้
จ่ายงบประมาณ ส่งผลให้นักลงทุนขาดความเชื่อมั่นและชะลอการลงทุนออกไป 

 
แนวโน้มประชากรชาวเปรู 

o ประเทศเปรูนับได้ว่าเป็นประเทศที่มีความพร้อมในด้านแรงงานประเทศหนึ่ง ปัจจุบันเปรู
ประชากรวัยรุ่นที่พร้อมเข้าสู่ตลาดแรงงานกว่า 45 ล้านคน โดยขณะนี้ความต้องการแรงงาน
ภายในประเทศเปรูขยายตัวเป็นอย่างมาก โดยเฉพาะอย่างยิ่งในธุรกิจค้าปลีก อันเป็นผล
เนื่องมาจากการปล่อยเงินกู้ดอกเบี้ยต่ าของสถาบันการเงินและโครงการของรัฐบาล ท าให้ใน
ปีที่ผ่านมาเปรูมีการน าเข้ารถยนต์มากถึง 200,000 คัน 

o แม้ว่าเปรูจะเคยถูกรุกรานในยุคล่าอาณานิคม แต่ชาวเปรูกูยังคงมีสัมพันธ์ที่ดีกับชาวเอเชีย 
ส่วนหนึ่งเป็นเพราะความศรัทธาในประธานาธิบดี Fujimoro ผู้ที่เข้ามาการขจัดการ
คอรัปชั่น และลดค่านิยมการเลือกปฏิบัติ ท าให้ประเทศเปรูเกิดการพัฒนา รวมไปถึงการ
ขยายตัวทางเศรษฐกิจของประเทศจีนที่ท าท าให้เศรษฐกิจของเปรูขยายตัวเพ่ิมขึ้น 
ประชาชนชาวเปรูจึงมีความสามรถในการจับจ่ายใช้สอยเพิ่มมากขึ้น 

o เปรูมีปริมาณสินทรัพย์ที่ถือครองโดยชาวต่างชาติสูงมาก จึงท าให้ไม่สามารถแก้ปัญหาความ
ยากจนของประชาชนในประเทศได้ ในช่วงของประธานาธิบดี Alan Garcia มีการพยายาม
แก้ไขปัญหาโดยการด าเนินนโยบายส่งเสริมด้านอาหารและพลังงาน จนกระทั้งมาถึงยุคของ
ประธานาธิบดี Fujimoro เปรูได้รับผลประโยชน์มากมายจากการค้าหลังการเปิดระบบ
เศรษฐกิจของประเทศ ประชาชนมีความสามารถในการจับจ่ายใช่สอยมากขึ้นเช่นเดียว
ประเทศอ่ืน ๆ ในลาตินอเมริกา รัฐบาลมีความสามารถมากขึ้นในการด าเนินนโยบายเพ่ือให้
การสนับสนุนแก่คนจน เช่น การเข้าถึงระบบการศึกษา การรักษาพยาบาล เป็นต้น 

 
การลงทุนของต่างชาติ 

o ประชาชนในพื้นท่ีจะได้รับประโยชน์จากการลงทุนผ่านการจ้างงานและจ านวนกิจกรรมทาง
เศรษฐกิจที่เพ่ิมข้ึน แต่การลงทุนส่วนใหญ่กว่า 32% เป็นการลงทุนในอุตสาหกรรมเหมืองแร่ 
ซึ่งเป็นอุตสาหกรรมที่เน้นการใช้เครื่องจักรมากกว่าแรงงาน เพ่ือรับประกันว่าเศรษฐกิจของ
เปรูจะได้รับประโยชน์จากการลงทุน รัฐบาลจ าเป็นต้องค านึงถึง 
1. สร้างแรงจูงใจให้เกิดการลงทุนในสินค้าอุตสาหกรรม เช่น การที่กระทรวงการผลิตมี

แผนในการกระจายการผลิตสินค้าเพ่ือมุ่งไปสู่การผลิตสินค้าที่มีมูลค่าเพ่ิมสูง เป็นต้น 
2. พัฒนาด้านการศึกษา เพ่ือลดความขาดแคลนแรงงานที่มีฝีมือ 
3. พัฒนาโครงสร้างพ้ืนฐาน  
4. ลดความซับซ้อนยุ่งยากของระบบภาษีท่ีใช้อยู่ในปัจจุบัน 
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o นักลงทุนต่างชาติมักประสบกับปัญหาในการขอใบอนุญาตเข้าท างานให้แก่แรงงานต่างชาติที่
เข้ามา ปัจจัยส าคัญเนื่องมาจากการมีกระบวนการที่ยุ่งยากและใช้เวลานาน (มีแรงงาน
ต่างชาติเพียง 20% เท่านั้นที่ได้รับอนุญาตให้เข้าท างาน) 

o นโยบายการกระจายสาขาการผลิต โดยไม่ให้มุ่งผลิตเฉพาะสาขาเหมืองแร่เป็นส าคัญ ยังไม่
ประสบความส าเร็จอย่างที่คาดหวังไว้ เนื่องจากนักลงทุนยังขาดแรงจูงใจในการลงทุน
โดยเฉพาะอย่างยิ่งในภาคการผลิต ทั้งนี้ ในภาคเกษตร ภาษีเงินได้นิติบุคคลได้ถูกปรับลดให้
เหลือเพียง 15% จากอัตราปกติ คือ 30% และภาครัฐได้วางโครงการในอนาคตอัน
เกี่ยวเนื่องกับการสร้างที่ดินชลประทานในพ้ืนที่ชายฝั่งทะเล และเปิดโอกาสให้นักลงทุนเข้า
มาลงทุนในเทคโนโลยีการเกษตร และมุ่งเพ่ิมผลิตภาพการผลิตในพืชที่ให้ผลผลิต (Yield) สูง 
และมีตลาดขนาดใหญ่รองรับ เช่น หน่อไม้ฝรั่ง และอ้อย เป็นต้น  

o การเข้าไปลงทุนในประเทศเปรู นักลงทุนมีจ าเป็นที่จะต้องศึกษาเกี่ยวกับลักษณะโครงสร้าง
พ้ืนทางกายภาพของเปรูให้ดี เพ่ือให้ธุรกิจสามารถด าเนินไปได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
ยกตัวอย่างเช่น หากธุรกิจมีความต้องแรงงานที่มีฝีมือ และมีระบบการจัดการด้านพลังงานที่
ดี Chiclayo จะเป็นภูมิภาคที่เหมาะที่สุดในการเข้าไปลงทุน 

o สาขาเกษตรในเปรูนับว่ามีการแข่งขันค่อนข้างสูง เมื่อพิจารณาจ านวนนักลงทุนต่างชาติที่ได้
เข้าไปด าเนินธุรกิจแล้ว ทั้งการผลิตองุ่น (แข่งขันกับบริษัทขนาดใหญ่ของชิลี) การผลิตหน่อ
ไม่ฝรั่ง (แข่งขันกับสเปน) และน้ าตาลจากอ้อย ในส่วนของการผลิตปลาป่น รัฐบาลจะมีการ
ก าหนดโควตาให้กับแต่ละบริษัทในการเข้าไปจับปลา 

o ด้านอุตสาหกรรมการท่องเที่ยวของเปรูนั้นยังไม่เป็นที่สนใจในหมู่นักท่องเที่ยวเอเชีย อาจด้วย
ระยะทางที่ห่างไกล จ านวนโรงแรมท่ีไม่เพียงพอ รวมไปถึงด้านโครงสร้างพ้ืนฐานและจ านวน
ล่ามที่จะตอบสนองต่อนักท่องเที่ยวเอเชีย ดั้งนั้น นักท่องเที่ยวจากอเมริกาและยุโรปที่มีข้อ
ได้เปรียบด้านวีซ่าจึงยังคงเป็นกลุ่มเป้าหมายหลักส าหรับอุตสาหกรรมท่องเที่ยวของเปรู 
 

Interview 
Prof. Carlos Aquino Rodriguez, Specialist in Asian Economies, San Marcos 

National University, Peru 
 
o Overview of Peru’s Political Economy 

- Peru has been continuing its liberal economic policies, opening to free 
trade and maintaining macroeconomic stability. There are no strong 
political parties in Peru and the political prospect of a government from 
a new political party makes people uncertain about future changes. 
Current economic policies will continue, however. 

- Weak meritocracy results in less able bureaucrats in the government 
which, although has large revenue, cannot spend public fund 
effectively. The problem persists for the last 10-15 years, particularly in 
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the decentralized system in which the country is divided into 24 regions, 
each with its own presidents, three of which are currently in jail on 
corruption charges. 

- The economy is not as good as before growing the rate around 4.3% 
this year compared with around 6% previously. The popularity of the 
president who is being seen as a newcomer is declining, the prime 
minister has resigned today and a new speaker of the parliament will be 
selected, thus increasing the political uncertainty. The problem is due to 
external and internal factors. Peru’s economy currently relies mostly on 
the exports of raw materials whose prices have been declining due to 
falling demand from China. The government has limited capacity to 
spend money and this year public spending is very low. Businesses to 
defer their investments due to lack of confidence. 

 
o Peruvian population trend 

- Peru has a young demographic profile, a growing middle class entering 
the labor market that can provide a strong workforce for 15-20 more 
years when the population will reach a maximum of around45 million 
people. Internal demand based on consumption has been growing and 
benefiting the retail and construction sectors supported by low -interest 
loans from the banking sector and through the government scheme. 
Around 200,000 new cars were imported last year alone. 

- Despite its colonial history, Peruvian people welcome foreigners and 
have high regard for Asians. As a matter of fact, it was president Fujimori 
who opened up the country, despite currently being in jail for 
corruption. Peru benefited from Chinese demand and now people can 
afford Chinese and Japanese goods. Discrimination is not strong unlike 
30 years ago. 

- The structural problem of high level of foreign ownership of domestic 
assets still persists and does not help to lessen poverty in the country. 
Peru suffered from poorly managed policies in 1968 when the military 
government embarked on nationalization of foreign mining companies 
and during the second half on 1980s when President Alan Garcia 
implemented nationalist policies subsidizing food and energy. Since the 
Fujimori period during the 1990s until the present, Peru has opened up 
its economy and engaged in privatization of loss-making state 
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enterprises. People benefited from international trade and could afford 
higher consumption. Like other Latin American countries, the 
government still provides financial support to the poor but on certain 
conditions, for example, parents need to bring their children to health 
centers and schools. 
 

o Foreign investment 
- Local population should benefit from foreign investment through 

employment and increasing economic activities but most investments, 
32% of which are in mining, are capital intensive. In order to ensure 
economic benefits from foreign investment, the Peruvian government 
needs to 1) Provide investment incentives to produce industrial goods 
such as the Ministry of Production’s national plan for production 
diversification to high value-added goods, similar to the development of 
some Asian countries such as Japan and China, for example; 2) Improve 
education attainment to address the scarcity of skilled labor. For 
example, gas pipeline construction company has to bring wielders from 
Columbia or Chile even though unemployment is high at 6% and 
underemployment is at 45%; 3) Address the lack of infrastructure and 4) 
Simplify complicated tax system. 

- Some foreign investors face difficulty obtaining foreign worker permits, 
mainly because of lengthy process and the requirement to employ 
domestic workers (maximum 20% limit on the proportion of foreign 
workers allowed). 

- Diversification of the economy away from mining may not be successful 
due to lack of investment incentives, particularly in the manufacturing 
sector. In agriculture, corporate income tax is 15% which is lower than 
the normal rate of 30% in other sectors. The government has upcoming 
projects to provide irrigated land in the coastal areas and give the 
opportunity for foreign investors to invest in agricultural technology and 
further enhance productivity in the production of high yielding crops 
with large external market demand such as asparagus and sugar cane, 
for example. In farming sector such as fishery and aquaculture, highly 
skilled labor are not needed and labor force is more available, 
compared with the manufacturing sector where average wage is rising 
because companies are looking for skilled workers. 
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- In order to enter the market, foreign investors (even those in Latin 
America e.g. Chilean companies) find it necessary to associate with a 
Peruvian company as a local partner who knows how to deal with local 
community and regional government. Investor should approach 
local/regional government with best management, less corruption and 
good physical infrastructure and level of education, for example, in 
terms of electrification rate or the numbers of people completing 
secondary/tertiary education based on publicized national 
statistics/data. Chiclayo region north of Peru is a good example of well-
managed region. 

- Already competitive agriculture sectors with many foreign investments 
already include: grape (with large presence of Chilean companies), 
asparagus (Spain) and sugar cane (Peruvian nationals e.g. Gloria has 30% 
of allocated land in the country for plantation and Columbian 
companies). For fishmeal, there is a quota catch system for fishing, 
investors has to acquire existing companies with current quotas. Peru 
government provides incentives for processing (canning or packaging) 
food products such as fish, vegetables and fruits e.g. mango. 

- In tourism, the market for tourists from Asian countries is still 
underdeveloped due to long travel distance and lack of hotels, 
infrastructure and interpreters to cater specifically for Asian tourists. 
Possible target groups are those with high spending power who can 
afford the travel expense and those with US or EU visas already. 

 
o International Trade and Investment 

- Peru has large and strong markets for poultry and sugarcane 
represented by local firms. Poultry and sugarcane are among the sectors 
that are excluded in the Free Trade Agreement with Thailand. 

- Peru still has to establish double taxation agreement with Thailand 
when there are more business activities between the two countries in 
the future. Formation of a Peru-ASEAN Chamber of Commerce would 
help pool the resource and conduct joint investment promotion 
activities. 

- Peru is more suitable as a gateway to thePacific Alliance than to the 
Andean Community. Economically, the Andean community is not as 
strong and some countries such as Ecuador implement import 
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substitution policies. The Pacific Alliance (comprising of Columbia, Peru, 
Mexico and Chile) represents open market economies with expanding 
markets and similar economic policies and political systems.  
The grouping is business oriented and has a common platform/trade 
promotion office to promote businesses in Asia. There will be free 
mobility of people (no visa requirement) who can work in Chile or 
Columbia for up to 180 days and free movement of capital. Value 
added production chains in Latin America will be developed e.g. using 
agricultural raw materials in Peru for processing and packaging in Chile. 

 
 
 

7. สมาคมอุตสาหกรรมแห่งชาติ (National Association 
of Industries – SNI) 

 
 

 หน้าที่และความรับผิดชอบ 
 

สมาคมอุตสาหกรรมแห่งชาติ เป็นสถาบันที่มาจากการรวมตัว
ของกลุ่มธุรกิจภาคเอกชนในเปรู และเป็นองค์กรที่ไม่แสวงหาผลก าไร 
ปัจจุบัน มีสมาชิกซึ่งเป็นบริษัทตัวแทนภาคเอกชนจ านวนมากกว่า 1,000 
ราย ซึ่งมูลค่ายอดขายของกลุ่มบริษัทดังกล่าวคิดเป็นมูลค่ามากกว่าร้อย
ละ 90 ของมูลค่าผลผลิตทั้งหมดของประเทศ 

 
 สรุปผลการเจรจาหารือ 

 

ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง  
หารือร่วมกับ:  
 

Mr. Luis Salazar Steiger, President 
Ms. Silvia Hooker Ortega, Foreign Trade Manager (in charge of business match 
making service) 
Mr. Javier Davila Quevedo, Director, Institute of Economics and Social Studies 
 
o SNI เป็นหน่วยงานของเปรูที่เกี่ยวข้องกับอุตสาหกรรมการผลิต ได้แก่ เหล็ก สิ่งทอ อาหาร 

เคมีภัณฑ์ และพลาสติก คณะกรรมการมาจากตัวแทนของ 58 ภาคอุตสาหกรรมที่แตกต่าง
กัน SNI มีหน้าที่ให้ความช่วยเหลือแนะน าและให้ข้อมูลในการด าเนินธุรกิจ นักลงทุนต่างชาติ
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จะได้รับการปฏิบัติอย่างเท่าเทียมกันนักลงทุนท้องถิ่น ทั้งสิทธิในการถือครองที่ดินและการ
ท าสัญญา การด าเนินธุรกิจแบบเจ้าของรายเดียวสามารถท าได้หากไม่ใช่ธุรกิจผูกขาด โดยมี
ธุรกิจหลายประเภท เช่น เบียร์ โทรคมนาคม สื่อ และผลิตภัณฑ์จากนม ที่ครองส่วนแบ่งทาง
การตลาดธุรกิจโดยเอกชน 

o SNI ไม่ได้มีความช านาญในอุตสาหกรรมเกษตรและประมง ซึ่งอุตสาหกรรมทั้งสองมีการ
รวมกลุ่มอุตสาหกรรมของตนเองอยู่แล้ว อย่างไรก็ตามในส่วนของผลิตภัณฑ์ปลาแปรรูปเพ่ือ
บริโภคท่ีส่งออก (คิดเป็นสัดส่วน 30%) SNI เป็นผู้ดูแลรับผิดชอบ ส าหรับภาคอุตสาหกรรม
แก๊สธรรมชาติทางตอนใต้ของประเทศยังมี โอกาสในการลงทุนเกี่ยวกับปิโตรเคมี ด้าน
อุตสาหกรรมเหล็กมีความเชื่อมโยงที่ดีกับแหล่งวัตถุดิบและมีช่องทางการส่งออกผลิตภัณฑ์  
อุตสาหกรรมสิ่งทอมีผลิตภัณฑ์ขนสัตว์และฝ้ายที่มีคุณภาพ อุตสาหกรรมการผลิตอาหารมี
วัตถุดิบที่หลากหลายจากภาคการเกษตร 

o เปรูมีสภาวะที่เอ้ือต่อการลงทุนโดยเฉพาะอย่างยิ่งในการลงทุนที่สร้างมูลค่าเพ่ิม การลงทุนที่
มีการถ่ายทอดเทคโนโลยีจะได้รับการสนับสนุน เนื่องจากผลผลิตที่ท าการส่งออกมีสัดส่วน
ของวัตถุดิบที่ไม่ผ่านการแปรรูปสูงถึง 75% SNI ยังได้มคีวามร่วมมือกับกระทรวงการผลิตใน
การส่งเสริมการแปรรูปและสร้างความหลากหลายของสินค้า 

o การเจริญเติบโตของเศรษฐกิจเปรูในช่วงปีที่ผ่านมาขับเคลื่อนโดยการลงทุนของเอกชน 
ขณะที่ภาคการผลิตที่โดดเด่นที่รัฐบาลเป็นเจ้าของคือ ปิโตรเลียม และน้ ามัน  ส าหรับไฟฟ้า
แล้วการขนส่งส่วนใหญ่แล้วผลิตและลงทุนโดยเอกชนและยังมีโอกาสในการลงทุนในการ
ขนส่งอีกมาก มีการคาดการณ์ว่าภาคการขนส่งของเปรูยังต้องการการลงทุนมูลค่าสูงถึง 
80,000-100,000 ล้านเหรียญดอลลาร์ สรอ. ในช่วงเวลาอีก 5-6 ข้างหน้า ดังนั้น ยังมี
โอกาสในการลงทุนทั้งในรูปแบบธุรกิจเอกชนและการร่วมทุนระหว่างรัฐและเอกชนในการ
พัฒนาโครงสร้างพื้นฐานของประเทศ เช่น ถนน และสนามบิน 

o นิคมอุตสาหกรรมทั้งหมดด าเนินการโดยเอกชนและยังมีพ้ืนที่ว่างเพ่ือขายหรือให้เช่า ขณะนี้
มีการผลักดันกฎหมายที่จะช่วยส่งเสริมนิคมอุตสาหกรรม ส าหรับกฎระเบียบมีการก าหนด
พ้ืนที่ที่สามารถท าการก่อสร้างได้ และใบอนุญาติเกี่ยวกับผลกระทบต่อสิ่งแวดล้อม 
(Environmental Impact Assessment; EIA) ขึ้นอยู่กับลักษณะของอุตสาหกรรม 

o SNI สามารถช่วยเหลือนักลงทุนที่ต้องการลงทุนโดยมีข้อจ ากัดในเรื่องขนาดของธุรกิจใน
อุตสาหกรรมประเภทต่างๆ โดยให้บริการการแนะน าการลงทุนในอุตสาหกรรมที่เหมาะสม
และร่วมมือกับรัฐบาลในการออกกฎระเบียบที่ เอ้ือต่อการลงทุนทั้งในด้านแรงงานและ
สิ่งแวดล้อม รวมทั้งยังเสนอแนวทางในการติดต่อร่วมทุนกับธุรกิจอ่ืนๆ 

o ส าหรับธุรกิจทูน่ากระป๋อง นักลงทุนจ าเป็นต้องศึกษาเกี่ยวกับประเด็นโควต้าในการจับปลา 
และพิจารณาความเป็นไปได้ในวิธีการลงทุน เช่น การหาพันธมิตรทางธุรกิจ (Partnership) 
เพ่ือให้ง่ายต่อการด าเนินตามกฎระเบียบ โดยในปัจจุบัน รัฐบาลเปรูยังไม่มีนโยบายให้
แรงจูงใจทางภาษี (Tax Incentives) แก่ภาคธุรกิจโดยรวม  

o ปัจจุบันมีการลงทุนข้ามชาติมากขึ้นทั้งในทวีปอเมริกา เอเชียและกลุ่มประเทศอาเซียน โดย
มีประเทศมาเลเซียและเกาหลีที่เข้าลงทุนในเปรูแล้ว ส าหรับการพัฒนาในด้านอุตสาหกรรม
ในประเทศอเมริกาใต้พบว่า สัดส่วนการผลิตภาคอุตสาหกรรมของชิลีอยู่ที่ 10% ของ GDP 
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โคลัมเบียคิดเป็น 11% เปรูคิดเป็น 15% อาร์เจนติน่าประมาณ 20% บราซิลคิดเป็น 21% 
และเม็กซิโกในสัดส่วนที่สูง โดยกลุ่มประเทศ Pacific Alliance (ชิลี เปรู โคลัมเบีย และ
เม็กซิโก) มีความสามรารถในการดึงดูดการลงทุนมากที่สุด เนื่องจากนโยบายที่ค่อนข้าง
เปิดรับและการไหลเข้า-ออกของเงินทุนในกลุ่มประเทศสมาชิกอย่างอิสระ นอกจากนี้แทบ
ไม่มีภาษีอากรระหว่างกันเว้นเฉพาะเม็กซิโก 

o ระบบโลจิสติกส์ในโบลิเวียส่วนใหญ่ยังใช้รถบรรทุก อย่างก็ตาม ยังมีโอกาสลงทุนในการ
พัฒนาการขนส่งทางราง ด้านการค้าระหว่างเปรูกับโคลัมเบียส่วนใหญ่เป็นการขนส่งทางทะเล 

o ธุรกิจในเปรูส่วนใหญ่ยังจัดอยู่ในอุตสาหกรรมเบาซึ่งได้แก่ เหล็ก สิ่งทอ อาหาร เคมีภัณฑ์
และยา มีอุตสาหกรรมหนักจ านวนน้อย เช่น อุตสาหกรรมเหมืองแร่ และการหลอมเหล็ก 
อุตสาหกรรมที่เป็นสมาชิกของ SNI ส่วนใหญ่เป็นธุรกิจขนาดกลางถึงใหญ่ รวมถึงธุรกิจข้าม
ชาติอย่าง Nestle Procter and Gamble และ Kimberly-Clark ข้อตกลง FTAs กับ
สหรัฐอเมริกาและยุโรปยังรวมผลิตภัณฑ์สิ่งทอซึ่งไม่เก็บภาษีอากร 

o SNI เคยเป็นส่วนหนึ่งของ CONFIEP ซึ่งเป็นหน่วยงานที่สร้างความร่วมมือด้านการค้าและ
อุตสาหกรรม CONFIEP ด าเนินนโยบายมหภาคร่วมกับสมาชิก ปัจจุบันมีสมาชิกมากกว่า 
20 รายรวมไปถึงการรวมกลุ่มของอุตสาหกรรมเหมืองแร่และการเกษตร สี่องค์กรขนาดใหญ่
ที่ร่วมมือกันได้แก่ CONFIEP Commercial Chamber (ดูแลด้านการค้า) SNI (ดูแลด้าน
อุตสาหกรรม) และ ADEX (ดูแลด้านการส่งออก) นักลงทุนอาจปรึกษาหรือขอค าแนะน าจาก
หน่วยงานที่สอดคล้องกับธุรกิจของตนเอง และอาจเข้าพบ Proinvesion ซึ่งเป็นหน่วยงาน
ส่งเสริมการลงทุนโดยรัฐบาล หนึ่งในบริการหลักของ SNI คือการช่วยธุรกิจท าข้อตกลงกับ
รัฐบาลและควบคุมดูแลธุรกิจ 

o ภาคอุตสาหกรรมที่น่าสนใจ ได้แก่ อุตสาหกรรมเหมืองแร่ การไฟฟ้า อุตสาหกรรมท่องเที่ยว 
อุตสาหกรรมก่อสร้าง และการจัดการสิ่งปฏิกูล 
 

o SNI represents Peruvian manufacturing sectors including metal, textile, food, 
chemical and plastics that account for 60% of Peru’s industrial GDP. There 
are 58 different committees from different sectors. SNI can offer help with 
business match making and provide information on the industries in Peru 
that investors look to invest in. Foreign investors are given equal treatment 
as local investors including on property ownership and contracts. Sole 
ownership in a business is possible even with significant presence in a 
particular industry as long as there is no abuse of the monopoly position. In 
fact several industries such as beer, telecom, media and dairy products are 
dominated by few private groups. 

o SNI does not specialize in agriculture or specifically fishmeal industry which has 
its own association of around 7 companies. However 30% of Peru’s fishery 
exports are for human consumption including canned, fresh and frozen fish, and 
SNI has members in this segment. In other sectors, natural gas resource in the 
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south of the country provides opportunity for investment in petrochemicals. 
Metal industry including machinery is supported by the strong mining sector and 
export channels. Quality textiles from wool and cotton. A variety of raw 
materials for food industry and specialty markets is well supplied by the 
agricultural sector where many crops can be grown at different climate. 

o Peru provides good investment conditions for investment with value addition 
according to the government’s diversification plan. Investment which brings 
in technology is encouraged since raw materials still represent 75% of total 
exports and only 15% for manufactured products. SNI is working together 
with the Ministry of Production on how to promote the diversification. 

o Peru’s recent economic growth is driven by private investment due to 
privatization. The only sector with significant government ownership is in 
petroleum, oil and gas. Electricity and transport are now mostly provided by 
the private sector and there are many investment opportunities in 
infrastructure. The infrastructure gap for Peru requires an estimated USD 80-
100 billion investment over the next 5-6 years. Thus there are investment 
opportunities for construction companies and in Public-Private Partnership 
(PPP) projects for managing the investments and maintaining infrastructure 
such as roads and airports with many plans coming out of the sector. The 
government also gives out concessions on natural resources. 

o Industrial parks are all privately owned and are available for both lease and 
sale. There are upcoming legislations which aim to promote industrial parks. 
There are regulations on construction in particular areas. The amount of 
licenses and the depth of Environmental Impact Assessment (EIA) study 
required depend on the type of industry. 

o SNI can offer help to members wishing to make an investment with a specific 
size in any particular industry. SNI provides business match making service, 
assists with government laws and regulations, facilitates contact with 
different institution, provides legal, environmental and labor counseling, and 
offer guidelines on where and who to contact including partner members. 

o For canned tuna business, investors need to study the fishing quota and 
determine the need for a possible partnership with a fishing company or 
considering buying a business in order to easily comply with relevant 
regulations. The government’s current policy is not to give out tax incentives 
for industry in general. In fishing industry, there are 10% tax to the labor force 
and 20% tax to the state making an effective tax rate of around 37% to the 
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state. Agriculture sector has a more favorable tax condition: 5% contribution 
to workers and 15% to the state with approximately 18% real tax on earnings. 

o There are currently more cross-border investment activities within the American 
continent compared with further regions in Asia or ASEAN. However countries 
like Malaysia and Korea have expressed interests in furthering investment with 
the Peruvian government. In terms of industrial development in South America, 
Chile has around 10% of GDP in industrial production, Columbia 11%, Peru 15%, 
Argentina around 20%, Brazil 21%, and higher for Mexico. The Pacific Alliance 
(Chile, Peru, Columbia and Mexico) is most attractive for investment because of 
their similar open-market policies and free flow of capital across the member 
countries. There are about 91% zero tariffs between member nations, the 
exception being Mexico where some tariffs still exist. 

o Logistics system in Bolivia is still mostly by trucks but there is opportunity for 
the construction and management of the railroad system. In Columbia and 
Peru mostly by sea in the Pacific Ocean. 

o Most companies in Peru are in light industries such as metal wielding, textile, 
food, chemical and pharmaceutical. There are few heavy industrial 
companies in ore processing and metal foundry. SNI members account for 
60% of Peru’s industrial GDP. Most members are medium to large enterprises 
including big multinational companies like Nestle, Procter and Gamble, and 
Kimberly-Clark. FTAs with the US and EU also covers textiles and garment 
products with zero tariffs. In addition a foreign state-owned company is 
treated as a private company in Peru. 

o SNI was previously a member association of CONFIEP which used to comprise of 
all Peruvian trade and industrial associations (SNI, Commercial Chamber, 
Exporters Association (ADEX), Fishery, Banking, Construction and Mining 
Associations being the founding members). CONFIEP dealt with macro policy 
issues on behalf of the associations each of which has their own member 
companies. Today, there are over 20 associations including mining and 
agriculture associations. The big four organizations working together are CONFIEP, 
Commercial Chamber (for commerce), SNI (for industry), and ADEX (for export). 
Investors should approach respective private associations according to their 
specific areas for advice and counseling. Investors should also go to the 
government investment promotion organization like Proinversion to help work 
through government bureaucracy and get the right contact to deal with 
government agencies. One of SNI’s main services is to assist companies in their 
dealings with state governments and lobby on their behalf. 
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o Sectors of interest include mining, electricity, tourism, housing and building 
construction, and residual waste treatment. (Distribute presentation on 
Thailand investment sectors to SNI members for information). 

 

  
คณะผู้แทนจาก BOI และมูลนิธิ สวค. เข้าร่วมหารือกับคณะผู้แทนจาก SNI 

 
 
 

8. Agency for Promotion of Private Investment – 
Proinversión 

 
 หน้าที่และความรับผิดชอบ 

 

Proinversion เป็นหน่วยงานของรัฐภายใต้กระทรวงการ
เศรษฐกิจและการเงิน (Ministry of Economy and 
Finance: MEF) และมีพันธะกิจหลักในการส่งเสริม 
การลงทุนของภาคเอกชน เพ่ือเสริมสร้างความสามารถในการแข่งขันของประเทศ และการพัฒนาอย่าง
ยั่งยืน โดยให้ข้อมูลต่าง ๆ รวมถึงข้อมูลด้านกฎระเบียบ ระบบภาษี ข้อมูลเฉพาะต่าง ๆ ตลอดจนให้
ค าปรึกษา/ให้ความเช่วยเหลืออันเกี่ยวข้องกับการหาพันธมิตรด้านการลงทุน/การธุรกิจ การติดผู้จัดส่ง
วัตถุดิบ (Suppliers) ลูกค้า และบุคคลหรือองค์กรและสมาคมอ่ืน ๆ ที่เกี่ยวข้อง ให้ค าแนะน าเกี่ยวกับ
การจัดตั้งบริษัท ช่วยสร้างเครือข่ายทางธุรกิจทั้งกับภาครัฐและเอกชน เป็นต้น 
 
 สรุปผลการเจรจาหารือ 

ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง  
หารือร่วมกับ:   
Mr. Carlos Herrera, Director, Investors Servicing Division 
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โครงสร้างพื้นฐาน 
o เปรูไม่ได้จัดล าดับความส าคัญภาคเศรษฐกิจอย่างเฉพาะเจาะจงส าหรับการลงทุน แต่ในภาค

ส่วนหลักท่ีน่าสนใจ ได้แก่ โครงสร้างพื้นฐานซึ่งเป็นพื้นฐานในการส่งเสริมภาคการผลิตต่างๆ 
o เปรูเป็นประเทศที่อุดมสมบูรณ์ในทรัพยากรธรรมชาติ เช่น เหมืองแร่ เกษตรกรรม เป็นต้น 

แต่ปัจจุบันมีช่องว่างด้านโครงสร้างพ้ืนฐานประมาณ 80-88 พันล้านเหรียญดอลลาร์ สรอ. 
และรัฐบาลก าลังสนับสนุนการลงทุนในโครงสร้างพ้ืนฐานผ่านความร่วมมือภาครัฐ -
ภาคเอกชน (PPP) และปัจจุบันมีการวางแผนโครงการต่าง ๆ มูลค่ารวมกว่า 12 พันล้าน
เหรียญดอลลาร์สรอ. โดยส่วนหนึ่งผ่านการให้สัมปทานแบบ DFCOM (Design-Finance-
Construct-Operate-Manage) เป็นระยะเวลา 20-40 ปีขึ้นอยู่กับประเภทของโครงการ  

 
กิจกรรมการผลิต 

o นโยบายของรัฐบาลโดยทั่วไปไม่ได้เข้าไปแทรกแซงทางด้านเศรษฐกิจ เกือบทุกภาคส่วนและ
กิจกรรมต่าง ๆ ค่อนข้างเปิดรับส าหรับการลงทุน โดยยึดหลักการบนพ้ืนฐานของหลักปฏิบัติ
เยี่ยงคนชาติ (National Treatment) ส าหรับบริษัทต่างชาติและบริษัทของคนในท้องถิ่น 

o ไม่มีการควบคุมส าหรับการลงทุนของต่างประเทศยกเว้น ด้านการขนส่งทางอากาศ (50 
เปอร์เซ็นต์เป็นของคนในท้องถิ่นส าหรับ 6 เดือนแรก และ 30 เปอร์เซ็นต์หลังจากนั้น) และ
กิจกรรมการเดินเรือสมุทร (ด าเนินการได้เพียงบริษัทของคนในท้องถิ่น) นอกจากนี้ ธุรกิจ
บริการสาธารณะ (Public Services) และธุรกิจเหมืองแร่จะก ากับดูแลโดยหน่วยงานที่
เกี่ยวข้อง (หน่วยงาน OSINERGMINl ส าหรับกิจการเหมืองแร่และพลังงาน และ OSITRAN 
ส าหรับกิจการการขนส่ง)  

o ปัจจุบัน เปรูมีพลังงานเพียงพอจากไฟฟ้าพลังน้ าและแหล่งก๊าซธรรมชาติ เปรูจึงไม่มีนโยบาย
สนับสนุนการใช้พลังงานทดแทน ไฟฟ้าจากพลังน้ าคิดเป็นประมาณ 52 เปอร์เซ็นต์ของมูลค่า
พลังงานรวมในเปรู และจากก๊าซธรรมชาติคิดเป็น 46 เปอร์เซ็นต์ โดยศักยภาพในการผลิต
ไฟฟ้าพลังน้ าคือ 70,000 เมกะวัตต์ ซึ่งมีเกินความต้องการภายในประเทศในปัจจุบันที่มีความ
ต้องการจ านวน 9,000 เมกะวัตต์ 

 
นโยบายการพัฒนาอุตสาหกรรม 

o รัฐบาลเปรูก าลังพยายามที่จะพัฒนากิจกรรมทางเศรษฐกิจในเขตพ้ืนที่สูงแต่สภาพทาง
ภูมิศาสตร์ของพ้ืนที่ชายฝั่งทะเลขนาดเล็กและป่าขนาดใหญ่ที่คั่นด้วยภูเขาสูงท าให้ยากต่อ
การส่งเสริมอุตสาหกรรมการผลิตในพ้ืนที่สูง พ้ืนที่ชายฝั่งทะเลยังคงเป็นตัวขับเคลื่อนหลักใน
การเจริญเติบโตทางด้านการผลิต นอกจากนี้  รัฐบาลมีโครงการที่จะจัดสรรที่ดินใหม่พ้ืนที่
เกือบ 100,000 เฮกตาร์เพ่ือการเกษตรใน 2-3 ปีข้างหน้า โดยพ้ืนที่ประมาณ 60 ,000 
เฮกตาร์ได้จัดสรรเพ่ือท าการเกษตร และประมาณ 30 ,000 เฮกตาร์ได้มีการครอบครองแล้ว
โดยภาคเอกชนและเกษตรกร แต่ยังไม่มีระบบชลประทาน 

o ส าหรับอุตสาหกรรมแปรรูปอาหาร ซึ่งรวมถึงผลิตภัณฑ์อาหารกระป๋อง/แปรรูปต่าง ๆ  
ผลิตภัณฑ์สามารถขายสู่ประเทศต่างๆที่มีข้อตกลงการค้าเสรีกับเปรู อาทิเช่น สหรัฐฯ 
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เม็กซิโก แคนาดา และประเทศในแถบอเมริกากลาง อย่างไรก็ดี ส าหรับประเทศบราซิล 
พบว่า ยังไม่มีข้อตกลงการค้าเสรีแบบทวิภาคกีับเปร ู(แต่มีความสัมพันธ์ทางการค้าภายใต้การ
รวมกลุ่ม MERCOSUR) ในด้านประมง เปรูมีชายฝั่งทะเลยาวประมาณ 3,000 กิโลเมตรซึ่ง
สามารถเพาะเลี้ยงสัตว์น้ าได้ บริษัทในเมืองอีกา (Ica) ทางภาคใต้ของเปรูผลิตหอยเชลล์ 
ในขณะที่บริษัททางทิศตะวันตกเฉียงเหนือผลิตกุ้ง ปลาเทราท์ยังสามารถผลิตได้ในทะเลสาบ
และแม่น้ าในพ้ืนที่สูงซ่ึงได้รับการยกเว้นภาษี (Tax exemption) 
 

o Peru does not prioritize specific sectors for investment but the main areas of 
interest include infrastructure which provide the basis for promoting any 
productive sector. 

o The country is rich in natural resources, for mining and agriculture for 
example, but currently has an infrastructure gap of around USD 80-88 billion. 
The government is promoting infrastructure investment through Public Private 
Partnership (PPP) and currently has planned projects with USD 12 billion total 
value available through (Design-Finance-Construct-Operate-Manage, DFCOM) 
concessions between 20-40 years depending on the types of projects. Some 
projects that have revenues from tariffs or tolls are self-sustainable. Other 
projects will require subsidy in the form of co-financing with the government 
via a mechanism to pay back the money that the investor has already put 
into the project during the initial design and construction periods. An example 
is Line no. 2 of the Lima metro system has just been awarded covering 35 km 
with total project value of around USD 6 billion. The co-financing from the 
government for the project is up to around USD 4 billion to cover for civil 
works and rolling stocks. The investor consortium will need to raise financing 
for the project for each phase of the construction and will be paid back 
accordingly in addition to the revenue from ticket sales. Proinversión has an 
average of 25-30 infrastructure projects at a given time. For the coming year at 
least 1 additional metro line will be awarded in addition to road, power 
generation, telecom and social (health and education) infrastructure projects. 
There is a maximum limit on total government co-financing of PPP projects at 
7% of GDP. 
 

Productive activities 
o The general government policy is not to intervene in the economy. Almost all 

sectors and activities are open for investment. The government only 
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consolidates and provides predetermined policies based on the principle of 
national treatment for both foreign and local companies. 

o There are no restrictions on foreign investment except for air transportation 
(50% ownership by a local partner for the first 6 month period and 30% 
thereafter) and maritime activities (only available for national company). 
Public services and mining activities are regulated by the corresponding 
agencies e.g. OSINERGMIN for mining and energy, OSITRAN for transportation. 
For power plants, accelerated depreciation of assets is the only investment 
incentive in power generation and energy transmission and a temporary 
authorization from the Ministry of Energy and Mining is required prior to the 
development of a preliminary study. There are different markets for electricity 
prices. In the regulated market, energy is sold to the national grid system 
operated by OSINERGMIN, and the System Economic Operation Committees 
(COES) are the regulator of tariff rates. In the free market, energy prices are 
settled based on negotiation between the producers and their clients e.g. 
power producers and industrial zone users.  

o There is currently enough energy from hydroelectric and natural gas sources 
so there is no policy support for renewable energy. Hydroelectricity 
represents 52% of the energy market and 46% from natural gas. The potential 
capacity of hydropower is 70,000 MW exceeding the current domestic 
demand of 9,000 MW. 
 
Industrial Development Policy 

o There is no investment incentive or preference to encourage local supply 
industries in specific areas. There are few incentives that apply generally e.g. 
income tax and VAT reduction for companies set up in the jungle area and 
special free zones. Past policies during 1960s and 1970s resulted in inefficient 
local industries looking for government benefits certification of non-protection. 
Most are assembly industry without the incentive to develop local parts. 
Almost all incentives to support local industries were dropped as part of the 
economic reform in 1991-92. Few government procurement benefits to local 
companies that remained were eliminated 5-6 years ago. Local companies 
need to look for foreign partners for technological knowhow. Given the local 
conditions, regulations and FTAs, more attractive sectors for exports to the 
global market are food processing, mining, construction materials as a result of 
the infrastructure projects, and tourism where the Ministry of Trade and 
Tourism has identified 7 special travel destinations other than Machu Picchu. 
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o The government is trying to improve economic activities in the highland but 
the geography of small coastal areas and large jungles separated by high 
altitude mountain range in between, makes it difficult to promote 
manufacturing industry in the highland. The coastal areas will be the main 
growth engine in terms of production for a while. In addition, the government 
has projects to make available almost 100,000 hectares of new land for 
agriculture in the next 2-3 years. Proinversion has awarded concession for a 
USD 700 million irrigation project north of Peru for Chavimochic project 700 
km north of Lima. Around 60,000 hectares of new land will be allocated for 
agriculture. Some 30,000 hectares are already owned by private agribusiness 
and farmers but are not currently irrigated. Proinversion will be selling another 
30,000 hectares in the coming months; 3,000 hectares by the end of this year 
and the beginning of next year. The private sector builds and operates the 
irrigation project and will develop the land under government concession 
that are sold to local or foreign farmers for growing any crops including fruits 
or vegetables. Nearby Salaverry port will be improved to facilitate 
movements of produce from the area in the near future. Currently, the main 
producers in Chavimochic are Peruvian e.g. Camposol. Largest foreign 
company in the area is DanPeru, a Danish-Peruvian joint venture producing 
asparagus, paprika and artichokes. There are some Chilean and Columbian 
producers. In the Arequipa region south of Peru, another 35,000 hectares of 
land will be sold to private companies. Proinversion will inform investors any 
relevant regulation e.g. restriction on the production of rice or sugarcane. 

o For food processing which adds value to agriculture produce e.g. canned and 
processed products, the products can be sold to countries having free trade 
agreements with Peru such as the US, Mexico, Canada and Central American 
countries, but Brazil still does not have an FTA with Peru apart from the 
Mercosur. In fishery, Peru has a long 3,000 km coast in which aquaculture can 
be done. Companies in Ica, south of Peru produce scallops while those in the 
north produce prawn. Trout can also be produced in the lakes and rivers in 
the highland where production activities receive tax exemption.  There are 
also some special free zones in Paita port in the north, Tacna near southern 
border with Chile, and nearby southern ports in llo and Matarani. There are 
some restrictions on goods that can be produced in these zones. 

o For the past two years, Proinversion has been working on investment 
facilitation to simplify the procedure and help investors review local regulation 
by working together with 80-90 local government offices and suggesting 
changes in order to facilitate investment. For example, the municipality of Lima 
reduces to time for business registration from 3-4 months previously to 15 days. 
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The Ministry of Economy and Finance has set up a specialized team following 
large investment projects in order to identify any red tape in the process and 
help investors resolve any issues e.g. helping to resolve a problem with local 
government when investors try to bring a gas pipeline to Ica region by working 
with the competition agency, INDECOPI, and convince the Mayor of Ica through 
media campaign. Proinversion conducts regional symposium on investment 
potential and restrictions with the local authorities to attract and facilitate 
private investment. Proinversion can also prepare information for investors on 
specific economic sectors and markets, the main companies, services and 
suppliers, and identify potential industrial site for location. 

 

  
คณะผู้แทนจาก BOI และมูลนิธิ สวค. เข้าร่วมหารือกับคณะผู้แทนจาก Proinversion  

 

 

9. APM Terminals Callao 
 

 
 

 หน้าที่และความรับผิดชอบ 
 

APM Terminals Callao เป็นท่าเรือตั้งอยู่ 15 กิโลเมตรจากใจกลางกรุงลิมาเมืองหลวงของ
ประเทศเปรูซึ่งมีเศรษฐกิจที่ใหญ่เป็นอันดับที่ 4 ในอเมริกาใต้ และเป็นท่าเรือที่ใหญ่ที่สุดในชายฝั่งด้าน
ตะวันตกของอเมริกาใต้  บริษัท APM Terminal ได้ชนะการประมูลในโครงการ The Muettle Norte 
Terminal ในเดือนเมษายนปี 2011 และได้เริ่มด าเนินการโดยเปลี่ยนชื่อท่าเรือใหม่เป็น APM 
Terminals Callao ในเดือนกรกฎาคมปีเดียวกัน โดยมีผู้ถือหุ้นรายใหญ่ คือ Callao Port Holdings 
B.V. และ The Peruvian Company Central Portuaria 
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APM Terminals Callao เป็นท่าเรือเอนกประสงค์ ที่มีทั้งคลังสินค้าเก็บตู้คอนเทนเนอร์และ
คลังสินค้าทั่วไป เช่น เหล็ก ธัญพืช เคมีภัณฑ์ ถ่านหิน พืชผัก ปลา น้ ามัน เป็นต้น รวมถึงมีแผนที่จะ
ปรับปรุงท่าเรือให้ได้มาตรฐานการด าเนินงาน ทันสมัยมากขึ้นและสามารถจัดเตรียมการบริการได้ทันที
เพ่ือสร้างโอกาสในการเติบโตทางธุรกิจต่อไป 

 
 สรุปผลการเจรจาหารือ 

ผู้แทนจากส านักงานส่งเสริมการลงทุนและมูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง  
หารือร่วมกับ: Ms. Barbara Vásquez, Communication Officer 
 

o APM Terminal Callao เป็นได้รับสัมปทาน 30 ปีในการบริหารท่าเทียบเรือ Callao ทาง
ฝั่งเหนือ โดยการก่อสร้างได้เริ่มข้ึนเมื่อปี 2006 และเสร็จในปี 2010 ท่าเทียบเรือ
เอนกประสงค์ฝั่งเหนือนี้สามารถรองรับสินค้าทั่วไปได้ถึง 30% ของธุรกิจท่าบริการตู้สินค้า
และธุรกิจขนส่งสินค้าทั้งหมด ส่วนท่าเทียบเรือฝั่งใต้ซึ่งประกอบด้วยท่าบริการตู้สินค้า 70% 
ของธุรกิจบริการตู้สินค้าซึ่งบริหารงานโดย DP World โดยก่อนหน้านี้ท่าเทียบเรือ
ด าเนินการโดยรัฐวิสาหกิจร่วมกับบริษัทโลจิสติกส์ในพ้ืนที่ 

o ในปี 2013 APM ดูแลปริมาณการขนถ่ายสินค้า 506,000 TEU โดยธุรกิจการขนส่งสินค้า
ทั่วไปเติบโตอย่างรวดเร็วกว่าที่ตั้งเป้าไว้ที่ 11.7 ล้านตันในปี 2013 โดยเทียบกับเป้าหมาย
ที่ตั้งเป้าไว้ที่ 22 ล้านตันในปี 2022 ซึ่งเป็นสัญญาสัมปทานที่ระบุไว้ ท่าเทียบเรือในปัจจุบัน
สามารถรองรับสายเรือท่ีให้บริการ(shipping lines) 20 รายและเรือบรรทุกสินค้า 45 ล าต่อ
สัปดาห์ โดยเฉลี่ยแล้วต้องรออยู่ในทะเลก่อนเข้ามาเทียบท่าประมาณ 2-3 วัน 

o การพัฒนาในอนาคตของโครงการนี้ในอีก 10 ปีข้างหน้าแบ่งออกเป็น 5 ระยะ ส าหรับสอง
ระยะแรก คือ ในช่วง 2012-2014 และ 2015-2016 มุ่งประสานและเร่งให้เกิดการรองรับ
ในสายการขนส่งขนาดใหญ่และท าให้มีศักยภาพรองรับตู้สินค้า 1.6 ล้าน TEUs ในสองไตร
มาสแรก ในปัจจุบันมีศักยภาพรองรับอยู่ที่ 500,000 TEUs โดยตู้สินค้าชนิดใหม่นี้มีการ
ขยายพ้ืนที่ของตู้ให้มีความลึก 16 เมตรส าหรับเรือขนาดใหญ่ มีเครนและสายพานน าส่งจะ
ถูกติดตั้ง เพ่ืออ านวยความสะดวกต่อโลจิสติกส์ไว้ ณ ท่าเทียบเรือ 

o การด าเนินการและการพัฒนาท่าเทียบเรืออยู่ภายใต้กฎหมายและข้อบังคับ (โดย
คณะกรรมการก ากับและควบคุมดูแลการลงทุนในการขนส่งสาธารณะและโครงสร้าง
พ้ืนฐาน-OSITRAN) ซึ่งระบุไว้ในสัญญาการท าสัมปทาน โดยในระยะแรกของโครงการเกิด
ความล่าช้าเนื่องมาจากต้องรอใบอนุญาตก่อสร้าง โดยค่าธรรมเนียมครอบคลุมทั้งบริการ
ภายใต้กฎระเบียบและไม่อยู่ภายใต้กฎ การบริการภายใต้กฎโดยมาตรฐานแล้วจะรวมถึงการ
บรรทุกและการขนถ่ายสินค้า นอกจากนี้ยังมีบริการพิเศษ ได้แก่ การเสนอส่วนลดจาก
สัญญาการประมูล เช่น ส่วนลด 100% จากบริการส่งสินค้า โดยมี  Superintendence of 
Tax Administration (SUNAT) หน่วยงานที่มีส านักงานภาษีศุลกากรอยู่ในท่าเทียบเรือ 
และมีส านักงานใหญ่ใกล้ๆกับ Callao มีหน้าที่จัดการตรวจสอบดูแลสินค้าขาเข้าและขาออก
จากท่าเรือ รวมถึงการขนส่งวัตถุอันตรายไปยังคลังพัสดุ  
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o ในระหว่างการประมูลโครงการผู้เชี่ยวชาญด้านการพัฒนาธุรกิจได้มาร่วมอภิปรายกับฝ่าย
บริหารและจัดท าข้อเสนอในประเด็นที่ฝ่ายบริหารต้องการ การเตรียมความพร้อมใน
กระบวนการประมูลใช้เวลาประมาณ 1 ปี และกระทรวงการขนส่งเป็นผู้ดูแลการให้
สัมปทานผ่านทางองค์กร Proinversion โดยการลงทุนทั้งสิ้นรวม 750 ล้านเหรียญสหรัฐฯ 
แต่คาดการณ์ว่าจะถึง 1 พันล้านเหรียญดอลลาร์สหรัฐฯเมื่อสิ้นสุดโครงการ นอกจากนี้ท่า
เทียบเรือที่ได้รับการพัฒนาแล้วจะประกอบด้วยไซโล และตู้สินค้าเก็บเมล็ดธัญพืชและ
ของเหลว 

o เรือเข้ามาเทียบท่าที่ Callao ซึ่งเป็นจุดศูนย์กลางการกระจายตู้สินค้า เรือขนาดใหญ่ที่มี
ศักยภาพบรรทุกได้ประมาณ 9,000 TEUs จะมาจากประเทศจีน สหรัฐอเมริกา และสหภาพ
ยุโรป ผ่านมาทางปานามาซึ่งเป็นจุดเชื่อมต่อขนาดใหญ่ระหว่างจีนกับยุโรป  นอกจากนี้
เส้นทางส าหรับทวีปเอเซียจะเดินทางตรงมาจากสิงคโปร์โดยใช้เวลาเดินทางเฉลี่ย 30 วัน 

o ท่าเทียบเรือก าลังรอโลจิสติกส์ส าหรับระบบรางเพ่ือท าให้เกิดการพัฒนาให้เป็นท่าเทียบเรือ
เอนกประสงค์ในอนาคต 
 

o APM Terminals Callao is the manager of the north side of the Port of Callao 
in Lima under a 30-year concession. The construction of the port started in 
2006 and the port was completed and opened in 2010. The north terminal is 
a multi-purpose general cargo terminal consisting of 30% of the container 
business and all of the general cargo businesses. The container terminal on 
south side which covers 70% of the container business is managed by DP 
World. Previously the port was operated by a state owned company with 
different logistics operator companies in the area. 

o In 2013 APM handled 506,000 TEUs of the container traffic. General cargo 
business is growing faster than projected with 11.7 million tons reached in 
2013 compared with the target of 12 million tons by 2022 as specified in the 
concession contract. The port is currently accommodating 20 container 
shipping lines and 45 cargo ships per week. The average wait time outside 
the port in the ocean is around 2-3 days. 

o Future development of the project over the next ten years is divided into 5 
phases. The first two phases: 2012-2014 and 2015-2016 were combined and 
accelerated to receive the shipping lines of larger size and provide total 
container capacity of 1.6 million TEUs by the second quarter next year. 
Current capacity is around 500,000 TEUs. A new container birth will be 
extended to gain more space and dredging will be done to 16 meters 
depthin order to allow larger ship. Cranes and underground conveyor belts 
will be installed to facilitate the logistics within the port area. 
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o Port operations and development are subject to inspection and regulation 
(by the Supervisory Board for Investment in Public Transportation 
Infrastructure – OSITRAN) as specified in the concession contract. The first 
phase was delayed due to the need to wait for issuance of construction 
licenses.Service fees vary across the regulated and unregulated services. 
Standard regulated services include the loading and unloading of cargo and 
there are special services offering at discount as part of the concession 
contract e.g. 100% discount on general cargo service. The National 
Superintendence of Tax Administration (SUNAT) manages customs inspection 
of goods coming in and out of the port including the transportation of 
dangerous goods to the depots. SUNAT has a custom office inside the port 
and the main office is nearby in Callao. 

o During the bidding of the project, the company’s experts in business 
development came to discuss with the authorities and made a proposal and 
offer what the authorities wanted. The preparation for the bidding process 
took about one year. The concession is managed by the transport ministry 
through Proinversion. The overall investment is USD 750 million but 
expected to reach over USD 1 billion at the end. The developed port will 
include silos and grain crops and liquid containers. 

o The company has to conduct CSR activities also by working with DP World 
and commercial association to reduce roadway congestion around the port 
area and give the government new ideas on logistics cabotage area in the 
ocean to reduce congestion for example. 

o Ships come to Callao as the most central point with most concentration of 
containers. Larger ships with capacity of around 9,000 TEUs are from China, 
the US and EU. Feed ships go through Panama as a big connection point to 
China and EU. The route for Asia also comes directly from Singapore with 
average travel time of around 30 days. 

o The port is waiting for the railway logistics for the whole country which is still 
to be developed in order to be a multi-purpose port. 

o Note: On the date of the delegation visit to Callao, the public bus operators 
in Callao were on strike due to conflict with the Mayor of Lima over her 
refusal to let the operator services passengers in Lima in an attempt to 
regulate the informal transportation market. The strike caused inconvenience 
to commuters in Callao who relied on bus transportation in order to travel 
to work in other parts of Lima which are divided into 7 municipalities each 
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with different mayors. The problem highlights complication investors may 
face with local government as a result of Peru’s decentralization and the 
transition state of the country’s transportation infrastructure development. 

 
 

 

อาคารส านักงานเดิมของ APM Terminals Callao 

   

คณะผู้แทนจาก BOI และมูลนิธิ สวค. ร่วมหารือกับคณะผู้แทนจาก APM Terminals Callao 
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การสัมมนาระดมความคิดเห็น 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
 

 
13.00 – 13.30 น. ลงทะเบียน 
13.30 – 14.30 น. น าเสนอผลการศึกษา “โครงการศกึษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจ ณ สาธารณรัฐเปร”ู 

โดย คณะวิจัย สถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 
 
14.30 – 14.45 น. วิจารณ์และให๎ข๎อคิดเห็นตํอผลการศึกษา   

โดย ผู๎แทนจากสถานเอกอัครราชทูตสาธารณรัฐเปรู 
 
14.45 – 16.30 น. อภิปราย “โอกาสและลูํทางการลงทุน/การท าธุรกิจในสาธารณรัฐเปรู” 

ด าเนินรายการโดย  
ดร. ธีธัช เช้ือประไพศลิป ์
ผู๎บริหารทีมการค๎าการลงทุน สถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง                                       
รํวมอภิปรายโดย                                                                                                   
1) คุณก าธร สิทธิโชติ          
อดีตเอกอัครราชฑูต ณ กรุงลิมา                                                                         
2) ดร. จักรกรินทร ์ศรีมลู     
ผู๎อ านวยการ ศูนยศ์ึกษาการค๎าอาเซียนและลาตินอเมริกา มหาวิทยาลัยหอการค๎าไทย 
3) คุณอุดม จริยวลิาศกลุ                                                                                            
ที่ปรึกษาอาวุโสสมาคมอาหารแชํเยือกแข็ง  สภาหอการค๎าแหํงประเทศไทย                                                                                                                                                    

16.30 – 17.00 น. ถาม-ตอบ และแสดงความคดิเห็น 

ก าหนดการสัมมนาระดมความคิดเห็น 
“ โครงการศึกษาลู่ทางและระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจในสาธารณรัฐเคนยา สาธารณรัฐกานา  

สหสาธารณรัฐแทนซาเนีย และสาธารณรัฐเปรู” 
 

 

 

 
ส านักงานคณะกรรมการสํงเสริมการลงทุน (BOI) 

รํวมกับ 
มูลนิธิสถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกจิการคลัง 

กระทรวงการคลัง 
วันพุธท่ี 3 กันยายน 2557 เวลา 8.30 – 17.00 น. 

 

 
 

ณ ห๎องโลตสั ศูนย์การประชุมแหํงชาติสิริกติ ์

ค 
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อภิปราย “โอกาสการลงทุน/การท าธุรกิจในสาธารณรัฐเปรู” 
 
ด าเนินรายการโดย 
ดร. ธีธัช เชื้อประไพศิลป์  
ผู๎บริหารทีมการค๎าการลงทุน สถาบันวิจัยนโยบายเศรษฐกิจการคลัง 

ร่วมอภิปรายโดย 
1) คุณก าธร  สิทธิโชติ  

อดีตเอกอักครราชทูตไทย ณ กรุงลิมา  
2) คุณอุดม จริยวิลาศกุล  

ที่ปรึกษาอาวุโส สมาคมอาหารแชํเยือกแข็ง สภาหอการค๎าแหํงประเทศไทย 
3) ดร.จักรินทร์  ศรีมูล  

ผู๎อ านวยการ ศูนย์ศึกษาการค๎าอาเซียนและลาตินอเมริกา มหาวิทยาลัยหอการค๎าไทย 
 
คุณก าธร สิทธิโชติ ได๎น าเสนอในหัวข๎อ Perspective for Thai Investment and Business 

in Peru ในรูปแบบการแสดงความคิดเห็นและเลําเรื่อง เริ่มด๎วย  
เศรษฐกิจโดยทั่วไปของเปรู เปรูมีความเจริญเติบโตทางเศรษฐกิจอยํางตํอเนื่องตั้งแตํสมัยอดีต

ประธานาธิบดีอัลเบร์โต ฟูจิโมริ เป็นเวลากวํา 20 ปี ในปี 2013 จีดีพีของเปรูโตขึ้นร๎อยละ 5.8 รายได๎
ประชาชาติของเปรูอยูํที่ 6,090 ดอลลาร์สหรัฐ เปรูยังมีคนจนจ านวนมาก แตํในชํวง 20 ปีที่ผํานมาเปรูได๎
เอาชนะปัญหาความยากจนได๎อยํางนําสนใจ แตํก็ยังมีปัญหาการกระจายรายได๎ที่ไมํทั่วถึง อัตราเงินเฟ้ออยูํที่
ร๎อยละ 3.6 ใกล๎เคียงกับประเทศไทย ในปีที่แล๎วบรรษัทการเงินระหวํางประเทศ (IFC) รายงานวําประเทศ
เปรูเป็นประเทศที่นําลงทุนท าธุรกิจมากเป็นอันดับ 2 ของละตินอเมริกา สินค๎าออกที่ส าคัญของเปรู คือ 
ทองค า ทองแดง ประเทศคูํค๎าที่ส าคัญ ได๎แกํ สหรัฐอเมริกา จีน สวิตเซอร์แลนด์ ญี่ปุ่น บราซิล เกาหลี สํวน
ทรัพยากรธรรมชาติส าคัญ ได๎แกํ แรํธาตุ ทองแดง เงิน และสังกะสีเป็นอันดับ 2 ของโลก ดีบุกอันดับ 4 ของ
โลก น้ ามัน แก๏สธรรมชาติ (ไทยสั่งจากเปรูแตํน๎อยลงในชํวงหลัง) ประมง การเกษตร มีขนาดพ้ืนที่เป็น 2 เทํา
ของประเทศไทย มีประชากร 30.4 ล๎านคน ในด๎านการค๎าของเปรู ประเทศคูํค๎าอันดับ 1 ของเปรูคือ
สหรัฐอเมริกา มูลคําการค๎า 1.6 หมื่นล๎าน จีนเป็นอันดับ 2 มูลคําการค๎า 1.5 หมื่นล๎าน รองลงมาคือ บราซิล 
ญี่ปุ่น เกาหลีใต๎ อินเดีย ไต๎หวันและไทย ตามล าดับ ในด๎านการค๎าเปรูสนับสนุนนโยบายการค๎าเศรษฐกิจเสรี 
มี FTA 19 ฉบับ และยังเป็นสมาชิกของ Pacific Alliances (เปรู ชิลี โคลัมเบีย และเม็กซิโก) ซึ่งเป็นประเทศ
ที่มีศักยภาพทางเศรษฐกิจสูงในละตินอเมริกา นอกจากนี้ยังเป็นสมาชิก APEC TPP ANDREAN 
MERCOSUR ส าหรับด๎านการค๎ากับกลุํมประเทศอาเซียนมีไทยเป็นคูํค๎าอันดับ 1 ในกลุํมอาเซียนของเปรู 
โดยการประชุมสมัชชาสหประชาชาติจะมีการประชุมเพ่ือสนับสนุน สํงเสริมเศรษฐกิจระหวํางกันให๎มากขึ้น  

 
การลงทุนของตํางประเทศในเปรู เชํน สเปน ลงทุนในด๎านโทรคมนาคมและด๎านการเงิน อังกฤษ

ลงทุนในด๎านเหมืองแรํและธุรกิจพลังงาน ชิลีลงทุนในด๎านการกํอสร๎าง การลงทุนจากเอเซียสิงคโปร์มา
อันดับหนึ่งตามด๎วยญี่ปุ่น จีน เกาหลีใต๎ โดยสิงคโปร์เข๎ามาลงทุนด๎านพลังงานกับประมง ซึ่งสิงคโปร์ไมํมี
สถานทูตในเปรูเลย ประเทศในอาเซียนที่มีสถานทูตในลิมามีเพียงไทย มาเลเซีย และอินโดนีเซีย โดยวํา
บริษัทสิงคโปร์ที่เข๎าไปลงทุนในเปรูเป็นการรํวมทุนกับจีน ญี่ปุ่นหรือประเทศในยุโรป สาขาการลงทุนที่
ส าคัญในเปรู ได๎แกํ เหมืองแรํ การเงินการธนาคาร (สเปน สหรัฐฯ ชิลี จีน และญี่ปุ่น) โทรคมนาคม 
(บริษัทเวียดนามไปลงทุนเป็น 1 ใน 3 ของบริษัทโทรคมนาคมยักษ์ใหญํของเปรู เป็นที่นําสังเกตวํา
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โทรคมนาคมในเวียดนามพัฒนาเพียงแคํ 15 ปี แตํเวียดนามก็สามารถไปลงทุนด๎านโทรคมนาคมในเปรูได๎) 
กํอสร๎าง การขนสํง อุตสาหกรรม และการเกษตร  

 
ในด๎านความสัมพันธ์ทางเศรษฐกิจระหวํางไทยและเปรูมีมูลคําการค๎าสองฝ่ายในปี 2013 อยูํที่ 

643 ล๎านดอลลาร์สหรัฐฯ ลดลงประมาณร๎อยละ 16.77 เมื่อเทียบกับปี 2012 จากการที่ไทยน าเข๎าแก๏ส
น๎อยลง การสํงออกจากประเทศไทยสูงขึ้นร๎อยละ 30 โดยในชํวง 15 ปีที่ผํานมา ตัวเลขการค๎าสองฝ่าย
สูงขึ้นทุก ๆ ปี โดยเปรูเป็นผู๎ค๎าใหญํอันดับ 5 ของไทยในละตินอเมริกา FTA ฉบับแรกที่เป็นตัวเชื่อม
ส าคัญในเรื่องการค๎าสองฝ่าย มีผลบังคับใช๎ 31 ธันวาคม พ.ศ. 2554 โดยอันแรกเป็น Early Harvest 
สํวนที่ก าลังตกลงในลักษณะครอบคลุม (Comprehensive) เพ่ือให๎ครอบคลุมการค๎าการลงทุนมากขึ้น 
คงมีการประกาศในการประชุม APEC ครั้งหน๎าที่เมืองจีน  

 
สินค๎าสํงออกของไทยไปเปรู ได๎แกํ รถยนต์ (โดยเฉพาะรถปิคอัพ ซึ่งในแถบละตินอเมริกามักนิยม

น าเข๎ารถปิคอัพจากไทย) อะไหลํ อาหารทะเลกระป๋อง เม็ดพลาสติก ยางพารา สํวนสินค๎าสํงออกของเปรู
มาไทย ได๎แกํ อาหารแชํแข็ง เสื้อผ๎า โดยบริษัทเปรูที่ลงทุนในไทย คือ บริษัท AJE Thai ผู๎ผลิตเครื่องดื่ม 
Big Cola สํวนบริษัทไทย ที่ไปลงทุนในเปรูคือบริษัท MEGA life ผู๎จัดจ าหนํายผลิตภัณฑ์เกี่ยวกับยา 
ส าหรับละตินอเมริกานั้นเป็นตลาดใหมํที่มีการเจริญเติบโต โดยเปรูต๎องการขยายความสัมพันธ์กับ
ประเทศในภูมิภาคเอเชียมากขึ้น มองข๎ามและหาทางลดชํองวําง อุปสรรคด๎านระยะทาง ด๎านภาษา 
ยุทธศาสตร์ของไทยให๎เปรูเป็นตลาดใหมํของสินค๎าไทยและให๎เปรูเป็นเกตเวย์ในการสํงสินค๎าไปใน
ประชาคมแอนเดรียน สหรัฐอเมริกา และอ่ืน ๆ โดยมองผลที่ได๎จาก FTA ของประเทศเปรู โดยอยํามอง
วําเปรูเป็นตลาดอยํางเดียว สินค๎าสํงออกของไทยที่นําจะมีศักยภาพ ได๎แกํ ข๎าวหอมมะลิ ซีเมนต์ อาหาร
เสริม วิตามิน สปา และเครื่องจักรกลซึ่งเป็นสินค๎าที่มีศักยภาพเพราะมีความต๎องการที่เพ่ิมข้ึน 

 
สาขาการลงทุนของไทยที่มีศักยภาพในเปรู ได๎แกํ ร๎านอาหารไทย ( เนื่องจาก 1.คนเปรูรู๎จัก

อาหารไทยจากสหรัฐฯ 2.อาหารเปรูรสชาติคล๎ายอาหารไทย 3.คนเปรูทานข๎าว 4. ในเปรูมีร๎านอาหาร
เอเชียมากแตํไมํมีร๎านอาหารไทย) การโรงแรม (เนื่องจาก 1. ไทยมีความเชี่ยวชาญด๎านการบริการการ
ดูแล  รวมทั้งเอกลักษณ์ความเป็นไทย  2. เปรูและบราซิลเป็น Hub ด๎านการลงทุน แตํต๎องเลือกลงทุนให๎
เหมาะสมกับเมืองนั้น ๆ 3.คนเปรูมีก าลังซื้อสูงขึ้น โรงแรมที่ประสบความส าเร็จได๎แกํระดับ Up-Scale ลง
มาถึง Economy ส าหรับโรงแรมระดับ 5 ดาวมักไมํประสบความส าเร็จในภูมิภาคอ่ืนนอกจากในลิมาและ
เมืองใหญํ ๆ) สปาและการนวดไทย (เปรูสนใจการแพทย์แผนตะวันออกและใช๎พืชสมุนไพรมากขึ้น
โดยเฉพาะในแถบอเมซอน) ซีเมนต์และวัสดุกํอสร๎าง (ภาคการกํอสร๎างเปรูขยายตัวประมาณร๎อยละ 10) 
การแปรรูปอาหาร (เปรูมีวัตถุดิบที่ดีแตํยังขาดเทคโนโลยีในการแปรรูป) 

 
เปรูมี Free Trade Zones 5 เขต เชํน เมือง Tacna อยูํที่ชายแดนประเทศเปรูและชิลี มีบริษัท

ตั้งอยูํมากกวํา 3 พันบริษัท มีการยกเว๎นภาษีมูลคําเพ่ิม ภาษีท๎องถิ่น และภาษีผู๎บริโภค เขต Cetico ใน
เมือง Palta ซึ่งอยูํติดทะเล ยกเว๎นภาษีทุกประเภท มีคําเชําพ้ืนที่ต่ าที่สุดในโลก คือ 0.5 เซนต์ตํอตาราง
เมตร ในชํวง 8 เดือนแรกของการลงทุน  Project of Chavimochi ในเมือง Trujills  เมือง Iquitos อยูํ
แถวอเมซอนท าอุตสาหกรรมเกษตร เชํน มีชาวมาเลเซียไปลงทุนในธุรกิจปาล์มน้ ามันและเป๋าฮ้ือกระป๋อง 
และเมือง Arequipa  
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ที่มา: กระทรวงพาณิชย์ และเอกสารของคุณก าธร สิทธิโชติ (อดีตเอกอัครราชฑูตไทยในกรุงลิมา) ในงานสัมมนาระดม
ความคิดเห็นโครงการศึกษาลูํทางและระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจในสาธารณรัฐเปรู (กันยายน 2557) 
 

ทั้งนี้ คุณก าธรให๎ข๎อมูลเพ่ิมเติมเกี่ยวกับบริษัท MEGA life วํา ปัจจุบันบริษัทฯ มีสัดสํวนการ
ลงทุนน๎อยมากในเปรู คือ มีเพียงแคํส านักงานแตํยังไมํมีโรงงานผลิต แตํกล๎าที่จะไปเปิดตลาดในเปรู โดย
คุณก าธรแนะน าให๎ บมจ.เครือเจริญโภคภัณฑ์ให๎มาลงทุน มาท า contract farming ท านิคมเกษตร เชํน 
แอสพารากัส เนื่องจากมีศักยภาพ  

 
คุณอุดม จริยวิลาศกุล น าเสนอในหัวข๎อโอกาสและลูํทางการลงทุนการท าธุรกิจในสาธารณรัฐ

เปรู เลําเรื่องตั้งแตํพ.ศ. 2504-2509 เกี่ยวกับการลงทุนทางตรงจากตํางประเทศในประเทศไทย ไทยเป็น
ประเทศเกษตรกรรมจนเปลี่ยนไปเป็นประเทศอุตสาหกรรม ปัจจุบันไทยเสีย GSP ทั้งหมด ท าให๎ 
Competitive advantage น๎อยลง ซึ่งเป็นปัจจัยที่ผลักดัน (push factor) ที่ท าให๎ไทยต๎องออกไปลงทุน
ตํางประเทศ ส าหรับอุตสาหกรรมอาหาร ซึ่งรวมถึงอาหารทะเลกระป๋องและแปรรูป ประเมินวํา ไทยมี
ศักยภาพในการแปรรูปอาหารและมีเทคโนโลยีในการผลิต ดังนั้นไทยจึงควรเข๎าไปลงทุนในอุตสาหกรรม
ดังกลําวในเปรู และรํวมกันสร๎างมูลคําให๎กับอุตสาหกรรม (Value Creation) ในลักษณะ Copacker 
Coinvester 

 
ดร.จักรินทร์ ศรีมูล ได๎เคยด าเนินการศึกษาข๎อมูลในหลายประเทศในละตินอเมริกา จึงขอแสดง

ความคิดเห็นเกี่ยวกับงานวิจัยในระยะตํอไป วําธุรกิจที่มีศักยภาพและนําสนใจในเปรูอีกธุรกิจหนึ่ง คือ 
ธุรกิจชิ้นสํวนยานยนต์ ดังนั้น จึงนําจะมีการศึกษาพฤติกรรมของผู๎บริโภคในธุรกิจดังกลําว และศึกษาเชิง
ลึกเพ่ือให๎ทราบถึงลักษณะของผู๎รํวมลงทุน (Partner) ในธุรกิจดังกลําว และส าหรับอุตสาหกรรม
ทํองเที่ยว ผู๎วิจัยควรศึกษาเพ่ิมเติมเรื่องจ านวนนักทํองเที่ยวและความสามารถที่จะรองรับนักทํองเที่ยว
ของเปรูให๎ชัดเจนมากยิ่งข้ึน ส าหรับด๎านการสํงเสริมและด๎านภาษี ดร.จักรินทร์ได๎ให๎ความเห็นวํา ประเด็น
ดังกลําวได๎น าเสนอสาระเนื้อหาได๎ครบถ๎วนแล๎ว 
 
 



 

ภาคผนวก ค | ค-5 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

 
กลําวเปิดการสัมมนา โดย 
คุณอุดม วงศ์วิวัฒน์ไชย  

เลขาธิการคณะกรรมการสํงเสริมการลงทุน 

 

 
 

  
น าเสนอผลการศึกษา โดยคณะวิจัย สถาบันวิจัยนโยบาย
เศรษฐกิจการคลัง 

 
อภิปราย “โอกาสและลูํทางการลงทุน/การท าธุรกิจในสาธารณรัฐเปรู” 

 
 
 



ภาคผนวก ค | ค-1 

 
 

รายชื่อผู้ส่งออกไทยที่มาเยือนสาธารณรัฐเปรู หรือ
ลงทะเบียนกับสถานเอกอคัรราชฑูตสาธารณรัฐเปรู 
ประจ าประเทศไทย 
โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
 

 

ง 



 

ภาคผนวก ง | ง-2 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

 



 

ภาคผนวก ง | ง-3 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   



 

ภาคผนวก ง | ง-4 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

 



 

ภาคผนวก ง | ง-5 

โครงการศึกษาระเบียบการลงทุน/การท าธุรกิจสาธารณรัฐเปรู 
   

 
 
          ที่มา: สถานเอกอัครราชทูตสาธารณรัฐเปรู ประจ าประเทศไทย (2557) 
 
 




